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La principal empresa productora d’armes del món, 
la nord-americana Lockheed Martin, es distancia dels 

seus competidors, segons el Top 100 de la indústria 
armamentística de l’Institut per la Recerca de la Pau 

Internacional d’Estocolm (SIPRI, en les seves sigles en 
anglès) de 2014. Globalment, Occident 

va vendre menys, però la indústria de guerra de la 
resta del món pràcticament ho va compensar.

Reportatge d’Àlex Milian

El líder mundial del rànquing 
d’empreses armamentístiques, 
Lockheed Martin, va conso-
lidar la seva posició durant el 

2014, segons l’estudi del SIPRI (Institut 
per la Recerca de la Pau Internacional 
d’Estocolm), i ho ha continuat fent du-
rant el 2015, amb la compra de Sikorsky 
Aircraft Corp., segons ha explicat 
l’Aude Fleurant, directora del programa 
d’Armes i despesa militar del SIRPI: 
“Amb l’adquisició d’aquest fabricant 
d’helicòpters, el 2015, la diferència entre 
Lockheed Martin i altres empreses de 
la llista del Top 10 encara serà més gran 
l’any que ve”.

Lockheed Martin és una empresa 
nascuda el 1912 a Califòrnia a partir de 
dos tallers de fabricació d’avionetes. 
Actualment té la seva seu principal a 
Bethesda (Maryland, EUA) i declara una 
plantilla de 126.000 persones, després de 
la compra de Sikorsky a United Techno-
logies −una operació que va costar 9.000 
milions de dòlars. L’empresa és la prime-
ra del Top 100 del SIPRI des de 2009 i en 
2014 les seves vendes encara van créixer 
−concretament un 3,9%− situant-se en 
els 37.500 milions de dòlars incremen-
tant en 4.400 milions l’avantatge sobre 
la segona empresa del llistat, Boeing, 
les vendes de la qual van ser de 28.300 
milions de dòlars.   

El creixement d’aquesta empresa es 
produeix en un context de davallada 
de les vendes del bloc d’Occident (EUA 
i Europa occidental). Al llarg de 2014, 
el volum de vendes de les empreses 
nord-americanes i de la UE del Top 100 
va disminuir un 7,4%, segons l’informe 
del SIRPI. Per Estats, els Estats Units 
són el productor principal: el 54,4% de 
les empreses del Top 100 són nord-
americanes. Per vendes, però, només 
les empreses alemanyes i suïsses van 
aconseguir créixer respecte a 2013. Les 
primeres, un 9,4%, i les del país neutral, 
un 11,2%. El creixement d’Alemanya, 
segons destaca SIRPI, és per l’augment 
de les vendes del constructor naval 
Thyssen Krupp (+29,5%). En aquest 

MÓN

El Top 100 dels senyors 
de la guerra

Top 100 no hi ha cap empresa espa-
nyola però sí una de “transeuropea” 
participada per Espanya, Airbus, que 
té una planta d’helicòpters a Albacete 

i ocupa el setè lloc del Top 10. D’em-
preses britàniques n’hi ha quatre (BAE 
Systems, Rolls-Royce, Cobham i GKN); 
de franceses, tres (Thales, DCNS i Nex-
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ter), i d’italianes, dues (Finmeccanica i 
Fincantieri).

La davallada de vendes del bloc d’Oc-
cident (-7,4%) ha estat compensada per 
l’augment de productors d’altres països i, 
globalment, les vendes totals de les 100 
principals empreses només han minvat 
un 1,5%.

Rússia augmenta a poc a poc la seva 
presència en aquest rànquing de cent 
empreses. Les empreses russes presents 
al Top 100 van passar de 9 a 11 el 2014 
i el volum de vendes conjunt seria de 
10,2%. La millor posicionada de les 
empreses russes és Almaz-Antey, que 
ocupa la posició onzena i ha augmentat 
un 23 per cent  les seves vendes. I la que 
percentualment incrementa més les 
seves vendes, de totes cent empreses, 
també és russa, la pública UralVagonZa-
vod (UVZ), que les augmenta un 72,5%. 
Tot i la innocència ferroviària del seu 
nom (Fàbrica de vagons dels Urals) es 
tracta del primer productor mundial de 
tancs. 

L’informe del SIPRI no s’està de fer 
comparacions amb els productors d’ar-
mament ucraïnesos: “En contrast, les 
vendes d’armes de les empreses d’Ucra-
ïna han disminuït substancialment. Ukr 
Oboron  Prom ha caigut de la posició 58 
el 2013 a la 90 el 2014, amb una davalla-
da de les vendes del 50,2%.  Motor Sich, 
l’altra empresa ucraïnesa classificada 

al Top 100 el 2013, ha sortit de la llista”. 
Segons Siemon Wezeman, investigador 
sénior del SIPRI, “la disminució de les 
vendes de les empreses d’Ucraïna va ser 
deguda principalment a la pertorbació 
causada pel conflicte a l’est del país, a la 
pèrdua del mercat rus i a la caiguda del 
valor de la moneda local”. 

Els conflictes repercuteixen directa-
ment sobre la producció local d’armes, 
lògicament. És el cas de Turquia, que ja 
compta amb dues empreses dins del Top 
100: ASELSAN, que el 2014 va incremen-
tar les seves vendes un 5,6% tot i que va 
baixar del lloc 66 al 73 del rànquing, i la 
Turkish Aerospace Industry (TAI), que 
entra per primera vegada en aquest Top 
100 gràcies a un increment de vendes 
del 15,1%. Segons Wezeman, “Turquia 
està buscant més autosuficiència per 
als seus subministradors d’armes i això, 
juntament amb una exportació agressi-
va, ha contribuït al ràpid creixement dels 
ingressos d’ASELSAN i TAI”.

Els països emergents també s’in-
corporen al Top 100 de SIPRI. Aquest 
institut suec considera Turquia un país 
emergent i també Brasil, l’Índia o Corea 
del Sud. D’empreses asiàtiques emer-
gents (no s’hi compta la Xina) se’n van 
incorporat quinze durant el 2014. De co-
reanes, n’hi ha tres, l’última de les quals 
a incorporar-se ha estat Hyundai Rotem, 
empresa de vehicles militars. •

La setmana passada Lockheed Martin 
va tancar un contracte de 1.100 milions 
de dòlars per míssils PAC-3 per a Aràbia 

Saudita, Qatar i Corea del Sud. 
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