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Una sobreabundancia no convencional

ncolor, inodor i més lleuger que

I’aire. El gas natural potser no té

gaire impacte sobre els sentits, pero

com a font de calor i energia esta
transformant els mercats energetics.
Cap a I’any 100 aC, Plutarc, un poeta
grecoroma, va parlar dels “focs eterns”
del territori que avui ocupa I’Iraq.
Probablement es tractava de gas meta
que es filtrava fins a la superficie i que
els llamps encenien. Ara, aquests focs
eterns proliferen. L’¢xit inesperat que
el gas d’esquist ha tingut als Estats
Units es podria estendre a altres regi-
ons i sumar-se massivament als submi-
nistraments de gas mundials.

El shale gas (gas d’esquist), una
font “no convencional” de meta, igual
que el coalbed gas (gas meta que es
troba en vetes de carbd) i el tight gas
(gas atrapat en formacions rocoses) ha
transformat rapidament les perspecti-
ves energetiques dels Estats Units. Al
mateix temps, la descoberta de grans
reserves de gas convencional ha fet
augmentar les reserves conegudes a tot
el mon. El gas és 1"inic combustible
fossil preparat per augmentar la seva
demanda energetica durant els anys
vinents.

Durant molt temps se’l va conside-
rar el parent pobre del petroli. A final
del segle XVIII, William Murdoch,
un enginyer escoces, el feia servir
per il-luminar casa seva, pero el gas
no es va estendre fins décades més
tard, quan se’n va popularitzar 1as
en la il-luminacio de cases i carrers,
i va substituir les espelmes. L’explo-
tacid comercial del gas i el petroli va
comencar aproximadament al mateix
temps, pero I’ambit del gas es va reduir
sobretot a la il-luminaci6. Malgrat el
seu rapid creixement dels Gltims anys,
d’acord amb 1’Agéncia Internacional
de I’Energia (AIE), encara anira dar-
rere del petroli com a font d’energia
fins a I’any 2035, i aleshores només
superara el carbo si les noves reserves
de gas estan totalment explotades.

El problema del gas és que ¢és dificil
i car de transportar. Aixd també solia
passar amb el petroli, perd amb el

Com explica Simon Wright, les noves fonts de
gas podrien transformar els mercats d’energia del
mon. Perd aixd no sera ni rapid ni facil.

desenvolupament dels superpetroliers
durant la década dels 60, es va trobar
una forma de desplagar-lo d’una ma-
nera relativament barata per arribar a
un client del mercat mundial. EI gas
necessita compradors i una manera de
lliurar-los-el.

Una mercaderia de valor incalcu-
lable. A causa dels considerables cos-
tos del transport, el gas no es comporta
com una mercaderia. Només un terg
de tot el gas es comercialitza a través
de les fronteres, en comparacié de dos
tergos del petroli. Altres mercaderies
tenen més o menys el mateix preu a tot
el mon, pero el gas no té un preu glo-
bal. Als Estats Units, la Gran Bretanya
i Australia, es ven lliurement i els preus
s’estableixen amb la competéncia. A
I’Europa continental els mercats de
gas guanyen terreny, pero la major part
del gas arriba a través de gasoductes

e meen e

i es ven en contractes a llarg termini
vinculats al preu del petroli, per al
qual se’l veia com un substitut. Asia,
pobra en gas, depén en gran mesura de
les importacions de gas natural liquat
(GNL). L’stranded gas (gas abando-
nat), situat molt lluny dels seus mercats
perqué sigui possible transportar-lo en
gasoductes, es converteix en liquid
refredant-lo a —162 °C, 1 aleshores
s’envia en camions cisterna especialit-
zats 1 es torna a convertir en gas quan
ha arribat a la seva destinacio. Pero les
enormes plantes que es necessiten per
fer aquesta tasca als dos extrems son
molt costoses.

Com que els preus del gas s’establei-
xen per mecanismes molt diferents, vari-
en enormement arreu del mon. Als Estats
Units, gracies a I’exit del gas d’esquist,
els preus van arribar a ser els més baixos
en 10 anys. A 1’Asia, el preu pot ser deu
vegades superior a I’america.

21 D'OCTUBRE DEL 2014 EI. TEMPS 45



UNA SOBREABUNDANCIA
NO CONVENCIONAL
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Gas pertot arreu. Les reserves
mundials han augmentat constantment
durant, almenys, 30 anys. Segons un
informe de I’Institut de Tecnologia de
Massachusetts (MIT), publicat I’any
passat, la produccié mundial també ha
crescut de manera significativa, i ha
augmentat en dues cinquenes parts en-
tre 199012009, dues vegades més rapid
que el petroli. Fa només mitja década,
semblava que el mén només podria
tenir gas durant uns 50 o 60 anys més.
Ara, pero, el gas d’esquist i d’altres
fonts de gas no convencionals, aixi com
les noves troballes de gas convencional,
han augmentat aquest periode en 200
anys o més, segons algunes previsions.

Aquesta sobreabundancia no conven-
cional de gas, si fa no fa, ha duplicat
la base de recursos de gas, una mesura
del total de gas 1 no només del que
podria ser economicament recupera-
ble. El 2009, I’AIE estimava “la base
global de recursos de gas recuperable
a llarg termini” en uns 850 bilions de
metres cubics (tcm), en contrast amb
els 400 tcm que havia previst només un
any abans. El principal motiu d’aquest
replantejament va ser el gas d’esquist i
d’altres fonts de gas no convencionals.
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No només els Estats Units, sind tam-
bé parts d’Europa, la Xina, Argentina,
Brasil, Méxic, Canada i diversos pai-
sos africans, entre d’altres, s’assenten
damunt de quantitats de gas encara
desconegudes que podrien transformar
la seva perspectiva energgtica.

Una tecnologia millor hi ha aju-
dat, aixi com I’alt preu del petroli.
L’escalada del preu del cru ha fet que
les companyies petrolieres s’esforcin
encara més per trobar-ne. Pero abans
que s’hagi perforat un pou de prova és
gairebé impossible d’assegurar-se de
si les caracteristiques geologiques que
tant emocionen els petroliers contenen
petroli o gas (de vegades tots dos, i
molt sovint no res). En els ultims anys,
les grans companyies petrolieres han
trobat moltes reserves de gas.

No sols els avengos en tecnologia han
obert els emplagaments de gas d’es-
quist als Estats Units. Els avengos en
la perforacio d’aigiies profundes també
han canviat drasticament 1’exploracio
al mar. Australia es convertira en una
superpoténcia de gas, i ja comenca
a distribuir grans quantitats de GNL
d’explotacions marines. A més, una
tecnologia millor i I’escalfament global

estan desbloquejant la riquesa natural
de I’ Artic.

Perd hi ha alguns dubtes. L’any pas-
sat, ’AIE va publicar I’informe Are We
Entering a Golden Age of Gas? (Estem
entrant en una edat d’or del gas?). L’in-
terrogant reflecteix les limitacions que
la inquietud publica sobre el gas d’es-
quist podria imposar al seu desenvolu-
pament. Aquesta és una de les raons per
les quals Fatih Birol, economista en cap
de I’AIE, dubta que ’¢xit del gas d’es-
quist dels Estats Units es pugui replicar
a altres llocs.

En I’escenari més prometedor, si el
desenvolupament d’esquist avanga sen-
se aturador, I’AIE estima que la parti-
cipacio del gas a la matriu energética
mundial augmentara del 21% actual al
25% I’any 2035. Aix0 potser no sembla
un gran augment, pero durant aquest pe-
riode el consum total mundial creixera
de manera espectacular. Si se superen
tots els obstacles, més gas i preus més
baixos significaran un augment del 50%
en la demanda mundial de gas entre els
anys 2010 1 2035 d’acord amb I’AIE.

El que ha fet que el gas es torni tan
interessant no ¢s només la forta pujada
de ’oferta, sind també I’amplia gamma



d’aplicacions que té. Es tracta d’un
combustible flexible, que pot escalfar
cases, alimentar les calderes industrials
i proveir de matéria prima la industria
petroquimica, on es pot convertir en
plastics, fertilitzants i d’altres coses
utils. També esta fent un progrés petit
pero significatiu com a combustible de
camions i autobusos.

Perd els principals avengos han estat
en el camp de la generacié d’energia.
Un gran aveng tecnologic, la turbina de
gas de cicle combinat, derivada de la
industria de I’aviacid, ha transformat la
rendibilitat de la industria. No sols ha
fet que sigui més barat generar electrici-
tat a partir de gas, a més, aquest procés
allibera fins a un 50% menys de dioxid
de carboni que el carbo. Mentre els
governs s’esforcen per reduir les emis-
sions de gasos d’efecte hivernacle, el
simple fet de substituir el carbo per gas
oferiria uns resultats for¢ca rapids. La
participacio6 del gas en la matriu energe-
tica global, que s’havia mantingut en un
16% des de finals de la decada dels 60
fins als 90, s’ha elevat al 21%.

Les centrals electriques de gas son
una opcié relativament barata i que
proporciona uns beneficis relativament
elevats, d’acord amb Michael Stoppard
de IHS CERA, una empresa d’inves-
tigaci6. Sense cap mena de dubte, les
centrals eléctriques de gas son més
barates de construir que les d’energia
nuclear en termes de costos de capital, i
en la majoria dels casos també son més
barates que les que fan servir energies
renovables. La UE espera que 1’any
2050 al voltant del 97% de I’energia
provingui de fonts renovables, pero
és probable que encara es necessitin
les centrals eléctriques de gas durant
decades per proporcionar flexibilitat i
seguretat. I si el gas és prou barat i es
desenvolupen técniques com la captura
i ’emmagatzematge de carboni, el gas
podria prosperar durant molt temps,
fins 1 tot en un moén que redueixi drasti-
cament les emissions de carboni.

Excepte als Estats Units, pero, el gas
continua sent car, i és probable que
els costos de transport continuin sent
elevats. Els mercats del gas son de ca-
racter regional. La matéria es transporta
principalment a través de gasoductes
que s’estenen per paisos i fins i tot
continents, perd no entre ells. Costa
milions de dolars construir un sol quilo-

metre de gasoducte. El model de negoci
del desenvolupament d’un camp de gas
ha estat trobar compradors i establir-hi
contractes a llarg termini per assegurar
que els costos del desenvolupament i la
distribucio de gas retornaran. L alterna-
tiva és enviar el gas en forma liquida,
com a GNL. Els projectes per liquar
gas, pero, també requereixen inversions
enormes, 1 sovint també la recerca de
compradors a llarg termini.

La vinculacio al petroli. Els fac-
tors historics han donat lloc a una altra
anomalia: la major part del gas que
es comercia entre fronteres es ven a
preus vinculats als del petroli. Durant
els anys 60, quan el gas es va presentar
per primera vegada al mercat com a
combustible comercial i alternativa als
altres, tenia sentit posar-li el preu de la
matéria de la qual era substitut. Perd
tamb¢ hi havia una radé més subtil. El
petroli es feia servir com a arbitre inde-
pendent de preus per al gas d’Holanda
durant la década dels 60 i després per
al gas d’Algéria i Noruega durant els
70, perque cap de les parts no pogués
influir en ’oferta i la demanda. El sis-
tema es va mantenir amb [’arribada del
gas rus a Europa a finals de 1970. Perd
ara la rendibilitat ha canviat, i valorar
una mercaderia segons els termes d’una
altra és estrany.

Gran Bretanya ha tingut una compe-
téncia basada en I’oferta i la demanda
d’enc¢a de la desregularitzacié de la in-

dustria de I’energia de la década dels 90.
El combustible es comercialitza al Na-
tional Balancing Point, una plataforma
virtual. Acords similars s’estan estenent
al nord-oest d’Europa ara que la Unio
Europea esta traslladant la comercialit-
zaci6 de gas a plataformes virtuals com
el Title Transfer Facility (TTF), i també
el Zeebrugge a Bélgica i el NetConnect
Germany (NCG) i Gaspool a Alemanya.
El model és el Henry Hub de Louisiana,
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als Estats Units, on nou gasoductes in-
terestatals es troben i des d’on el gas es
distribueix als compradors, la qual cosa
estableix un punt de referéncia per als
preus de tot America.

Sens dubte, un mercat més competitiu
a escala global faria que el gas fos més
barat trencant el vincle amb el petroli,
perd aixo ¢és dificil d’aconseguir. Gaz-
prom, el gran productor estatal de gas
de Russia 1 el proveidor del 25% de gas
d’Europa, s’oposa fermament a abando-
nar la indexaci6 de petroli. Hi ha tensio
entre la companyia i els grans compra-
dors del continent. Alguns experts diuen
que el gas finalment es convertira en
un producte fungible mundial com el
petroli, i d’aquesta manera les diferén-
cies de preus entre regions disminuiran
a mesura que més gas es transporti en
forma de GNL, es drenin els excessos
i s’arreglin els deficits en la produccio
regional d’Ameérica del Nord, Europa i
Asia. D’altres, pero, creuen que aixd no
passara mai.

Per descomptat, els productors de gas
estan satisfets amb els preus elevats
resultants de la vinculacio al petroli,
i argumenten que, si no existissin, la
rendibilitat dels grans projectes de gas
sempre fracassaria. Pero Rick Smead de
Navigant, una consultora, creu que hi ha
bones raons perque tots els interessats
vulguin uns preus del gas competitius.
Assenyala que reduirien la volatilitat
dels preus regionals i proporcionarien
als productors de gas un mercat ampli i

flexible en lloc d’haver de dependre d’un
sol consumidor al final d’un gasoducte.
Aix0 hauria d’oferir un incentiu per fer
les grans inversions necessaries.

Si la tempesta d’esquist que ha arrasat
als Estats Units es pot replicar a tot el
mon, els enormes excedents que pro-
porcionaria podrien accelerar 1’arribada
d’un mercat global. Aixi com el segle
XX va ser I’era del petroli, el XXI podria
convertir-se en el segle del gas.
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