Economla El veto rus

Tanmateix, 1’anunci de Brussel-les
ha caigut com una bomba al Pais
Valencia, perqué, almenys fins ara,
els citrics han quedat al marge de les
ajudes comunitaries, a pesar que la
campanya de recol-leccid comengara
d’aci a menys d’un mes. Ha passat
igualment amb el caqui, un producte
el conreu del qual ha crescut més els
ultims anys al Pais Valencia. Segons
el Consell Regulador de Citrics Va-
lencians, 1’any passat quasi un 10%
de les exportacions van destinar-se
a Russia. Les vendes a aquest pais
no tenen, avui dia, la importancia de
mercats com el francés o I’alemany,
perd el rus s’ha consolidat com un
dels mercats amb més creixement
dels darrers anys. L’any passat les
exportacions de citrics a aquest pais
van arribar a un volum de 47 milions
d’euros, cosa que representa un incre-
ment del 32% respecte de I’any ante-
rior. Segons unes dades de la Unid de
Llauradors, els darrers quatres anys
les exportacions de citrics a Russia
han crescut un 260%. Per a Ramon
Mampel, secretari general del sindicat
agrari valencia Uni6 de Llauradors i
Ramaders, la situacio actual requereix
mesures extraordinaries, com ara que
a la Unié Europea es limite I’entrada
de productes procedents de paisos de
preferéncia comunitaria que comerci-
en amb Russia, especialment Turquia,
Egipte i el Marroc.

Siga com siga, els efectes del veto
rus ja han comencat a notar-se en el
mercat dels citrics a pesar que la cam-
panya no ha comencgat. La previsid
de la gran distribuci6é d’acord amb la
qual els preus baixaran per la sobre-
oferta que es produira en el mercat
europeu pel tancament del mercat rus
ja ha provocat la paralitzacié de com-
pres i el desanim consegiient en tot el
sector agrari. “Encara que les expor-
tacions a Russia no representen ni el
3%, des del punt de vista psicologic,
el mercat ja esta rebentat”, es plany
Ramon Mampel. “L’especulacio de la
gran distribucié provoca una psicosi
de baixada de preus que sera molt
dificil de remuntar.” “No tinguis cap
dubte que la gran distribuci6 es frega
les mans amb aquesta situaci6”, afe-
geix 1’agricultor Raiil Sales.
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L’Associacio
Empresarial de Fruita
de Catalunya (Afrucat)
agrupa 85 empreses
del sector que
produeixen 236.000
tones de poma,
173.000 de pera i
415.000 de préssecs
i nectarines, entre més
fruites. Parlem amb

el seu gerent, Manel
Simén (Lleida, 1972),
de les consequéncies
del veto rus i del futur
del sector.

“Es absurd ajudar
la banca 1 no el pages”

ué us semblen les ajudes anun-
ciades per la Comissié Europea
el dilluns 18 d’agost?

—En primer lloc, em sembla
que s’ha tardat massa temps a reac-
cionar perqué el veto ens ha arribat
en plena campanya de recol-leccid i
comercialitzacio de préssec i nectarina,
en un context, a més, molt complicat
perque I’inici de la campanya es va
avancar 15 dies, i aix0 va dur els preus
avall. Anavem reclamant mesures ex-
cepcionals des del mes de juliol.

De moment tenim tres comunicats
de premsa, pero cap reglament defi-
nitiu que ens determini quines son les
regles del joc. De moment, des d’ahir
a la tarda [pel dilluns de la setmana
passada] només disposem d’un esbor-
rany de reglament referit al préssec i
a la nectarina. Aquest incrementa el

volum que pot retirar cada organitza-
ci6 de productors de fruita i hortalis-
ses (OPFH) del 5% al 10%. A més,
elimina les dues limitacions per valor
economic, que fins ara eren, d’una
banda, un maxim de retirades del 33%
del programa operatiu [instruments
habilitats per I’Organitzaci6 Comuna
de Mercats Agricoles (OCM Unica),
que estableix objectius i inversions en
periodes de tres a cinc anys per a les
OPFH] i, d’una altra banda, un maxim
d’ajut del 4,6% del valor de produccid
comercialitzada.

A més, I’esborrany estableix com a
unica via de retirada que els produc-
tors puguin destinar a beneficéncia
la produccio, pagada a 0,269 euros el
quilo per als agricultors associats a una
OPFH i a 0,1345 euros el quilo per als
no associats.



—Aixi, doncs, n’esteu satisfets?

—S’han produit avengos, pero enca-
ra hi detectem mancances importants.
Al nostre parer, és un error destinar
la retirada de productes només a be-
neficéncia, perqué aquesta no té prou
capacitat d’absorcio. Els bancs d’ali-
ments no poden donar sortida a un
volum tan gran de productes frescos i
aviat es saturaran. De fet, en els ultims
temps ja hem hagut d’habilitar meca-
nismes per convertir la fruita en suc i
aixi perllongar-ne 1’us. Tanmateix, fins
i tot les industries de suc, que estan en
plena activitat estival, estan amb un
grau d’activitat molt gran i es poden
saturar.

Per tant, pensem que, a més de des-
tinar el producte retirat del mercat a
beneficéncia, també cal articular unes
altres alternatives. El compostatge n’ha
de ser una, com ja es va fer quan hi va
haver la crisi de I’E. Coli fa dos anys,
una opcid que s’ha de pagar al mateix
preu que el de la beneficéncia.

—Amb aquestes mesures habilita-
des es podra pal-liar la situaci6?

—No ho sabem, perd sera un cop
d’efecte important. Nosaltres dema-
navem que no hi hagués limitacions a

la retirada del mercat. L’objectiu dels
mecanismes de gestio de crisi com les
retirades ¢s el de reequilibrar 1’oferta i
la demanda; el mercat mateix ha de ser
qui fixi el limit. Les nostres empreses
volen servir els clients, no retirar, pe-
ro en cas de sobreoferta i caiguda de
preus, les retirades soén ['inica sortida
a curt termini. Ara s’ha bloquejat un
mercat molt important com és Russia,
1 aix0 provoca que es saturi la resta del
mercat. Aixi doncs, el que s’ha de fer
és retirar productes del mercat fins que
I’oferta i la demanda no s’equilibrin
i el preu de retorn no compensi els
costos. Ara la limitacio de retirada és
del 10%, i la nostra aspiracid ¢s que el
limit el fixi el reequilibri del mercat.

—Es a dir, demaneu intervenir en
el mercat.

—S’ha de tenir en compte que aques-
ta crisi és provocada per una decisid
politica de la Comissié Europea que ha
tingut unes conseqiiéncies comercials
no volgudes. Europa ha de ser responsa-
ble de les conseqiiéncies que provoquen
les seves decisions. Nosaltres no podem
pagar els plats trencats. A curt termini,
no hi ha sortida. A mitja i llarg termini
ens en sortirem com hem fet sempre.

—La sensacio és que el veto rus ha
sigut la punta de I’iceberg d’una cam-
panya que abans ja era desastrosa.

—S1, nosaltres ja fa temps que adver-
tiem Brussel-les dels problemes que es
generaven per un avangament de recol-
leccid de la fruita de pinyol d’entre 10
i 15 dies, la qual cosa va provocar una
sobreoferta a I’inici de la campanya
quan la demanda no era la que tenim a
I’agost. Reclamavem mesures extraor-
dinaries. El preambul del reglament ja
parla d’aquesta situaci6 i de 1’empitjo-
rament que suposa el veto. Sense el veto
rus, Brussel-les potser no hauria fet res o
ho hauria fet massa tard. Si el reglament
hagués sortit al juliol, hauria servit de
molt més que no ara.

—1 tot plegat, no pot indicar que hi
ha sobreproduccié?

—A Catalunya produim 400 milions
de préssecs i nectarines. L’increment
de plantacions dels ultims anys esta en
relacié amb les noves obertures de mer-
cat que hem aconseguit. Al capdavall, si
Brussel-les considera que hi ha proble-
mes estructurals, que habiliti ajudes per
arrencar. Uns altres paisos arrencaran
abans que nosaltres, com fa Franca en
I’Gltima década. I si no, el sector mateix
és molt professional per analitzar els
clients i els destins, i sobre aquesta base,
determinar la classe de plantacions que
es requereix o no. El mecanisme profes-
sional és automatic.

—Ahir [pel dilluns 18 d’agost] la
ministra Garcia Tejerina va dir que
el veto rus havia posat en evidéncia
que s’havia fracassat en la politica de
diversificacié. Hi esteu d’acord?

—No. Si el Ministeri creu que s’ha
errat en la politica de diversificacio, que
proposi coses i intenti diversificar. Pero
aquest sector, quant a la diversificacié de
mercats 1 I’exportacio, fa temps que fa
els deures, tot i la lentitud en el desenvo-
lupament de protocols d’exportacié amb
tercers paisos: aqui si que I’Administra-
cio ha de fer els deures i destinar recur-
S0s, perque encara tenim paisos tancats.

Ara hi ha gurus que qiiestionen que es
donin ajudes a I’agricultura; que diuen
que el sector s’ha de professionalitzar;
que el mercat és qui ha de manar.. I
aleshores per qué s’ajuda la banca? Es
absurd que ajudin la banca i no el pages,
més encara quan la situacié que vivim ¢s
deguda a una decisi6 politica. I sobretot
tenim una politica agraria comunitaria
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que estableix aquests instruments de ges-
ti6 de mercats.

A nosaltres el veto ens afecta directa-
ment perque Russia, on enviavem direc-
tament 55 milions de quilos de préssecs
1 nectarines, era la nostra segona desti-
nacid, i aquest mercat no el podem pas
substituir d’'un dia a I’altre. La relacio
amb Russia s’ha hagut de treballar du-
rant uns set o vuit anys. Per aconseguir
un nou client fa falta molt de temps. Nos-
altres, I’any passat, vam fer una missio
comercial a Colombia i al Brasil. L’any
vinent en farem a Hong Kong. Fa tres
anys que demanem obertura al Ministeri
de la Xina; fins aquest any no hem tingut
cap visita dels primers inspectors xine-
s0s, 1 probablement fins d’aqui a dos o
tres anys no hi podrem exportar.

—Russia ja ha establert contactes
amb paisos de ’América Llatina per
proveir-se de productes que abans li
subministrava Europa. Us preocupa,
aixo?

—Doncs si. L’Argentina, per exem-
ple, ja esta fent una visita de prospecciod
comercial a Russia. L’Am¢érica Llatina

ens pot fer la competéncia en pomes i
peres, perque, com aqui, no son estaci-
onals, mentre que paisos com Turquia o
Egipte poden subministrar-li préssecs i
nectarines a ’estiu o citrics després. Si
aquest veto continua, és facil que uns
altres paisos es consolidin, hi tinguin
una posicio preferencial, 1’aprofitin, i
aleshores ho tinguem complicat per
tornar-hi a entrar. De totes maneres, jo
confio que Russia anira algant el veto a
poc a poc.

—Catalunya també produeix pomes
i peres. La campanya encara no ha co-
mencat. Sera, I’efecte, tan greu com ha
estat per al préssec i la nectarina?

—EI veto ens afectara d’una manera
indirecta, perqué Polonia, que produeix
3,5 milions de tones, tindra el mercat
rus tancat i aleshores inundara el mercat.
Tinc un correu electronic d’un operador
polonés que ha enviat les seues ofertes
a tot Europa: el preu més economic que
ofereix, sense negociacio, és de 26 ceén-
tims per quilo confeccionat. En el nostre
cas, la sortida de mercat no pot ser a
sota de 65 céntims. Aixo és la mort per
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a nosaltres. Per aixd és molt important
que es tinguin en compte les peres i les
pomes en el proxim reglament de la Uni6
Europea, perqué en aquest mercat s’hi
haura d’intervenir. Aixo a curt termini. A
mitja i llarg termini ens espavilarem per
collocar el producte que abans anava a
Russia, tot i que jo crec que Russia aixe-
cara el veto i, per prioritat, incorporara
alguns paisos.

—Deixant a part els problemes ge-
nerats pel veto rus, hi ha la qiiestié
dels preus. Molts productors d’aqui es
senten hostatges de la gran distribu-
cid, que és qui fixa els preus. Queé s’hi
hauria de fer?

—Les empreses fructicultores estan
obligades a entendre’s amb la gran distri-
bucio. La gran distribucio sap que no pot
matar la gallina dels ous d’or i I’empresa
productora sap que no pot obviar la gran
distribucio. Aixi doncs, 1’objectiu ha de
ser créixer junts, perque els qui coneixen
millor el producte som nosaltres i el qui
coneix millor els habits de consum ¢és la
distribuci6. Aleshores treballant plegats
es poden aconseguir moltes coses, com
per exemple adaptar 1’oferta per millorar
1 augmentar el consum.

—Pero aixo és David contra Goli-
at...

—1La gran distribuci6 ha seguit una
politica de concentracioé molt forta, men-
tre que la produccid encara té molt de
cami per recorrer. Com més gran siguis,
més risc tens, pero ets un millor partner-
proveidor per a la gran distribucié eu-
ropea. La gran distribucio, si amb una
telefonada pot solucionar la provisié de
tot ’any, s’evitara fer-ne 55. Hi ha gent
que ho ha entés i fa aquest cami, pero
encara anem lluny de la concentracio de
la demanda.

—Aix0, pero, avanca la desaparicié
del xicot pages...

—No, pero si una reconversié 0 mo-
dernitzacio del pageés que coneixiem
anys enrere. Anem cap a un escenari
de grans productors i de concentracio.
Amb els preus que es donen, només
queda treballar en economies d’escala.
L’agricultor petit ho t¢ molt dificil. Hem
d’anar o, més ben dit, anem a marxes
forgades cap a escenaris de professiona-
litzacio, eficiéncia i optimitzacid de les
unitats productives, que, a més, han de
ser rendibles.
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