“La UE s’equivoca essent cada vegada
més proteccionista envers la Xina”

n la vostra tesi titlleu de reac-

tiva i conjuntural I’evolucié de

les relacions de la Unié Europea

amb la Xina. A qué atribuiu
aquesta manca d’estratégia per la
part europea?

—Per a contextualitzar la relacid, cal
tenir en compte que la UE ha viscut un
procés molt llarg de consolidacio6 i am-
pliaci6 interna, alhora que la Xina, des
de final dels anys 70, va adoptar me-
sures de reforma cap al socialisme de
mercat, un moviment de fitxa que ni la
UE ni els Estats Units no s’esperaven
0 no van saber calcular correctament.
La prova és que la Xina ha tingut un
impacte en I’economia mundial que
ningll no havia previst. En aquesta
relacié amb el gegant asiatic, la UE ha
estat victima de la propia improvisacio
i falta de visio estratégica.

—Quins errors ha comeés?

—La lentitud de reaccid, i probable-
ment la passivitat, des que la UE i la
Xina van comencar a tenir relacions
arran d’aquesta obertura xinesa cap al
socialisme de mercat del 1978.

—1La UE va donar suport a la Xina
perqué s’incorporés a I’Organitzacio
Mundial del Comerg a final dels 90.
No fou un gest meditat?

—Si, de fet, és el punt de maxim
acostament entre aquestes dues poten-
cies economiques. Pero d’aleshores
enca, el balang de la relacid es decanta
clarament a favor de la Xina.

—La Xina s’ha aprofitat de la
UE?

—O la UE s’ha deixat utilitzar, o no
ho ha sabut fer prou bé. Aquesta darrera
década, la UE ha pres una actitud molt
més proteccionista envers la Xina, i els
paisos europeus —especialment Alema-
nya, Fran¢a, el Regne Unit, Suécia i
Finlandia— consideren que la Xina ha
tret un redit molt elevat de la seva re-
laci6 amb Europa. Aquesta percepcio,
que ¢és real, ¢s deguda a la lentitud de
les reformes politiques i econdmiques
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que la UE i més poténcies mundials
esperaven de la Xina. Europa té difi-
cultats per a accedir al mercat xinés i
una proteccio dels drets de propietat
intel-lectual del tot insuficient. Tot ple-
gat implica que els productors xinesos
obtenen profit de les tecnologies euro-
pees, cosa que els permet d’acaparar
els mercats mundials.

—Potser aquest proteccionisme de
la UE es justifica precisament per
a evitar abusos sobre les empreses
europees.

—Aquesta politica proteccionista és
justificada davant de problemes com
el dumping, la falta de seguretat en les
joguines i medicaments i les falsifica-
cions. Pero tamb¢ ens hem de demanar
si aquesta actitud proteccionista no
amaga deficits estructurals de [’eco-
nomia europea a I’hora de gestionar
I’augment de la competéncia en el nou
escenari economic internacional. Jo
crec que la resposta és que si.

—Les xifres demostren que la Xi-
na efectivament ha tret un profit ex-
traordinari de les relacions cordials
amb la UE?

—EIl 2007 el deficit comercial amb
la Xina era de 160.000 milions d’eu-

ros, i la UE entén que part d’aquest
deficit es deu a practiques poc justifi-
cables en alguns casos per part de les
autoritats xineses.

—Practiques de quina mena?

—La protecci6 insuficient dels drets
de propietat intel-lectual a la Xina o la
creacio de barreres que impedeixen o
dificulten I’entrada d’empreses euro-
pees en alguns sectors clau en qué les
empreses europees son molt potents,
com ara les tecnologies ambientals.

—En canvi, si que poden entrar en
sectors de baixa gamma.

—Hi ha hagut moltes empreses eu-
ropees, del Japd i els Estats Units, que
s’han integrat a la Xina, hi han traslla-
dat part del seu procés de produccio i,
per tant, hi han obtingut beneficis. De
tota manera, la UE pensa que la Xina
se’n beneficia més, perque el mercat
europeu és plenament obert a I’entrada
d’importacions i inversions de PIB,
mentre que les empreses europees te-
nen moltes barreres per a entrar a la
Xina i sobretot per a exportar-hi. I en
alguns casos en qué hi han entrat, la
seva tecnologia no ha estat prou pro-
tegida, cosa que ha tingut com a con-
seqiiéncia la copia i més competéncia
d’empreses xineses sense respectar les
lleis de mercat.

—Quines opcions té la UE? Les
relacions no poden trencar-se de cap
manera, encara menys si tot apunta
que la Xina esdevindra la primera
poténcia econdmica mundial.

—La rivalitat entre la Xina i la UE
sera més gran els anys vinents als
sectors que siguin estratégics per a la
UE. Aquesta circumstancia fara que
les politiques proteccionistes de la UE
envers la Xina guanyin protagonisme.
Aix0, a parer meu, sera un error.

—~Quina estratégia hauria de se-
guir la UE d’ara endavant?

—Considero que la UE hauria de de-
cantar-se per una estratégia allunyada
de la confrontacio, distanciant-se tam-
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bé de I’actitud que han pres els Estats
Units envers aquest pais. La UE neces-
sita una estratégia comuna davant la
Xina, 1 no pas una suma d’estratégies
nacionals en qué, a més a més, algunes
poténcies han actuat unilateralment i
conjunturalment.

—Al darrer document estratégic
sobre les relacions amb la Xina,
la UE ja ha presentat una llista
prou extensa d’exigéncies. No n’hi
ha prou?

—Es excessiva. A parer meu, la UE
hauria de centrar-se en algunes qiies-
tions prioritaries, com ara els drets de
propietat intel-lectual, perd no recla-
mar que la Xina compleixi de cop tots
els drets i exigéncies que a Europa son
considerats com a basics, perqué no
ho fara. Les reformes que s’empren-
guin en aquest pais aniran molt lentes.
De cap manera no podem esperar-hi
un canvi revolucionari. La UE hau-
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ria d’establir una llista de prioritats i
comengar pels productes amb qué les
empreses europees reben més danys,
perqué son més facils de copiar.

D’una altra banda, la UE també vol
obtenir un nou acord de cooperacio i
comerg, perqué I’actual és del 1985
i no tenen res a veure les relacions
d’aleshores amb les d’ara. Seria molt
positiu que aquest acord inclogués
consensos en aspectes critics com ara la
propietat intel-lectual i les inversions, i
fins 1 tot uns altres temes vinculats com
el compliment de drets humans.

—Hi ha poques empreses xineses
que decideixin d’instal-lar la base
d’operacions a la UE. Potser per
aixo la Xina té poc interés a millorar
aquestes relacions.

—Tot i que hi ha moltes empreses
europees presents a la Xina, la inversio
estrangera directa, els volums d’in-
versid europea a la Xina —i també a

la inversa—, son relativament petits. |
I’estratégia inversora de la Xina i les
seves empreses? Doncs basicament
es va orientant a I’adquisici6 dels re-
cursos que sébn més critics per al pais,
sobretot matéries primeres com ara el
petroli i el coure, perque son les que els
permeten de continuar creixent. La Xi-
na té una economia basada en sectors
molt intensius en recursos, ma d’obra
per una banda i matéries primeres per
una altra. Aquestes materies primeres
son als paisos exportadors de petroli,
els minerals a I’Africa i els productes
agricoles a I’Ameérica Llatina. I és aqui
on s’adrecen les inversions de les em-
preses xineses.

—La Xina té acords importants
amb paisos d’aquests territoris, pero
ben pocs amb economies occidentals.
Per que?

—Fonamentalment, pel respecte als
drets humans. En canvi, les autoritats



xineses no tenen cap objeccié moral
a I’hora d’establir acords economica-
ment beneficiosos amb régims politics
d’estatus dubtos.

—En quins ambits la UE podria
ser més competitiva respecte a la
Xina, tenint en compte que els aven-
cos tecnologics i el valor afegit de
productes i serveis son cada dia pro-
fanats i imitats més facilment?

—L’economia europea no té alter-
nativa: ha de prendre el rumb de I’es-
pecialitzaci6 per a plantar cara a la
competéncia xinesa. Pot produir béns
de gamma alta en el cas de productes
com el calgat o les peces d’automocio,
o bé oferir serveis postvenda en el cas
d’equips industrials. També ¢és factible,
en un futur, que al mercat xines s’hi
introdueixin empreses europees espe-
cialitzades en tecnologies ambientals o
de reciclatge.

—Abans déieu que les relacions
Xina-Estats Units tampoc no han es-
tat exemplars. En qué es diferencien
de P’estratégia de la UE?

—La UE s’ha aproximat parcial-
ment a [’estratégia tradicional dels
Estats Units. Els EUA han aplicat una
estratégia de més confrontaci6 amb
la Xina, una actitud de més duresa. I,
anys enrere, la UE va aprofitar aquest
distanciament per a situar-se com un
soci estratégic de la Xina a final dels
90. Pero, com he dit, ara s’adona que
no n’ha obtingut tants beneficis com
s’esperava, i d’alguna manera s’ha
tornat a aproximar a l’estratégia dels
Estats Units, amb una posicié de més
duresa respecte al compliment dels
requisits de 1’Organitzaci6 Mundial
del Comerg.

—I quin dels dos camins ha donat
més bons fruits, el de la UE o el dels
EUA?

—Cap dels dos no ha funcionat gai-
re bé. Es veritat que la UE va obtenir
alguns resultats importants a final dels
90, perque, ni que sigui cert que la Xi-
na n’ha sortit més beneficiada, la UE
també n’ha obtingut grans beneficis.
Els EUA, per molt que en el pla reto-
ric 1 de dialeg mostrin una actitud de
confrontacid, a ’hora de fer negocis,
igual com el Japo, han deixat de banda
moltes qiiestions que podien ser un
entrebanc.

Gemma Aguilera

Un aeroport en 'aire
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Divendres passat, la plana major del PP va
inaugurar I'aeroport de Castelld. La infrastructura,
una obsessio personal de Carlos Fabra, que
sempre ha defensat que sera un motor economic,
naix plena d’incognites sobre la capacitat
d’atraure turistes. Fins al punt que I'empresa
concessionaria ha aconseguit que Generalitat i
Diputacié modifiquen els termes del contracte
per a no haver d’ensopegar.

a cita era convocada per a diven-

dres passat, a les 11.30 hores, just

la vigilia d’iniciar-se la setmana

de la Magdalena, festa gran a la
ciutat de Castelld. A 37 quilometres
d’alli, entre els termes municipals de
Bell-lloc del Pla i Vilanova d’Alcolea,
els politics del Partit Popular feien
la seua diada particular: s’inaugurava
I’aeroport de Castell6 de la Plana des-
prés d’haver-hi esmercat 151 milions
d’euros i un tortuds enlairament que
s’ha prolongat més de set anys a causa
de diverses paralitzacions ordenades
des dels jutjats. Amb la inauguracié de
divendres, Castelld, com abans Valén-

cia 1 Alacant, es dotava d’un aeroport,
si bé encara no és segur que les noves
instal-lacions comencen a acollir vols
durant I’estiu. Aerocas, I’empresa cons-
tituida per la Diputaci6 i la Generalitat
responsable de les obres, acaba de re-
metre al Ministeri de Foment espanyol
la sollicitud de permisos de navegacio,
un tramit que, per norma, s’allarga
sis mesos. Siga com siga, es tracta de
I’*obra més important en la historia de
la provincia de Castell6”, en paraules
d’un delitos Carlos Fabra.

“Historic” ho és, sobretot, per al pre-
sident de la Diputacio. L’amo i senyor
del PP a Castelld ha fet de I’aeroport
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