ECOIlomIa Estalvi ecologic

La conservacio és la millor
font d’energia mundial

Com més va, més advertiments es fan sobre una
futura catastrofe ambiental causada per I'efecte
hivernacle de les emissions de gas. Per0 la
pressio pel creixement econdmic arreu del planeta
fa apujar els preus del gas i del petroli. La solucio,
ves per on, és ben simple: conservar I'energia a
copia de ferne un Us més eficient. Aleshores, com
€s que la gent no s’hi posa de ple?

na imatge per satél'lit d’Europa

a la nit: cls residents dels paisos

industrialitzats de 1’Europa occi-

dental malbaraten quantitats enor-
mes d’electricitat, petroli, combustible
de calefaccions i gas. Sense cap canvi
substancial en la qualitat de vida, els
consumidors podrien reduir d’una cin-
quena part el consum d’energia.

Peter Lentz sempre comenga la cacera
del malbaratament energétic al soterrani.
Alla és on aquest expert en energia tam-
bé espera trobar la clau aquest mati: se
n’adona tan bon punt entra a la sala de la
caldera. Hi fa massa calor.

El termometre indica 29 graus. A ’edi-
fici d’apartaments hi funcionen dues
calderes, malgrat que, a fora, les tempe-
ratures no han baixat de zero. “Amb una
jan’hi hauria prou”, diu Lentz. Pero allo
que de debo el deixa astorat és que cada
unitat t¢ una capacitat de 2.500 litres
d’aigua, cosa que “no té cap sentit”.

Lentz dirigeix ’empresa WGB Warme
GmbH, amb seu a Berlin, un model de
negocis Unic al mon. ’empresa guanya
diners fent estalviar energia als clients.
WGB instal'la sistemes de calefaccid
moderns que es poden controlar des del
centre de serveis. Els clients es com-
prometen a comprar petroli o gas de la
companyia, durant un periode de temps
determinat, posem-hi deu anys, pero
no paguen ni un céntim pels equipa-
ments. WGB finanga els nous sistemes
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de calefaccio amb I’estalvi energétic que
proporciona.

Tots dos hi surten guanyant, tant el cli-
ent com |’empresari, pero el medi també.
D’estalvi d’energia amb aquest sistema
és d’un 15 per cent o un 20 per cent, de
vegades més. A Alemanya, aquest con-
cepte tan enginyds guanya adeptes de
dia en dia; ja hi ha uns 500 contractistes
com la WGB que proveeixen seiveis a
constructors, supermercats i presons i
tot. La quota de mercat augmenta d’un
15 per cent cada any.

La indiistria de la conservacié.
Conservar energia esdevé rapidament
un sector a ’alga. La nova industria
crea milers de llocs de treball en zones
en les quals les empreses alemanyes ja
son liders. Qui s’havia de pensar, ara fa
20 anys, que la moderna tecnologia de
I’energia edlica i solar esdevindria un
sector clau per a les exportacions? O bé
que les accions d’aquestes companyies
cotitzarien a la borsa?

Mentre la humanitat balafia quantitats
impressionants de petroli, gas i carbd
per escalfar els edificis, per proveir les
fabriques i per fer correr vehicles, el
potencial dels esforgos de conservaci6
¢s molt vast. El consum de combustibles
fossils ha augmentat de dos tergos en una
generacid. Les economies de creixement
rapid a I’Asia i a les ex-repuibliques sovi-
¢tiques han accelerat la competicié mun-

dial pels recursos. Sembla que el mon té
una fam energética insaciable.

I el futur dels nous gegants econdmics,
com ara I’India i la Xina, depén d’un
creixement constant del subministrament
d’energia. Pero alla on la tecnologia
moderna no és capag de seguir el ritme
d’aquest creixement tan rapid cremem i
llancem a I’atmosfera quantitats ingents
de recursos naturals, a conseqiiéncia del
malbaratament. Aixd econdmicament no
és viable i ambientalment és una boge-
ria.

Els darrers informes de les Nacions

Unides sobre el canvi climatic arriben
a conclusions preocupants, tant pel que
fa a l’estat de les emissions de gasos
d’efecte hivernacle com pel que fa al
canvi climatic. Tot plegat ha encoratjat
liders politics de totes les ideologies i de
totes les nacionalitats a comprometre’s a
donar prioritat a la proteccié ambiental.
Les prediccions alarmants van fer que
fins i tot la cancellera alemanya Angela
Merkel anunciara: “Falten cinc minuts
per a la mitja nit.” Realment podem fer-
hi res, per aturar el rellotge?
Asia ascendent. El futur superpoder
de la Xina ja és el segon consumidor
mundial de petroli, només darrere els
Estats Units; i aix0 que el gegant asiatic
encara no s’ha motoritzat gaire: nomeés
19 xinesos de cada 1000 porten cotxe,
mentre que als Estats Units sén 780 de
cada 1000. I la Xina també és segona,
després dels EUA, pel que fa a ’emissié
de gasos d’efecte hivernacle a 1’atmos-
fera.

Centenars de milions de persones volen
copiar la manera de viure i els habits de
consum occidentals, cosa que abocaria
els seus paisos a catastrofes ambientals.
Alhora, els ciutadans del mén industria-
litzat comencen a qilestionar-se quant de
temps aguantara el planeta. Com podem
contenir aquesta fam tan desmesurada
per I’energia, tant a I’Asia com a Oc-
cident?

Abans només hauria calgut fer noves
prospeccions de petroli i de gas, cremar
més carbd i construir més centrals nu-
clears, Pero avui dia, fins i tot els més
entusiastes del creixement econdomic
destaquen els limits d’una estratégia com
aquesta. Es massa cara, massa perillosa i,
sobretot, massa bruta.

Hi ha una font d’energia que encara
no hem esgotat, ni de bon tros: I’estalvi



energetic. Potser és la darrera opcid,
la més segura i la més neta, que té la
humanitat. I, a més de tot aix0, €s un
negoci rodo.

Un mercat creixent: les energies
verdes. Aquests exemples mostren les
immenses oportunitats de creixement
que ofereixen les tecnologies més ecolo-
giques. Segons els calculs del ministeri
de medi ambient alemany, el volum del
mercat de les tecnologies relacionades
amb I’eficiéncia energética és d’uns
400.000 milions de dolars, i es preveu
que augmentara fins a un trilié 1’any
2030. Les empreses alemanyes es troben
ben situades per a endur-se un bon pessic
d’aquest negoci.

Les subvencions tan generoses del
darrer govern socialdemocrata-verd ale-
many han afavorit molt les empreses
alemanyes per desenvolupar tecnologia
destinada a les energies renovables, com
ara la hidraulica, la fotovoltaica i 1’e0li-
ca. S’hi han dut a terme programes pilot,
tant pel que fa a la legislacié com a les
subvencions, que han ajudat els innova-
dors alemanys a fer-se conéixer interna-
cionalment. L’energia eolica €s a punt de
“conquerir el mercat mundial”, afirma

Fritz Vahrenholt, director de Repower,
una empresa d’Hamburg que fabrica
turbines eoliques.

Les perspectives per a exportar alta tec-
nologia innovadora també sén promete-
dores. Actualment, un 19 per cent de les
energies saludables provenen d’Alema-
nya, segons les declaracions d’Angela
Merkel al parlament alemany el mes de
novembre passat. “Tot plegat podria mi-
llorar”, va dir amb to esperangador.

La Xina, particularment, s’interessa
molt per la tecnologia ecologica alema-
nya. Els liders xinesos son conscients
que els recursos, que tenen un cost
elevat, s’hauran de fer servir més efi-
cagment per tal que el pais més gran del
mon no provoque cap desastre ecologic.
Segons els plans del govern, una mica
ambigus, els xinesos augmentaran 1’efi-
ciéncia energética d’un 4 per cent anu-
alment. Aix0 fara que calga alguna cosa
més que molins eolics i plaques solars:
caldran, a més, tecnologies reguladores,
material cientific i centrals eléctriques.
Els alemanys sén capdavanters en tots
aquests sectors.

Actualment, els enginyers alemanys
desenvolupen turbines més eficients.
Inventen pneumatics amb menys re-

sistencia al fregament que es produeix
en girar, i tamb¢ materials magics que
treuen més profit de la insolacio.

Burkhard Schwenker, president de
I’assessoria de negocis internacionals
Roland Berger, amb seu a Munic, creu
que el sector tecnoldgic ambiental es-
devindra una “industria capdavantera”,
i que els fabricants alemanys es troben
“fantasticament” ben situats per a com-
petir-hi mundialment. Aquest assessor
empresarial pronostica un creixement
anual del 8 per cent al sector. Els llocs
de treball, que ara sén 170.000, podrien
pujar fins a 700.000.

Costos extres que paguen la pe-
na. La tecnologia ja €s a ’abast; només
passa que encara no la fem servir prou.
Tant la inddstria com els proveidors
encara ignoren el cost de ’energia, tot i
que semblen molt predisposats a reduir
les pérdues i les despeses intils.

Emst Ulrich von Weizsicker —cofun-
dador del Wuppertal Institute i actual de-
ga de la Donald Bren School—, que es
dedica a estudiar les ciéncies i la gestio
ambiental a la Universitat de California,
se sorprén que les empreses no facen tot
allo que els sigui possible per augmentar
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I’eficiéncia de 1’{is energétic. “No conec
cap sector en qué fora impossible de
quadruplicar la productivitat energética”,
diu.

Per exemple, si les empreses instal-
laren els motors eléctrics amb tecnolo-
gies reguladores modernes, 1’economia
alemanya estalviaria tanta energia com
la que produeixen tres o quatre centrals
eléctriques. Perd, normalment, decidei-
xen de comprar alld que ja coneixen, és a
dir, els models barats. Sembla que hagen
oblidat que, a llarg termini, el 90 per
cent del cost de cada unitat energética
el formen les despeses d’electricitat. Dit
d’una altra manera: les despeses extres
amb qué es trobarien de primer les recu-
perarien amb escreix a la llarga.

Freund Drehtechnik GmbH, una em-
presa petita de fabricacié dc components
de maquinaria de rotacio, si que hi comp-
ta. No fa gaire, han invertit 12.000 dolars
en un sistema d’il-luminacio de la sala de
muntatge (4.000 dolars més del que els
hauria costat I’enllumenat tradicional).
L’empresa, amb seu a North Rhine-
Westphalia, ha instal-lat fluorescents que
estalvien energia per mitja d’uns sensors
especials que s’ajusten automaticament,
segons la intensitat de la llum natural.
En tres anys podran amortitzar aquests
costos extres.

Perd la majoria de negocis van molt
lents a I’hora d’augmentar ’eficiéncia
energética. Per a molts executius, encara
és més facil de queixar-se publicament
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dels costos energétics que no pas de
cercar internament noves vies de con-
servacié de I’energia. Una part del mon
empresarial, perd, ja comenga a pensar
d’una manera diferent (bé per raons
d’imatge, bé per conviccio o bé, simple-
ment, per retallar despeses).

L’empresa de logistica UPS treballa per
aplicar sistemes d’optimaci6 de la nave-
gacio electronica a la flota de vehicles.
El sistema que han desenvolupat és tan
avangat que fins i tot suggereix rutes per
evitar tombs a 1’esquerra que esmercen
temps i combustible innecessariament.

Els grans magatzems nord-americans
Wal-Mart, coneguts per la gasiveria en
tot alld que fa referéncia als costos, pro-
veeix les noves botigues amb sistemes
d’il'luminaci6 moderns i amb plaques
solars. L’empresa calcula que hi estalvi-
ard una tercera part de 1’energia.

L’empresa del ferrocarril estatal ale-
many, Deutsche Bahn, forma els engi-
nyers perqué conduesquen les locomo-
tores de la manera més eficient. Ja n’hi
ha que van a 70 quilometres per hora
en algunes rutes, sense haver de reduir
sensiblement la velocitat.

Algunes altres empreses ja s’han adhe-
rit al sistema de contractista energétic,
per tal d’esdevenir més eficients i reduir
costos. A la seu alemanya de Microsoft,
prop de Munic, un contractista va poder
estalviar fins a 100.000 dolars anuals en
un edifici que només tenia cinc anys. El
proveidor era una filial de ’empresa de

serveis publics Vattenfall, cosa que con-
firma que fins i tot les grans empreses
energétiques s’incorporen progressiva-
ment al nou sector empresarial.

Per una altra banda, la industria que
produeix i ven I’energia sol ésser la que
més en malbarata. Les grans companyies
eléctriques no extrauen de les centrals
tot alld que técnicament seria possible;
encara fan servir plantes de tecnologia
antiga que només converteixen eficient
ment un 30 per cent de 1’energia pos-
sible. Qualsevol altra industria tan poc
productiva ja hauria hagut de plegar.

A Alemanya, les grans companyies
(RWE, E.on, EnBW i Vattenfall) s’han
repartit el territori. Son les que decidei-
xen I’agenda de la industria energética
i aposten per grans centrals electriques
que requereixen grans quantitats d’aigua
per a escalfar i llargs desplacaments que
augmenten els costos de manteniment.

Sén més eficients, en canvi, les centrals
més petites que proveeixen els clients
prop dels centres urbans. Aquestes cen-
trals cogeneradores, normalment, fan
servir el gas i se situen a la vora dels
consumidors finals (hospitals, escoles
o poligons industrials). A més, no sola-
ment produeixen electricitat, siné també
calefaccio.
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