Economia o

Esquiar encara esguerra pressupostos

Fins fa tot just una quinzena d’anys, I'esport
blanc per excel-léncia era considerat un luxe
només a |'abast de les elits, perd la possibilitat
de llogar material i les ofertes, entre altres
factors, han convertit I'esqui en un esport

més assequible per a les butxaques.

Ara bé, realment la pot pagar, el catala mitja,

una jornada d’esqui?

es estacions d’esqui catalanes han

encetat la temporada amb mal

peu. La majoria de pistes no tencn

neu natural, un problema que ja
els ha fet vendre un 30% menys de for-
fets que I’any passat. Pel que fa als es-
tabliments hotelers, el bon temps els ha
robat una de cada deu reserves que ha-
vien fet I’hivern passat. La “crisi blan-
ca” ha provocat pérdues milionaries
que ja no es recuperaran, encara que a
partir d’ara nevés molt, i tampoc no se-
ran la solucié magica els canons de neu
artificial a qué recorren moltes esta-
cions. Les previsions que es van fer el
novembre passat, abans que se sabés
que la calor s’allargaria tant, parlaven
d’un increment de vendes de forfets del
5%, que en part havien de servir per re-
cuperar part de la inversi¢ —25 milions
d’euros— que les estacions d’esqui han
fet per a aquesta temporada en remun-
tadors, produccié de neu i altres ins-
tal'lacions vinculades a 1’estructura i
serveis que presta una estacid. Aquest
sera un any negre per a I’esport blanc,
perd ja fa ben bé quinze anys que 1’es-
qui es va escampar molt més enlla de
I’ambit de la classe benestant o els “fat-
xendes”. Una prova de l’interés crei-
xent per aquest esport €s que el Govern
de Catalunya cada any destina una par-
tida especifica —aquest 2006-2007 han
estat 1,8 milions d’euros— a la promo-
cié del turisme de neu al pafs, amb
I’objectiu de fer més atractiva 1’oferta
de 10 pistes d’esqui alpi i 6 de nordic.
L’accié s’emmarca en el context del
“Pla director de la neu”, que estableix
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fins al 2009 les linies estratégiques per
a la promocid turistica, 1’enfortiment
dels operadors, la desestacionalitzacio
de I’oferta i la creacié d’un marc nor-
matiu. Només el 19% dels esquiadors
catalans es queden al pafs, la resta pre-
fereixen esquiar a Andorra, 1I’Aragé i
Franca. Les empreses gestores de les
estacions d’esqui catalanes, tres de les
quals pertanyen a 1’ens piiblic Ferrocar-
rils de la Generalitat, sén conscients
que hi ha un forat de mercat molt im-
portant que encara es pot conquerir, i
I’nica manera de fer-ho és millorant
les infraestructures i els serveis per po-
der competir, sobretot, amb Andorra,
que ha fet de la neu i de les botigues el
seu atractiu turistic principal.

Esquiar encara és un luxe? Ara
bé, tothom pot accedir a aquesta oferta
ludica i esportiva del pais? Prenem com
a model una familia formada per dos
adults i un infant. El pare ingressa
1.583 euros bruts, i la mare 1.126, te-
nint com a referéncia les darreres dades
de D’Institut Nacional d’Estadistica
(INE) sobre el sou mitja. Aplicant una
retencié del 12%, el salari net és de
1.393 euros i 991 euros respectivament.
Per tant, la parella ingressa 2.384 euros
al mes. En el capitol de despeses fixes,
cal pagar una hipoteca de 670 euros,
més 111 euros de despeses de la llar (27
euros de llum, 33 euros d’aigua, 21 eu-
ros de gas, 30 euros de telefon), i uns
550 euros pel cap baix en menjar, roba
i productes de la llar. Aixi doncs, el sal-
do de comptes de la familia queda en

2.384 euros d’ingressos i 1.331 euros
de despeses. Els queden 1.053 euros
per pagar el manteniment del cotxe, les
activitats extraescolars, el transport pu-
blic, I’oci, les despeses imprevistes, etc.

La familia, 561 euros. ] quant costa
passar un dia en una estacié d’esqui per
a una familia que s’estrena en aquest
esport? Doncs, per a cada adult, 176,5
euros, tenint en compte que ha de com-
prar la roba adient per al fred, llogar el
material d’esqui, comprar el forfet per
als remuntadors, fer com a minim un
apat i disposar d’alguns complements
necessaris, com les ulleres protectores.
En el cas dels nens, el preu és més re-
duit, i la jornada pot costar a partir de
118,5 euros. El departament de Turisme
de la Generalitat calcula que cada es-
quiador realitza una despesa mitjana
per dia d’esqui d’entre 160 i 170 euros,
una xifra que s’aproxima molt als cal-
culs que hem fet anteriorment.

La factura podria ser més elevada,
perque només el lloguer del material
d’esqui ja significa un gran estalvi.
Comprar un equip d’esqui complet de
la gamma més baixa costa, per a un
adult, des de 250 euros (pals, casc, es-
quis i fixacions, botes), i per a un nen,
el preu més econdmic se situa a partir
dels 150 euros. Per tant, perqué ens sur-
ti a compte comprar en lloc de llogar,
un adult hauria d’esquiar 17 dies en una
temporada, i un infant, 13 dies.

Aix{ doncs, tenim dos adults i un in-
fant als quals un dia de luxe blanc els
costara 471,5 euros, quantitat a la qual
s’han de sumar uns 90 euros de despe-
ses compartides: la benzina del cotxe i
els peatges d’anada i tornada de Barce-
lona a la Molina (Cerdanya), per exem-
ple, costa 43 euros prenent els tinels
del Cadi; la crema solar, 12 euros, i fi-
nalment, 35 euros per a una hora de
classe amb monitor per a 4 persones.
Una familia estandard pot pagar 561
euros per passar un dia a la neu?

Si és tan car, per que cada temporada
hi ha més esquiadors, i cada vegada
més gent ha provat I’esport rei de I’hi-
vern? Perque, com en tot, s’hi poden
trobar ofertes. Les agencies de viatges



EL TEMPS

Un dia d’esqui per a

ADULT

Roba’

pantalé 30 €, jaqueta: 59 €,
guants; 12 €

Complements: ulleres: 12 €
Lloguer de material d’esqui (esquis,
botes, pals i casc): 15 €

Forfet™: esqui alpt: 30

Asseguranga: 25 €

Esmorzar i dinar:
TOTAL: 176,5 €

INFANTIL
Roba’; granota pantaléjaqueta: 49 € Guants; 8 €
Complements: ulleres: 9 €

Forfet™: esqui alpi: 22 €. Nordic: 4,30 €.
Assegwanga: 2,5 €
Esmorzar i dinar: a pistes, 16 €

Font Ela orcid propia
Grafi  Miquei Benitez

Lloguer de material d'esqui (esquis, botes, pals i casc): 12 €

TOTAL: 1185 €

*preu de raba de gamma hasica, marca hlanca
**preu milld de les pisles d'esgui catalanes

DESPESES COMPARTIDES PER FAMILIA
Viatge: trajecte Barcelona - Ia Molina - Barcelona: pe} timel
ad 12.30 € peatge + 9,20 € bemaa, per rajecte: 43 €
Classe amb monitor: 35 <€ per una hiora amb quatre persones.
Complements: crema solar; 12 €
TOTAL: 90 €

ofereixen paquets a preus més raona-
bles en temporada baixa, algunes enti-
tats o clubs fan descomptes als seus so-
cis, preus més reduits per a grups, etc.

L’esqui és encara forga lluny de ser un
esport popular, perd en la darrera déca-
da s’ha aproximat a la realitat de més
col'lectius, de manera que per a molts
ja és un caprici anual irrenunciable, en-
cara que només sigui per un dia.

A més, la despesa serveix per enfortir
el sector del turisme a Catalunya. L’es-
qui representa un motor econodmic clau
per a les comarques de muntanya, no
sols pels ingressos que reporten els
complements d’allotjament i gastrono-
mia, sind perqué crea 5.618 llocs de fei-
na directes i 5.739 d’indirectes.

Gemma Aguilera
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