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La citricultura valenciana ha encadenat una successidé de campanyes
catastrofiques que I’han portada a una situacié que amenaca seriosament
la seua supervivéncia. Els agricultors preveuen unes pérdudes de

180 milions d’euros en la campanya 2006/2007. El sector critica que
només el 14% del preu que els consumidors paguen en el mercat va a parar
a la seua butxaca i reclamen que es regulen els marges comercials.

Els preus, perd, s6n només una petita part d’una crisi estructural.

Les taronges toquen terra

ins del sector citricola ja s*han

ences tols els senyals d'alarma, i

els responsables de les dues or-

ganitzacions agraries majorita-
ries, La Unié de Llauradors-COAG i
I’ Associacié Valenciana d’Agricultors
(AVA) iniciaren la passada setmana
una serie de mobilitzacions per protes-
tar contra els preus tan baixos que re-
ben els citricultors en el camp. Les or-
ganitzacions agraries del Pafs Valencia
denuncien que, mentre que les expor-
tacions indiquen que els mercats de-
manden més citrics i han augmentat
les exportacions de clementines en un
169%, el preu que obtenen els produc-
tors cau en picat i ja se situa per sota
de les despesses de produccié. Per
aixo els agricultors reclamen una dis-
tribucié més equitativa dels beneficis i
que el camp es quede almenys amb un
20% del preu final que paga el consu-
midor, en lloc del 10% que aconseguix
en ’actualitat.

Els agricultors semblen disposats a
realitzar vagues indefinides si no es
pren alguna mesura que puga garantir
uns minims de rendibilitat. Joan Brus-
ca, secretari general de 1a Uni6-COAG,
va senyalar que els agricultors poden
acudir a la vaga perqué “no tenen res a
perdre, molts d’ells ja treballen a per-
dues”. De fet, la pretensié del sector
era iniciar les jornades de vaga durant
el 14 i 15 de desembre, perd un acord
en I'Gltim moment amb representants
dels majoristes i de la distribucié va
desactivar la mobilitzacié. El pacte de
cavaller, perd, va durar a penes deu
dies, el temps suficient per que els sin-
dicats consideraren 1’acord “paper mu-
llat”. I’acord “no cobreix les expecta-
tives creades en el seu dia, ja que el
preu fixat no garanteix un preu per als
agricultors i per tant es queda per sota
dels actuals costs de produccié”.
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La necessitat de fixar un preu minim
de compra que assegure una rendibili-
tat minima als agricultors davant dels
grans distribuidors és el problema més
urgent de la citricultura valenciana,
perd no és 'unic. Per tal de tractar d’a-
nalitzar la crisi estructural per la qual
travessa el sector, hi ha altres factors,
com ara el minifundisme, 1’abséncia
d’una idea conjunta de negoci en les
cooperatives, 1’envelliment de la po-
blacid, la manca de mecanitzacid o la

Agricultors de la Unio de Llauradors ¢
Ramaders-COAG, AVA-ASAJA, FEPAC i loves
Agricultors van participar el passat dijous
en el primer acte de protesta davant

la plataforma de compres de Carrefour

a Castelld de la Ribera.

inexisténcia d’una politica agraria en
clau valenciana impulsada per la Ge-
neralitat.

1. Preus bhaixos. Els preus rebentats
a que els productors es veuen obligats a
vendre contrasten amb els diners que
paguen els consumidors en les botigues.
Les dades dels preus origen-destinacié
del Ministeri d’ Agricultura reflecteixen
que les clementines augmenten de preu,
des de l’origen a la destinacid, en un



686%. La participacié de 1’agricultor en
el preu de venda al public dels citrics se
situa tan sols en un 10%. L’abséncia
d’una planificacié adequada per a fer
front a la globalitzacié ha deixat les co-
operatives valencianes sense marge de
maniobra a I’hora de fixar preus davant
clients tan poderosos i organitzats com
les grans superficies europees.

2. Atomitzacié comercial. Es un
dels factors clau per explicar que si-
guen tan baixos els preus del sector
citricola. L’arrelat cooperativisme del
camp valencia ha contribuit a fer apa-
réixer un nombre desmesurat de coope-
ratives que tedricament tenen la missid
de concentrar 1’oferta i defensar millor
els preus davant dels grans distribui-
dors. Pero, a I’hora de la veritat, els re-
sultats d’aquest model de gestié sén
absolutament decebedors, centenars
d’operadors comercials es fan la com-
peténcia entre ells, ja que els produc-
tors tan sols tenen 1’obligacié de co-
mercialitzar el 30% de la seua collita
mitjancant aquesta suposada “gran co-
operativa”, aix0 en realitat provoca que
la resta de la produccié isca al mercat i
acabe competint amb el seus propis so-

cis. Aquesta formula situa la citricultu-
ra valenciana en una posicié de feblesa
a ’hora de negociar preus amb les
grans cadenes de distribucié europees.

3. Els avantatges dels grans dis-
tribuidors. Davant de 1’atomitzacié
comercial existent en la citricultura va-
lenciana son els grans conglomerats de
la distribucid europea els que dicten les
lleis del mercat de la taronja. Els grans
distribuidors se senten molt comodes
amb la situacid actual: disposen d’una
oferta molt amplia tant en quantitat
com en qualitat, i no han d’acordar un
preu previ a I’hora de negociar.

4. La Generalitat paralitzada. En-
mig de tota aquesta complexa proble-
matica que amenaga seriosament el
futur de la taronja, el Govern de la Ge-
neralitat ha optat per una solucidé mini-
malista: quedar-se completament atu-
rat. Cal recordar que la Generalitat
Valenciana té transferides totes les
competéncies en matéria agricola, perd
la seua tasca s’ha limitat a aprovar una
successié de lleis embolicades amb
noms tan ampul-losos com raquitica ha
estat la seua dotacid pressupostaria.
Moltes reunions i declaracions de bo-
nes intencions, perd sense anar més en-
114 dels gestos i de la retorica sense
contingut. Tal i com, fa unes poques
setmanes, assenyalava un vetera diri-
gent sindical: “Sembla que la Generali-
tat sols s’ha recordat de 1’agricultura
per fer-se la foto i danyar el Govern
central amb el tema de 1’aigua.”

5. Minifundisme. Un dels grans pro-
blemes estructurals de la citricultura
valenciana. L’ opinié generalitzada dins
del sector és que el camp valencia té
problemes massa greus perqué puguen
trobar solucié dins d’unes parcel-les
tan petites. Ni la mecanitzacid ni I’es-
pecialitzacié que augmenten la rendibi-
litat i sén els indicatius del pas de ’a-
gricultura tradicional cap a un nou mo-
del més competitiu i industrial acaben
de consolidar-se en les fragmentades
terres valencianes. Aquestes caracteris-
tiques son especialment accentuades en
el cultiu citricola, que és el més repre-
sentatiu de 1’agricultura valenciana, ja
que ocupa 192.000 hectarees de les
366.000 de terres de regadiu existents
al Pafs Valencia. El creixement del mi-

nifundisme ha estat la linia predomi-
nant dins del camp valencia, tal i com
es reflecteix en 1’estudi d’Eladi Arnalte
i Vicent Estruch El sistema de produc-
cid de la citricultura valenciana. Des
de la década dels anys seixanta fins a
les acaballes dels noranta, les parcel-les
amb menys d’1 ha de superficie han
augmentat al voltant d’un 40%, mentre
que durant aquest periode les de super-
ficie superior han disminuit en tots els
casos i en totes les comarques.

L’inevitable conseqiiéncia de tot
aquest llarg procés de minifundisme ha
estat elevar les despeses de produccid
per damunt del limit raonable. Tal i
com assenyala Agusti Fonfria, “en
I’actualitat les despeses de produccid
de la citricultura valenciana sén unes
de les més cares del mén i en aquests
moments els costos superen els ingres-
sos”. Efectivament la comparacié dels
costos de produccid valencians amb els
d’altres citricultures indica que estan
entre els més alts: 0,2 euros/kg, quasi
al nivell de California, que se situa en
0,22 euros/kg.

6. Manca de mecanitzacio. Una
altra de les claus dels elevats costos
productius i de la manca de rendibilitat
del camp valencia no és la ma d’obra,
sind un deficient procés de mecanitza-
cié derivat del minifundisme. Florent{
Juste, en el seu Estudi sobre la reduc-
cid de despeses per la mecanitzacio del
cultiu, assenyala que al Pais Valencia
es produiria una disminucié en el
temps de ma d’obra empleat de 285 ho-
res per area fins a 99 hores per area en
les parcel‘les mecanitzables. Amb 1’ac-
tual estructura de la propietat tan sols
el 26% de les explotacions de taronja
sén mecanitzables i aquesta xifra es re-
dueix fins al 16% per a les mandarines.

7. Envelliment del camp. L’escas-
sa rendibilitat de la citricultura ha tallat
la renovacid generacional. E1 60% dels
titulars d’explotacions citricoles ja te-
nen més de seixanta anys i, d’ells, un
35% supera els 65 anys. Davant de la
successio de campanyes ruinoses d’a-
questa ultima década, les noves gene-
racions giren I’esquena al camp i em-
prenen un inquietant ¢xode cap a altres
sectors productius.
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