0 - 10

Ens ha d’inquietar la Xina?

inc un amic molt preoccupat per la competéncia eco-

ndmica que ens ve de la Xina. Jo li dic que la pros-

peritat de la Xina €3 bona per a tots, perd que la in-

quietud envers la Xina és justificada per altres
raons. M'explico.

Sens dubte el creixement de la Xina significa un canvi en
les condicions de produccié, i un maldecap, per a les em-
preses d'arreu. Perd aixd és normal: la vida econdmica no
és mai tranquil-la, sempre
caldra batallar per mantenir
mercats. Unes vegades els
competidors nous sén em-
preses d'un pafs que es
desperta. D'altres apareixen
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L'expansié econdmica de
la Xina representa un creixe- A
ment important dels mer-
cats mundials i aixd no pot
ser dolent en el seu conjunt:
hi ha més clients potencials
per a les empreses. Si no hi
hagués creixement del co-
mer¢ amb la Xina, llavors res
no canviaria a la resta del
mén. Per tant, la possibilitat
(que no significa I'obligacid)
d'un augment del comerg
només pot implicar una mi-
llora, potencialment i global-
ment considerada, dels que
comercien.

Sovint ens fixem sobretot en el que els xinesos venen i
acabem fent el raonament seglient: la Xina disposa d'una
poblacié laboral potencial practicament il-limitada, amb un
segment qualificat, i fins i tot altament qualificat, creixent.
A més, els salaris s6n molt inferiors als europeus. Per tant,
ho acabaran produint tot.

“L’expansio econdmica de la Xina
representa un creixement important
dels mercats mundials i aixdé no pot
ser dolent en el seu conjunt: hi ha
més clients potencials per a les
empreses. [...] La possibilitat

d’un augment del comer¢c només
pot implicar una millora”
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La feblesa d'aquest argument és prou clara: els xinesos, al-
hora que venen, també compren (mercaderies i actius finan-
cers) a la resta del mén. No poden fer una cosa sense |'altra.
Certament, la produccié d'alld que la Xina pot fer a bon preu es
desplagara a la Xina, perd la Xina no podra produir-ho tot a bon
preu (en el preu no hi entren només els costos en poder ad-
quisitiu xinés sind també |a taxa de canvi de les monedes res-
pectives). Necessariament sempre hi haurd moltes coses que

es produiran a millor preu fora de la Xina, i aquestes seran les
que comprara la Xina.

Es cert que hi pot haver el que se’'n diu efectes de distribu-
ci6é. Mentre que en conjunt la resta del mén hi guanya, els
guanys es distribueixen de manera desigual. Per exemple, els
productors de matéries primeres, de productes d'alta tecno-
logia 0 de disseny refinat gaudiran d'un impacte directe molt
positiu. En situacions extremes, alguns paisos hi podrien per-
dre en termes absoluts (també aixd podria succeir com a con-
seqléncia d'una innovacié tecnologica), perd aquesta possi-
bilitat no s'ha de sobrevalorar.

Ara bé, hi ha un problema seriés amb la Xina, perd no és eco-
ndmic. Es politic: la Xina no és un pafs democratic i I’aparicio
d'una poténcia econdmica, i per tant polftica, no democratica
sempre ha de ser motiu d'inquietud. Fara la Xina la seva tran-
sicié democratica? El mén s’hi juga molt en aquesta possibili-
tat. L'actitud europea cap a la Xina hauria de ser prudent: sen-
se reticéncies en el comer¢ perd sense complaencga a |'hora
de fer un seguiment Ilcid de les mancances democratiques
del pais més poblat i amb més creixement economic del moén.



