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Més enlla del suport
sentimental que
persones dels Paisos
Catalans dispensen
a la Catalunya Nord
pel fet de tenir

un equip de rugbi
amb bons resultats,
o una llengua i una
cultura comunes amb
una tortuosa historia,
les relacions entre
ambdds territoris

no es limiten

a les tradicions.

a construccié de la Unié Euro-

pea (UE) ha contribuit a millorar

els Intercanvis entre ciutadans

d'un i altre costat de la ratlla
fronterera que delimiten els estats es-
panyol i frances als Pirineus. I aquest fet
ha espeionat un creixemeni importani
dels intercanvis comercials entre la
Catalunya Nord, el Principat, el Pais
Valencia i, en menor mesura, les Illes
Balears.

El principal client i proveidor de la
Catalunya Nord és, a molta distancia
del segon, I'estat espanyol. Si tenim en
compte que Catalunya i el Pafs Valencia
concentren el 34% del PIB del total de
I’estat, és logic pensar que catalans i va-
lencians tenen un pes important en I’eco-
nomia nord-catalana.

Actualment, unes vint empreses del
Rosselld i la seva area d’influéncia te-
nen fabrica o delegacié al Principat i a
Valeéncia. Aquestes es caracteritzen per
facturar entre 5 i 10 milions d’euros ca-
da any i donen feina a una plantilla su-
perior als vint treballadors.

Per una altra banda, segons dades de
la Cambra de Comerg¢ de Perpinya, una
desena de grans empreses catalanes i va-
lencianes tenen seu fixa al Rossell6. En-
tre aquestes, destaca la cooperativa Ane-
coop, de capital majoritariament valen-
cia, I’empresa de fabricacié de piscines
Astral, o Llaza France, una companyia
de Reus que fabrica tendals protectors
del sol.

La Catalunya Nord és al sud. A Ca-
talunya Nord, els prop de 400.000 habi-

tants de la zona viuen en la seva majo-
ria a tocar de Perpiny3, ciutat que ha es-
devingut el veritable pol economic i la-
boral de tota la regid. Ara bé, les xifres
de I'economia no sén del tot bones. La
desocupacié i la fugida dels joves amb
estudis superiors son els principals pro-
blemes.

El darrer niimero del Tableau de Bord,
un estudi de 1’Observatori Econdmic
dels Pirineus Orientals, destaca que el
desembre del 2002 el 13,8% de la pobla-
ci6 activa es trobava sense feina. Aques-
ta dada situa la Catalunya Nord a la cua
dels departaments francesos en nombre
de persones que busquen feina, un total
de 20.706 en acabar I’any passat.

Pero, tot i les dades d’ocupaci6 negati-
ves, cal destacar que €s el departament
de I'estat franceés que més creix en la
creacié d’empreses, un 17,8% el darrer
any. A més, els Pirineus Orientals ocu-
pen el cinque lloc del conjunt de depar-
taments francesos en nombre d’autod-
noms dins de la seva poblacid activa.

Un altre indicador important és la ba-
langa de pagaments. Aquesta ha estat ne-
gativa en 305 milions d’euros el darrer
trimestre del 2002. Amb tot, la Catalu-
nya Nord creix en nombre d’exporta-
cions any rere any, un 2,5% el darrer tri-
mestre del 2002 respecte al mateix-peri-
ode del 2001. En tot aquest temps, se-
gons dades de la Direccié General de
Duanes i Drets Indirects, es va exportar
per valor de 290 milions d’euros, uns
nou milions més que el mateix trimestre
de I’any anterior. Les importacions tam-
bé van créixer en 50 milions d’euros



més, i van quedar en 595 milions d’euros
el darrer trimestre de 1’any 2002.

La Catalunya Nord és una gran plata-
forma de distribucié de mercaderies per
a tot Europa gracies al mercat de fruites
i verdures de Sant Carles de Perpinya.
D’aguesta manera es justifica que les
importacions siguin molt elevades. La
majoria de les mercaderies que s’impor-
ten no s’acaben quedant-al departament,
sind que simplement des d’aqui és dis-
tribueixen per tot Franga o altres paisos
europeus. -

Un projecte departamental d'iniciativa
ciutadana, “Horitz6 2012", revela algu-
nes.dades indicatives sobre 1'economia
i la-socfetat nord-catalana. Pel que fa a
’economia, la majoria de ciutadans des-
taca com a prioritat el desenvolupament
del port de Portvendres (el 47% s’hi de-
clara favorable), la construcci6 de la li-
nja del- TGV. Barcelona-Perpinya (el

68% ho creu molt important) i la poten-
ciacié de mesures per a 1’ocupacié del
jovent (el 53% ho troba imprescindible).

Pel que fa al futur a Catalunya Nord,
el 61% dels enquestats sén optimistes,
mentre que el 37% s6n pessimistes so-
bre el futur de la regié. Una altra dada
social significativa és que un 50% dels
habitants es considera que pertany als
Pirineus Orientals, un 28% es considera
habitant d’un pafs catald, i només un 9%
creu ser habitant de la regié del Llen-
guadoc-Rossell§.

Els estats separen, malgrat Euro-
pa. El conjunt de I’arc mediterrani és
de ben segur el principal proveidor i
client de la Catalunya Nord, excepte, és
clar, del propi mercat interior frances.
Les duanes espanyola i francesa no des-
granen les dades d’importaci6 i exporta-
cid per territoris, sind per estats. Aquest
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fet provoca que avui no es puguin obte-
nir xifres directes de la balanga de paga-
ments entre Catalunya Nord i les Illes
Balears, per posar un exemple.

La manca de xifres de les administra-
cions duaneres que ens ajudin a marcar
les sinergies comercials entre els terri-
toris de parla catalana ha fet que les
cambres de comer¢ s’hagin espavilat
pel seu compte. Un projecte entre la
Cambra de Comer¢ de Perpinya i el
Consell de Cambres de Catalunya a tra-
vés de la Cambra de Girona pot aportar
llum a aquesta mancanga.

El programa Interreg III, de la Unié
Europea, finangara un estudi que aju-
dara a donar més informacié econdomica
i comercial d’un i altre costat de la ratlla
fronterera, com explica Ada Badia, res-
ponsable gironina del projecte.

Tot i la manca de dades, sabem que
les importacions de Catalunya Nord sén
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majoritariament de 1’estat espanyol.
Aquest va ser el principal proveidor,
amb 317 milions d’euros, el darrer tri-
mestre del 2002, i ja ho era un any
abans amb una xifra un poc inferior.
Davant iguals periodes, i a molta dis-
tancia, Alemanya ha estat el segon estat
que més ha exportat a Catalunya Nord,
amb poc més de 91 milions d’euros.

D’altra part, segons la base de dades
de comer¢ exterior de 1’Agéncia Tri-
butaria, Catalunya a I’estat que més ex-
porta és a Franca, amb un volum total
de 6.733 milions d’euros durant tot
I’any 2002. El Pafs Valencia, de la seva
part, també té I’estat francés com a
principal client, amb un volum total
d’exportacions de 2.449 milions d’eu-
ros I’any passat. Si tenim en compte
que la suma de les exportacions valen-
cianes i catalanes representa prop del
41% del conjunt de tot I’estat espanyol,
és raonable pensar que el pes de les im-
portacions de la Catalunya Nord prové
sobretot del Principat i el Pais Valencia,
tenint en compte que I’estat espanyol és
el proveidor nimero u de la Catalunya
Nord.

En un ordre invers passa el mateix en-
tre les exportacions de la Catalunya

Nord i les importacions dels seus veins
del sud. Aixi, I’estat espanyol és, amb
molta diferéncia, el principal importa-
dor de productes de la Catalunya Nord,
amb 178 milions d’euros el darrer tri-
mestre del 2002, deu vegades més que
el seu segon client, Suissa, on només
s’hi va exportar per valor de 17 milions
d’euros els darrers tres mesos de 1’any
passat.

Aix{ doncs, si tenim en compte que la
regi6 que conformen Catalunya, les Ba-
lears i el Pafs Valencia representen el
38% de les importacions de I’estat es-
panyol i en les tres comunitats el seu
principal proveidor és Franga, és asse-
nyat pensar que la Catalunya Nord té
com a principal client, fora de Francga,
la resta de territoris de parla catalana.

Més enlla de les dades estadistiques,
perd, hi ha persones que, a través de
I’administracié o de ’empresa, confir-
men la tendéncia a ’al¢a de les rela-
cions de la Catalunya Nord i I’Eurore-
gi6 de 1I’Arc Mediterrani (Euram). El
director del centre d’afers internacio-
nals Socomar de Perpinya, Claude Da-
doun, assegura: “Fa només cinc anys
rebia una trucada d’empresaris catalans
cada setmana; ara no hi ha dia que no

L'estat
espanyol és,
amb molta
diferencia,
el primer
importador
de la
Catalunya
Nord.

Li segueix
Suissa

truqui algd interessat per implantar-se
a fer comer¢ amb Franga.” L’empresa
de Dadoun facilita 1’entrada a I’estat
frances dels empresaris forans, fa d’in-
termediari i s’ocupa de totes les ges-
tions administratives. Des d’obrir una
nau industrial a ocupar-se dels tramits
amb la caixa francesa de la seguretat so-
cial per contractar treballadors.

Dadoun té el 80% dels seus clients ca-
talans, i aquest fet I’obliga a ser taxa-
tiu en algunes decisions: “Al centre no
contractem cap treballador que no parli
catala; és una qiiestid de superviven-
cia”, assegura. Ell només parla frances
i castella, perd promet aprendre catala
aviat per deferéncia amb els seus clients
del sud.

El delegat de la Cambra de Comerg
del Llenguadoc-Rossellé a Barcelona,
Frangois Gené, explica: “Fa uns anys
no, perd avui es pot afirmar segur que el
Rossell6 té una dependéncia forta de
I’economia catalana.” Gené posa d’e-
xemple el mercat de distribucié de ver-
dures de Sant Carles de Perpinya, on-el
66% de les mercaderies provenen de
I’estat espanyol, la majoria del Pais Va-
lencia, Murcia i Catalunya. En aquest
mateix sentit, no és casualitat que les
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El mercat
de fruites
i verdures
de Perpinya
és dels
mes grans
d’Europa: un
milio i mig
de tones de
mercaderies
I’any

A atarnalista rpspacte dirta Gl

deu grans empreses de Catalunya Nord
tinguin delegacié a I’estat espanyol. Un
fet que per a Gené déna compte de la
importancia d’aquest mercat per a I’eco-
nomia nord-catalana.

Experiencies fructiferes. Un exem-
ple de les creixents relacions entre els
diferents territoris de parla catalana és el
de I’empresa del president de 1’ Associa-
ci6 Catalana d’Exportacié (Acatex) de
Perpinya, Robert Guixé. Aquest és pro-
pietari de Pyres.com, dedicada a fabri-
car terminals electronics i informatics.
[’empresa té a Catalunya els principals
proveidors i bons clients, ja que, a més
de la delegacid que va obrir a Figueres,
Guixé contracta empreses de Ripoll,
Olot i Girona per a la producci6 de ter-
minals. Aquest empresari t€ prop de 50
treballadors, cinc dels quals a la seva de-
legaci6 de Figueres.

Robert Guixé valora molt positiva-
ment la seva experiéncia a Catalunya i
creu que’el‘que cal és millorar la comu-
nicacié i abatre els recels historics per
crear una veritable regié economica al
sud d’Europa.

Una altra experiéncia, pero a la inver-
sa, és la d’Anecoop France. Establerta

des del 1980 a Perpinya, aquesta empre-
sa té la majoria del seu capital al Pais
Valencia. Un total de 110 cooperatives
formen aquest gegant de 1’alimentacid
que, a través del mercat de Sant Carles
de Perpinya, distribueix bona part de les
seves mercaderies a tot Europa. Només
I’any passat van vendre a través de la
capital del Rossellé unes 580.000 tones
de fruita.

El director general d’ Anecoop France,
Miguel Abril, assegura que Perpinya és
un veritable centre logistic. “La situaci6
geografica i els serveis que s’estan cre-
ant a partir de les necessitats que es ge-
neren crec que converteixen el mercat
de Sant Carles en un centre excepcio-
nal”, assegura Abril. Anecoop és de les
empreses més grans que hi ha al mercat
de Sant Carles i la majoria de compa-
nyies que la segueixen en volum de ne-
goci també sén majoritariament de capi-
tal valencia i de I’estat espanyol. El mer-
cat de fruites i verdures de Perpinya és
dels més grans d’Europa, amb un volum
d’un milié i mig de tones de mercade-
ries I’any.

Des de les comarques meridionals
catalanes, el gerent de I’empresa Llaza,
Joan Llagostera, també considera im-
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portant la preséncia de la companyia
que representa a la Catalunya Nord. Lla-
za és una fabrica de tendals solars, que
des de fa uns dotze anys es van establir
al Rosselld per arribar al mercat francés.
El gerent d’aquesta empresa de Reus,
que exporta a uns 42 paisos de tot el
mén, assegura que la seva filial al Ros-
sell6 “es va crear per una decisid es-
tratégica i comercial i de proximitat amb
Perpinya que permetia una bona entrada
al mercat europeu”. Segons Llagostera,
un dels principals inconvenients és la
manca de ma d’obra: “Tenim molts pro-
blemes amb els treballadors, i a vegades
enviem gent de Reus a Perpinya perque
ens falta gent qualificada per treballar a
Perpinya.”

El delegat de I’empresa catalana Llaza
a Perpinya, Christian Olivero, explica
que el producte que es dissenya a Cata-
lunya el que es fa és adaptar-lo al mer-
cat frances, “perqueé €s diferent i penso
que des de Perpinya es pot entendre
molt més el que vol el mercat de
Franga”. Olivero també reconeix que les
empreses del sud tenen problemes a la
Catalunya Nord per trobar ma d’obra
qualificada, encara que minimitza el
problema per la proximitat geografica
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entre la seu de I’empresa a Reus i la se-
va filial al Rossellé.

El director del Centre d’Intercanvi So-
comar, Claude Dadoun, explica que des
de I’entrada de 1’estat espanyol a la
Unié Europea ha canviat sensiblement
la visié dels empresaris que fan negocis
a l'estat francés: “Ara els empresaris
catalans se’ls respecta molt aqui; ante-
riorment se’ls mirava una mica per so-
bre I’espatlla.”

infraestructures petites i obso-
letes. L’evolucié del transit de merca-
deries a la Catalunya Nord confirma
que la regié s’erigeix com un veritable
centre logistic al centre de la regié
euromediterrania. El creixement del
flux d’automobils i camions al Pertiis
és ascendent des de fa décades, i creix
de manera molt important des de I'any
1994. Només el darrer trimestre de
I’any passat 1’augment va ser del
17,5% més de transit que el mateix pe-
riode de 1’any anterior.

El mateix passa amb el volum de mer-
caderies per via ferroviaria, que al con-
junt de la Catalunya Nord va créixer
prop d’'un 10% l’any 2002. Aquestes
dades ens donen un clar exemple de
com les relacions entre Catalunya i el
Rosselld creixen any rere any, sense pa-
rar, tant per carretera com també per via
ferria.

També el port de Portvendres obté uns
resultats molt bons i registra un aug-
ment important del transit de mercade-

El transit
a 'aeroport
de Perpinya
va creéixer el 78%
en el mateix
periode d’un any

ries, segons dades de Le Tableau de
Bord dels Pirineus Orientals. El quart
trimestre del 2002 va créixer en un
76,7% el nombre de tones de mercade-
ries que van carregar-se o descarregar-
se al principal port de Catalunya Nord.
Una xifra similar I’obté 1’aeroport de
Perpinya-Rivesaltes, que ja supera el
mig milié de viatgers anuals. El darrer
trimestre de I’any passat va obtenir un
78% més de passatgers que el mateix
periode de I’any 2001.

El director del centre de negocis Soco-
mar, Claude Dadoun, precisa que “fa
falta més descentralitzacié i potenciar
les regions com aquest arc mediterra-
ni”. Malgrat el creixement del transit
pel corredor de la Jonquera, sembla que
no s’hi destina prou diners per millorar
les infraestructures. L'alcalde de Per-
pinya, Joan Pau Alduy, ha denunciat ¢én
diferents ocasions que Madrid i Parfs
han endarrerit el tren d’alta velocitat en-
tre Catalunya i el Rosselld. El president
de I’Associacié Catalana d’Exportacid



(Acatex) de Perpinya, Robert Guixé, va
més enlla que 1’alcalde de la capital del
Rossell6. Segons Guixé, “I’arc medite-
rrani no compta per a Madrid i Parfs;
ells tenen molt clar que les seves rela-
cions passen per Bordeus”. Per a Guixé,
la regié de Catalunya Nord ha de ser un
satel-lit de Barcelona i no pot deixar
passar tant de temps el tren d’alta velo-
citat: “Hi ha d'haver gent que visqui a
Perpinya i treballi a Barcelona i a la in-
versa.”

El president d’Acatex també denuncia
que les comunicacions entre Perpinya,
Girona o Figueres s6n ara com ara ne-
fastes, i reclama urgentment per a Bar-
celona un aeroport de categoria interna-
cional: “Som molts els nord-catalans
que venim i vindriem prou més a Barce-
lona a agafar 1’avié per anar a tot el
mén.”

En el mateix to taxatiu també s’expres-
sa el director executiu de I’Eurocongrés
2000, Joan Amords, que atribueix la po-
ca inversié a 1’eix mediterrani per part
dels estats espanyol i frances a la seva
situacié geografica. Segons Amords,
“els estats centralistes ho trenquen tot,
ells [Madrid i Paris] s6n els que estan
descentrats del Mediterrani, no els agra-
da saber que per aquest eix avui passa
un ter¢ del comer¢ mundial; els fa por”.
El responsable de 1’Eurocongrés 2000
assegura que 1’autopista A-7 cal que tin-
gui tres carrils i que es desdobli la ca-
rretera Nacional-11 des de Barcelona a la
frontera.

Les principals mancances que empre-
saris 1 administracions locals reclamen
s6n les infraestructures. La majoria con-
sideren'imprescindible que al corredor
mediterrani el transport de mercaderies
es faci via ferroviaria, i que es desenca-
1li d’una vegada_per totes la-connexié
del tren d’alta velocitat entre Barcelona,
Perpinya i Marsella.

En un-altre ordre de coses, els empre-
saris -nord-catalans reclamen la poten-
ciacié dels aeroports, no.sols el de Per-
pinya’siné també el de Barcelona, que

rconsideren petit i poc competitiu per al
turisme o els negocis de la capital d’una
gran regié economica. Pel que fa als
ports, el de Barcelona s’ha convertit en
el “port natural del Rossellé”, asseguren
en la Cambra de Comerg del Llengua-

.

v
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Pyrénées Orientales, nim. 23

doc-Rossellé. Gran part de les mercade-
ries arriben a la Catalunya Nord a través
del port de la capital catalana.

Ambaixades comercials. Durant
décades, la importancia que han donat
les administracions a les relacions
econdmiques entre la Catalunya Nord
i la resta de I’Euram ha estat més aviat
escassa. Els darrers anys, perd, s’han
comencat a fer una série de passos im-
portants per aquests intercanvis comer-
cials.

Les administracions del sud han dedi-
cat a la Catalunya Nord un vincle més

4t trimestre 2001

B 4t trimestre 2002

cultural i folkloric que no pas empresa-
rial. Ho explica el director de la delega-
ci6 de la Vila de Perpinya a Barcelona,
Pascal Egret: “El sud sempre ha tingut
una visié una mica paternalista respecte
de la Catalunya Nord, crec que amb el
temps aix0 comenga a canviar.”

La delegacié de Perpinya a Barcelona
i ’oficina de les cambres de comerg del
Llenguadoc-Rossell6 sén la representa-
ci6 economica més visible de la Cata-
lunya Nord a la capital catalana. L’éxit
de la delegaci6 de la Vila de Perpinya és
rotund. Des de Barcelona, explica Pas-
cal Egret, s’ha donat entrada a Catalu-
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nya a unes quaranta empreses del Ros-
sellé que ara negocien directament amb
catalans i valencians. Majoritariament
aquestes empreses es dediquen a I’agri-
cultura i la viticultura,

“Nosaltres —explica el delegat del
consistori de Perpinya a Barcelona—
estem omplint un buit relacional, som
una porta d’entrada per a empreses del
nord, perd també som una porta de sor-
tida per a empreses del sud que volen
fer negocis a Franca.” Per a Egret, el
gran negoci de Perpinya és mirar cap
al sud: “Som una zona d’influéncia
de Barcelona i, o bé ens integrem en
aquesta gran zona economica, o la pati-
rem.”

L’obertura de la delegacié de Perpinya
a Barcelona és fruit de la voluntat poli-
tica de I’alcalde de Perpinya, Joan Pau
Alduy, tal com afirma el seu tinent d’al-
calde, Jaume Roures: “Tenfem clar que
calia recuperar el deficit historic de re-
lacid entre la Catalunya Nord i la del
sud, pero al Rossellé encara tenim una
feina molt més dificil, que és la de re-
fermar la nostra catalanitat i crear una
nova autoestima cap als valors que tin-
guin a veure amb aquest tret diferen-
cial.” Un exemple d'aquest aspecte és
I’eslogan de la capital: “Perpinya la ca-
talana.”

La Generalitat de Catalunya obrira
una delegaci6 a Perpinya aquest setem-
bre. L’administraci6 catalana reprén ai-
xi una preséncia que ha estat interrom-
puda durant tres segles i mig, després
que el Rosselld, el Vallespir, el Conflent
i I’Alta Cerdanya fossin cedits a Franga
per Espanya en la negociacié de la Pau
dels Pirineus.

La delegada de la Generalitat de Cata-
lunya, Marisa Olivé, ha estat nomenada
per aquest carrec recentment. Olivé ma-
nifesta que es tracta d’una excellent
oportunitat per tal d’“enfortir els 1lagos
existents en tots els ambits, no sols en la
cultura o la llengua, siné també en el
comerg i I’economia”.

Per a la d’aqui poc delegada de 1’ad-
ministracié catalana a la capital del
Rosselld, en el futur sera totalment
prioritari potenciar les relacions comer-
cials. “Ja tinc moltes converses enceta-
des amb empresaris d'un i altre costat™,
anuncia.

Balanca comercial
de Catalunya Nord

{Xifres en milions d'euros)
4t trimestre 2002

Exportacions

Font: Tableau de Bord, Observatoire Economigue
Pyrénées Orientales, ndm. 23.

Cerdanya i Emporda: laboratoris
fronterers. Més enlla dels entrebancs
pel fet de pertanyer a dos estats diferents,
és a les zones de frontera on més s’ha
evolucionat en el camp comercial, insti-
tucional, economic i social. Hi ha dos
punts entre Catalunya Nord i el Principat
que han estat especialment sensibles
a aquesta qiiestié per raons historiques,
perd també per comoditat i racionalitat.

L’alcalde de la Jonquera, Jordi Cabe-
zas, explica que la relacié comercial
i laboral és altissima a 1’ Alt Emporda:
“Hi ha molts treballadors francesos que
vénen diariament a treballar al nostre
municipi o d’altres; tinc la percepcié
que ve més gent del nord cap aqui que

La Generalitat
de Catalunya
obrira una
delegacio
a Perpinya
e! setembre

Importacions

no pas al revés.” Per a Cabezas, “més
enlla de I’administracié local no hi ha
voluntat d’estrenyer llacos, queda molt
per fer”. Diariament a la frontera de la
Jonquera hi ha treballadors d’un costat
i de I’altre que van a treballar a un estat
diferent. Aquest fet, que hauria de ser
normal, topa amb enormes problemes
administratius tot i pertanyer a Europa.
L’alcalde de la Jonquera reconeix que
hi ha competéncies de les administra-
cions estatals que frenen fets tan quoti-
dians com la feina.

A la comarca de I’Alt Emporda hi ha
instal-lades moltes de les empreses
nord-catalanes que han mirat cap al sud
com un nou mercat per explorar. La ca-
pital, Figueres, és la delegacié a I’estat
espanyol d’unes quatre grans empreses
del Rosselld. A més, a la comarca hi ha
unes sis petites companyies que s’han
obert a nous mercats talment com si de
multinacionals es tractara.

Una altra zona on també es fan passos
importants per aproximar-se catalans
del nord i del sud és a la Cerdanya. En
aquesta comarca 1’economia sempre ha
estat el gran motor relacional dels ciuta-
dans d’una vall plana dividida per una
frontera des del Tractat dels Pirineus,
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I’any 1659. El delegat de la Cambra de
Comerg del Llenguadoc-Rossell6, Fran-
¢ois Gené, explica que a la Cerdanya la
relacié econdmica “és clarissima, sem-
pre ha estat aixi, és inevitable”.

De la reunié que van mantenir el pre-
sident de la Generalitat, Jordi Pujol, i
el president de la regié francesa Llen-
guadoc-Rosselld, Jacques Blanc, fa uns
mesos a Perpinya, en va sortir 1’acord
per redactar el projecte del primer hos-
pital transfronterer d’Europa a Puig-
cerda. Pujol i Blanc van adquirir el
compromis de promoure el centre sani-
tari amb la firma d’un protocol per es-
tudiar la viabilitat del nou hospital. El
nou centre sanitari donaria cobertura a
unes 28.000 persones, la meitat aproxi-
madament-de la Baixa Cerdanya i I’al-
tra meitat de I’ Alta Cerdanya.

I és que a la Cerdanya de mica en mica
es fa visible la Unié Europea real, no
sols en el camp de la sanitat, siné també
en la inspeccid técnica de vehicles. Puig-
cerdd presta aquest servei al conjunt de
la comarca, com també fa en la depura-
cié de les aigties, que és compartida amb
tres municipis més de 1'Alta Cerdanya.
També¢ en el-camerg, a un costat i 1altre
de la ratlla-no tenen més fronteres que la
del preu dels productes o serveis.

Ara bé, també cal dir que la frontera
planteja situacions ridicules en el seu
- \

vessant social que poden repercutir en
I’economia. El delegat de Perpinya a
Barcelona, Pascal Egret, explica que les
queixes més nombroses que reben a la
delegacié s6n de ciutadans que no po-
den exercir les relacions socials amb
normalitat.

Un exemple és la venda d’entrades
a través dels terminals telematics d’enti-
tats d’estalvi catalanes que tenen oficina
a Perpinya, com ara el Servicaixa. Els
habitants dels Rossellé es queixen que
no poden utilitzar-lo perque ja estan a
un altre estat. El mateix passa a la inver-
sa: els seguidors del sud de I’equip de
rugbi de Perpinya (la USAP) tenen difi-
cultats per aconseguir entrades des de
Girona, per posar un exemple.

La distribucié de la premsa catalana
també és una de les principals queixes
que explica Egret. Els diaris i les revis-
tes del sud tenen veritables problemes
per poder ser distribuits amb normalitat
a només uns quilometres de la frontera.
I a I’altra banda de la frontera la situacid
és encara pitjor: a les llibreries de la res-
ta dels Paisos Catalans costa molt trobar
la produccié editorial nord-catalana.

Altres exemples, més greus, és poden
donar amb un habitant de la Guingueta
d’Ix que té a un quilometre escas de casa
seva ’Hospital de Puigcerda, perd que
per anar-hi ha de travessar una frontera.

Aquesta persona, si mor al centre hospi-
talari, s’haura de repatriar amb les conse-
giients molesties que aixd comporta per
a la familia. O b€, el cas d’una senyora
d’un altre poble de I"Alta Cerdanya que
va de part i que per no creuar el coll de la
Perxa fins a I’hospital de Prada, decideix
parir a Puigcerda, vila que té a menys
de 10 minuts amb ambulancia. El fill
d’aquesta senyora ha nascut en territori
espanyol i aix0, a I'hora d’inscriure’]l a
I’estat frances, també li generara una se-
rie d’entrebancs administratius.

Els acords de Shenguen han aportat
algunes solucions a aquests problemes,
perd tot i aixi encara hi ha tramits bu-
rocratics que en zones de frontera com-
porten esforgos i perdues d’energia per
als ciutadans afectats.

L’increment de les relacions entre Ca-
talunya Nord i la resta dels territoris de
I’Euram és un fet. Ara caldra veure sien
un futur la tendéncia s’amplifica no sols
en el terreny de I’economia i el comerg,
siné també en 1’ambit de la cultura, la
llengua i els llagos socials que les ratlles
al mapa han tendit a disgregar. I és que
no podem oblidar que la ratlla frontere-
ra que divideix els Pirineus entre els
estats franceés i espanyol €s de les més
antigues i estables del mén.

Carles Pont



