Seleccio natural

|[L’abolicio de barreres
lal comer¢
Jinternacional
Jha abocat I'estructura
lagraria dels nostres
lterritoris a fortes
Jpressions per millorar
lla competitivitat.

In procés que reclama

1és rendiments
la la terra, una major
jadequacio de la
lproduccié al mercat,
li que ha provocat
luna forta seleccié
lentre les explotacions
lde menor dimensié.

[ot plegat a la recerca
Id’una rendibilitat
|que el territori

Iho sempre ofereix.

tarongers al Pafs Valencia

per tenir moltes taronges per
vendre al mercat europeu, siné que es
tracta d’anar a Tunisia, comprar terrenys
baratissims, fer grans plantacions de ta-
ronges, emplear molta gent a baix cost
i quan es tinguin els quilos de taronja,
carregar-los en un vaixell i portar-los
al port de Valéncia, Barcelona o Rotter-
dam. Aquest és el gran negoci!” Josep
M. Franquet, enginyer agronom i expert
en estructura agraria a les comarques de
I’Ebre, posa de relleu aix{ un dels canvis
més profunds als quals ha hagut de fer
front el sector agrari en les tiltimes déca-
des: 1’abolicié de barreres al comerg in-
ternacional i la progressiva obertura de
mercats. Un procés que ha fet qgiiestio-
nar-se la competitivitat de les estructures
agraries dels nostres territoris i que n’ha
accelerat de manera important la trans-
formacio.

Si a comengament del segle XX a Ca-
talunya hi havia fins a un 30% de la po-
blacié activa treballant en explotacions
agraries, en aquests moments el sector
absorbeix tan sols el 2,73% de la pobla-
ci6 ocupada, i representa 1’1,76% del
producte interior brut, és a dir, de la ge-
neracié de riquesa del pais. A les Balears
i al Pafs Valencia les dimensions no s6n
gaire més elevades: el sector agrari déna
feina al 2,5% i al 4% de la poblacié ocu-
pada, respectivament. La tendéncia de
fons és comuna en els tres casos: una re-
duccié tant del nombre de persones que
es dediquen al sector com del nombre
d’explotacions agraries en les iltimes
decades.

“Cada vegada hi ha menys pagesos, és
evident”, afegeix Josep M. Franquet,
“conforme ha anat disminuint el nombre
de persones dedicades al camp, ha apa-
regut la figura del pages professional.
Un senyor que, a part de portar les seves
terres, lloga les terres que els altres no
volen portar perque se’n van a treballar

‘ ‘ vui en dia el gran negoci no
és fer una gran plantacié de

en altres sectors. Aix0 ha anat creixent
i com a conseqiiéncia les expotacions
s’han fet cada cop més grans. Pensem
que l’explotacié mitjana a Anglaterra
ronda les 100 hectarees i, en canvi, a Ca-
talunya estem al voltant de les 15”.

Aquesta concentracié de les explota-
cions s’ha dut a terme a canvi d’un fort
procés de seleccid, que ha expulsat del
mercat les explotacions més petites.
Per6 no ha estat tampoc un procés ho-
mogeni. Si bé a les Balears la concentra-
ci6 de terres agraries en 1’dltima década
ha comportat un augment del 50% en
I’explotacié mitjana, el Pais Valencia
continua mantenint un accentuat mini-
fundisme, especialment en el cultiu de
citrics.

Arrelats al minifundisme. Una de
les caracteristiques que millor defineix
I’agricultura valenciana és que en la ma-
joria dels casos la compra de parcel-les
no s’ha basat a completar explotacions
per fer-les més rendibles, sin6 en la in-
versid i en I’increment del propi patri-
moni. Es ben habitual trobar-se en les
ciutats valencianes molts professionals
liberals que, després d’haver heretat un
fragment del camp que el seu pare va re-
partir entre els germans, han convertit
I’agricultura en el seu passatemps favo-
rit, amb la qual cosa han contribuit a la
proliferacié del minifundi.

Aquest “culte” a la terra té€ com a con-
seqiiencia que “la distribucié de la pro-
pietat en la citricultura valenciana siga
la més minifundista de tot 1’estat espa-
nyol, amb 3 hectarees de Superficie Agri-
cola Util (SAU) enfront de les 12 de mit-
jana a I’estat espanyol. A les comarques
de major tradicié citricola, com la Plana,
la Ribera o la Safor, 1’extensi6 és encara
més baixa, amb una mitjana d’1 hectarea
de superficie agricola”, segons assenya-
la Manuel Agusti Fonfria, catedratic del
Departament de Produccié Vegetal de
la Universitat Politécnica de Valéncia.
Una tendéncia al minifundisme que ha



tingut com a resultat 1’aparici6 d’una
agricultura fragmentada, amb despeses
productives molt altes i amb una gran
densitat d’agricultors que sols treballen
a temps parcial.

Una problematica que es presenta de
manera especialment accentuada en el
cultiu citricola, que és el més represen-
tatiu de 1’agricultura valenciana, ja que
ocupa un 52% de les terres de regadiu
existents al Pafs Valencia.

Empresaris del camp. Mentre el
conreu de tarongers del Pafs Valencia ha
conservat fortament el seu tradicional
minifundisme, a la resta de territoris la
tendéncia a una certa concentraci6 de les
explotacions n’ha augmentat la dimen-
si6 i ha introduit una nova dinamica
econdmica: el pages és cada vegada més
empresa i necessita refor¢os de ma d’o-
bra. Les petites explotacions agraries
s’abastaven tradicionalment del treball
familiar, perd aixd també estd canviant
sobretot per ma de la incorporaci6 de
parelles joves a les explotacions agra-
ries, en les quals un dels dos, normal-
ment I’home, es dedica a portar enda-
vant 1’explotacid, mentre que la parella
busca una altra font d’ingressos. Aixd ha

fet que, en aquests moments, més del
30% de la ma d’obra que treballa al
camp a Catalunya €s assalariada i es no-
dreix basicament de la immigracié. “La
contractacié és molt freqiient, sobretot
en fruita dolga —assenyala Josep M. Be-
sora, responsable d’organitzacié d’Unid
de Pagesos—, i és una contractacié a
temps parcial, perqué sén produccions
de temporada. Aquest és un fet habitual
a les comarques de Lleida, per exemple,
o en les zones d’horta a la costa. Mentre
que a la ramaderia el que esta augmen-
tant és la contractacio fixa.”

Davant extensions més dimensiona-
des, les maquines per treballar el camp
també s han fet més grans per poder ofe-
rir molt més rendiment. La poténcia mit-
jana dels tractors agricoles s’ha incre-
mentat de manera extraordinaria i el tre-
ball manual s’ha reduit notablement, per
exemple, en el cas dels regs. Si bé fa
quinze o vint anys, els camps de fruita
dol¢a de Lleida es regaven per inunda-
cid, un sistema que obligava el pages
a anar fent solcs, tapar-los, obrir i tancar
I’aigua constantment, ara els sistemes de
reg no necessiten gairebé la intervencié
del pages, que pot controlar a distancia
molts dels processos.

La tecnificaci6 que ha patit el camp en
els dltims trenta o0 quaranta anys ha estat
molt elevada, perd tot i aix0 les nostres
explotacions, especialment les agrico-
les, continuen tenint problemes a 1’hora
de competir amb produccions que pro-
venen de paisos de fora de la Unié Eu-
ropea, com el Marroc, Ucraina, Turquia,
la Xina i alguns paisos sud-americans.

Al Pafs Valencia, per exemple, la per-
sisténcia d’un acusat minifundisme s’ha
traduit, tal com assenyala Agusti Fon-
fria, en el fet que actualment “les despe-
ses de produccid de la citricultura valen-
ciana sén les més cares del moén, i en
aquests moments els costos superen els
ingressos”. La clau dels elevats costos
productius i de la manca de rendibilitat
del camp valencia té molt a veure en el
deficient procés de mecanitzacid derivat
del minifundisme. Florentino Juste ho
ha estudiat i assenyala que al Pafs Va-
lencia es produiria una disminuci6 en el
temps de ma d’obra empleat de 285 ho-
res per hectarea a 99 hores per hectarea
en les parcelles mecanitzables. Amb
Pestructura actual de la propietat sols el
26% de les explotacions de taronja s6n
mecanitzables, xifra que es redueix al
16% en el cas de les mandarines.
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La terra per a I’us agrari
Principals variables Superficie agricola utilitzada
’ Segons el régim [ T
NOMBRE D’EXPLOTACIONS ﬁ:}cl:;:erICIE TOTAL Sogons ol reg EN LLOGUER/ | ALTRE
(hectarees) TOTAL |pPROPIETAT | PARCERIA REGIM
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Enfront de I’escassa rendibilitat
de gran part dels cultius de seca,
I'expansié de sistemes de reg
ofereix la possibilitat de produir
altres varietats i dona més
garanties de continuitat al pagés.

El diferent rendiment del territori tam-
bé és important a I’hora de competir.
Jordi Peix €s assessor del Departament
d’Agricultura de la Generalitat de Cata-
lunya i explica com “avui no es pot viu-
re de cereals a la Mediterrania perqué no
son rendibles. Estem fent produccions a
la Segarra de 4.500 quilos per hectarea,
mentre que si ho comparem amb zones
fertils de Franga, alla en fan entre 9.000
i 10.000 quilos. El cereal a Catalunya té
sentit perque hi ha unes explotacions ra-
maderes que després en poden consu-
mir”. Pero el pes del cereal, tret d’algu-
nes excepcions, no és molt significatiu
en la produccié agraria dels nostres ter-
ritoris. Tant al Pais Valencia, a Catalu-
nya com a les Balears la trilogia me-
diterrania, amb certes particularitats,
continua plenament vigent; és a dir, la
vinya, I’ametlla i I’olivera, produccions
que s’han cultivat en terres de seca, que
s6n més aviat poc productives i que ne-
cessiten inversions molt a llarg termini i
de grans superficies.

Regar per competir. Per a Jordi Peix,
les produccions competitives avui dia
s6n les de regadiu. “En aquests mo-
ments, a Catalunya el 70% de la produc-
ci6 agricola (vegetal) es fa en terrenys
de regadius. I el dia que tinguem acabat

el Segarra-Garrigues, aquesta proporcid
s’incrementara fins al 85%. Per qué?
Doncs perqué aquest €s el tipus d’agri-
cultura que aguanta; la resta té el que ara
es diu un valor multifuncional, és a dir,
de lluita contra 1’erosié, de conservar el
paisatge, 1’equilibri territorial... La de
regadiu és la produccié més competiti-
va, la que déna més quilos.” I qué passa
amb les produccions tradicionals de
seca? Dins del seca, “en 1’tnic que po-
dem competir €s en vinya i altres pro-
ductes de qualitat diferenciada, com 1’0-
li de les Garrigues”.

El reg déna més garanties de continui-
tat al pagés, més estabilitat a I’explota-
cié i la possibilitat de produir altres va-
rietats. Fa escassament quatre mesos, el
Govern catala presentava el Pla de Re-
gadius de Catalunya 2002-2008, que amb
una dotacié pressupostaria de 1.665 mi-
lions d’euros preveu la transformacio en
regadius de 120.000 hectarees de dinou
comarques catalanes, amb un augment
del 40% dels terrenys regables.

A les Balears, per exemple, on no acos-
tuma a ploure gaire, els cultius tradicio-
nals s6n de seca (amb un important pes
de I’ametlla, la garrova, alguna part d’o-
livera i vinya), complementats amb una
ramaderia tradicional (ovella, bovi d’en-
greix i bovi de llet, aquest dltim basica-



ment a Menorca) i algunes produccions
de fruita i hortalissa, aixi com un cultiu
for¢a competitiu de la patata primerenca
a les poblacions de Sa Pobla i Muro, que
s’exporta basicament a Anglaterra.

A les Illes, el que és fruita seca i cere-
als i bona part de la ramaderia que s’ha
fet tradicionalment en seca és poc rendi-
ble i no és competitiu a ambit interna-
cional, assenyala Joan Mas, coordinador
d’Unié de Pagesos de Mallorca. El re-
curs a convertir zones de seca en regadiu
no és possible perque “aixi com a Cata-
lunya es pot canalitzar un riu d’un lloc
a un altre, aqui no, perqué no n’hi ha”.
Mas assenyala que les explotacions més
ben dimensionades sén les que estan
ocupades per vinyes, fruites i hortalis-
ses, que “com que no reben ajudes de
la politica agraria comuna (PAC), s’han
hagut d’espavilar. I, a més, com que fan
un producte fresc, la competéncia no és
tan forta com en fruita seca, on I’ametlla
americana ha enfonsat la mallorquina”.

I qué fem amb el seca? L'ametlla
no és I'nic producte que ha vist créixer
forts competidors en el mercat interna-
cional. L’avellana de Reus ha topat amb
I’avellana turca. Les taronges valencia-
nes competeixen amb les del Marroc.
Els pinyons mediterranis han vist envait
el seu mercat per pinyons procedents de
la Xina. I el blat d’Ucraina comenga a
arribar al port de Tarragona, a 0,11 euros
el quilo, mentre que el pages dels nos-
tres territoris el solia vendre a 0,13-0,15
euros. Que es pot fer?

Els regs poden ajudar a canviar el pai-
satge d’algunes explotacions, perd no es
pot regar tot el territori, entre altres co-
ses perque 1’aigua és un bé escas. “Al-
gunes produccions poden reorientar-se
(i, de fet, aquesta és una opcié molt im-
portant en el cas de la fruita), pero en al-
guns casos és molt dificil”, assenyala
Josep M. Besora, responsable d’organit-
zacié d’Uni6 de Pagesos de Catalunya,
“i, per tant, el més important és treballar
un diferencial respecte a les produccions
d’altres paisos, que és la qualitat. Aixo
€s aplicable a I’avellana, a 1’oli... L'dnic
que cal fer €és valorar adequadament
aquesta qualitat i saber-la vendre”.

Besora posa un exemple del que no
s’ha de fer. En el cas de I’oli de les Gar-

rigues, un dels més apreciats per al con-
sumidor catala per la seva qualitat, mol-
tes cooperatives petites han basat la seva
comercialitzaci6 en la venda directa per
a gent de la ciutat que es trasllada als po-
bles de la Garriga el cap de setmana.
Perd aquest, avui, no és un mercat que
pugui absorbir tota la produccié que es
fa. “Llavors, 1’oli que sobra s’ha de ven-
dre als italians a baix preu. Els italians
ens compren oli de les Garrigues perqué
saben que €s molt bo, el barregen amb el
seu i amb aquesta barreja treuen un oli
fantastic que després venen a uns preus
astronomics. Per tant, els que realment
es guanyen la vida s6n les comercialit-
zadores de 1’oli italia, perd no el pages
d’aqui, perque se li emporten 1’oli en bé-
tes a un preu molt barat.”

Millores evidents en la comercialitza-
ci6, perd també una constant adaptacié
de la produccid a les demandes del mer-
cat. Aquestes sdn algunes de les vies de
futur per al sector, que s’han treballat
des del teixit cooperatiu. Xavier Tubert
presideix la Federacié de Cooperatives
Agraries de Catalunya (FCAC), i co-
menta com “historicament, el pages pro-
duia i la cooperativa havia de comercia-
litzar el que tenia. Ara el que mana és el
mercat i el pages el que ha de fer és la
poma que li reclama el consumidor. La
formaci6 i la reorientaci6 de les produc-
cions és el que ens permetra una renda
mitjanament digna. Sense adaptacié ha-
guéssim quedat escombrats”.

Tubert recorda com al Penedés, els
productors de vi havien conreat tradicio-
nalment varietats molt orientades al con-
sum de cava, com el macabeu i el pare-
llada, pero I’increment en el consum del
vi negre els ha obligat a utilitzar altres
varietats. El mateix ha passat amb la
fruita dolga, un dels sectors agricoles
més importants del Principat. En aquests
moments, entre Unié de Pagesos i 1’as-
sociacié Catalonia Qualitat, una entitat
formada per diferents associacions de
productors de fruita dolga, s’esta elabo-
rant un pla estratégic per reconvertir bo-
na part de la produccié de Catalunya en
varietats que avui estan augmentant la
seva demanda.

El cas de la cooperativa Girona Fruits
€s paradigmatic, en aquest sentit. Girona
Fruits comercialitza actualment les pro-

La impossibilitat de competir

en preus amb les produccions de
paisos de fora la Unio Europea
ha obligat a impulsar la qualitat
com a element diferenciador.
Pero aquesta encara no es
comercialitza prou bé en els
mercats internacionals.

duccions de poma, pera, préssec i necta-
rina de 38 productors gironins, de les
comarques de I’Alt i Baix Emporda, el
Gironés i la Selva. Han estat treballant
durant quatre anys per aconseguir intro-
duir la seva producci6 en el protocol Na-
tures Choice, que estableix la cadena
de supermercats anglesa Tesco, la qual
atén 17 milions de clients cada setmana.
Sotmetre’s a aquest protocol ha signifi-
cat uns canvis importants en el sistema
de treball dels cooperativistes. Per exem-
ple, a I’hora d’aplicar fitosanitaris a les
fruites, un productor de Girona Fruits ha
de saber que no pot fer cap tractament
sense seguir unes normes de control: ha
de tenir les mesures de seguretat del pro-
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Nombre BOVINS |

de caps ov OVINS CABRUM PORCINS AVIRAM
Arago 334.586 2.862.149 78.621 3.669.080 20.545.028
Illzs Balsars 4B8.934 334.775 19.228 97.806 1.457.834
Catalunya 590.903 B70.817 72.377 8:019.632 $1.135.750
P. Valonchd 60.492 457,152 79.448 1.190.217 14.920.720
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Mentre els preus que marca el
mercat internacional no donin
per viure, els pagesos son
conscients que algunes
produccions, com 'ametlla,
hauran de seguir rebent ajuts
si es vol mantenir el territori
conreat.

ducte que manipulara, ha d’anotar la cli-
matologia que fa el dia del tractament,
ha de portar una série de registres, i les
maquines que apliquen el tractament
han d’haver passat unes revisions deter-
minades. Tota una série de controls que
abans no es tenien en compte, perod
que Tesco exigeix als seus proveidors.
Sanitaris i menys residus. Les
exigencies per als productors de Girona
Fruits també afecten aspectes mediam-
bientals, ja que totes les construccions
que es facin en les explotacions han
de ser insertades dins el medi; criteris de
produccid, ja que els pagesos han de ga-
rantir la tragabilitat del producte i la qua-
litat del fruit quant a maduraci6, aixi
com la minimitzacid de residus, i aspec-
tes sanitaris: aquest any la cooperativa
ha instal-lat vaters quimics en les planta-
cions, perque la gent que esta treballant
al camp pugui mantenir un cert nivell
d’higiene. “Primer costa diners”, explica
Josep M. Cornell, gerent de Girona
Fruits, “després se’n riuen (fent referén-
cia a la instal-laci6 de sanitaris al camp),
perd quan hi reflexionen, la gent veu que
no és una bajanada. S’ha de garantir un
producte de qualitat i no €s suficient de
dir-ho siné que s’ha de justificar. I 1’tini-
ca manera de fer-ho és a través d’una s¢-
rie de registres i controls. Tot aixd reper-
cuteix en la qualitat del producte, perd
s’ha de fer perqu¢ has de creure que el
futur passa per aqui. Es el sistema de
produccié que ve. I I’esforg no es mesu-
ra directament, no podem dir que aixo
pujara dos o tres céntims d’euro el preu
del quilo del nostre producte. Cal pensar
més aviat en beneficis a la llarga”.

Les exigéncies van en alga, tant pel que
fa a la qualitat del producte, a 1a segure-

tat alimentaria, al benestar dels animals,
i en general, a mesures de respecte amb
I’entorn. “Tot aixd a ambit de la Unid
Europea és molt estricte”, assegura Xa-
vier Tubert, de la FCAC, “i nosaltres
hem adaptat la produccid a aquests re-
quisits. El que passa, perd, és que quan
anem al mercat hem de competir amb
paisos que no tenen aquests condicio-
nants. Hi ha molt fitosanitari que aqui no
s’utilitza des de fa anys i que en canvi si
que s’utilitzen al nord d’Africa i a Ame-
rica del Sud. En aquests paisos no hi ha
control sobre 1’alimentacié que té el bes-
tiar, ni del nivell de precarietat de la ma
d’obra. Cal estendre aquests requisits no
per protegir-nos, sind per evitar la com-
peténcia deslleial”.

L’ opci6 de la qualitat sembla una apos-
ta ineludible en aquests moments, preci-
sament per la forta competéncia de pro-
ducte escassament diferenciat perd a
preus molt més competitius en el mercat
internacional. Tothom esta d’acord amb
queé s’han de premiar i incentivar les
produccions de qualitat, com 1’agricul-
tura ecologica, les denominacions d’ori-
gen, les marques de qualitat..., i les no-
ves ramaderies, que aixo sf que sén em-
preses ben estructurades, pagesos que en
un moment donat decideixen posar es-
trucos o fer mel i que fan feina només
amb vista a la qualitat i a la rendibilitat
econdmica”, assenyala Joan Mas.

En aquest sentit, a les Balears, s’ha
creat una marca de qualitat per a 1’amet-
lla mallorquina i s’esta creant la deno-
minacié d’origen Oli de Mallorca.
“S’esta fent feina en tot aixd —reconeix
Mas—, perd hi ha produccions amb les
quals no podrem fer res. Per tant, si vo-
lem que el territori de Mallorca segueixi
conreat, que és 1’objectiu, hauran de se-
guir arribant ajuts perqué la gent pugui
seguir produint ordi, pugui seguir fent
fruita seca..., mentre els preus que ens
marca el mercat internacional no donin
per viure.” Aquesta situacid és compar-
tida, en gran part, pels camps de les co-
marques de !’interior al Pafs Valencia,
especialitzats en unes produccions de
seca d’escassa rendibilitat i que en els
dltims vint anys han patit un procés d’a-
bandonament progressiu. I també pels
cultius de seca que s’estenen per Cata-
lunya.



El reclam d’ajuts retorna constantment
a D’actualitat. I especialment en els dl-
tims mesos, des que el proppassat 10 de
juliol el comissari europeu d’ Agricultu-
ra, Franz Fischler, va presentar la seva
proposta de revisié de la politica agraria
comuna, la famosa PAC. Reforma que
ha rebut una forta oposicié dels repre-
sentants de 1’agricultura mediterrania,
que consideren que es tracta d’una poli-
tica més aviat pensada per garantir la
continuitat dels grans cultius atlantics
dels paisos del nord d’Europa que no
pas per donar suport als pagesos profes-
sionals de la Mediterrania i a les explo-
tacions familiars agraries. A tall d’exem-
ple: el 50% dels ajuts orquestrats sota la
PAC es reparteixen entre el 5% dels pro-
ductors europeus, i mentre que a Cata-
lunya els ajuts de la PAC representen un
17% de la renda agraria, de mitjana a
Franca aquest marge s’incrementa signi-
ficativament fins a un 35-40% de la ren-
da dels seus pagesos.

Mig pagés, mig cambrer. Un altre
dels trets diferencials del sector agrari
mediterrani és, sens dubte, la dedicacié
a temps parcial de molts dels pagesos,
que complementen el treball en les ex-
plotacions amb ingressos procedents
d’altres feines, ja sigui a la industria o
als serveis. “Es competitiu un senyor
que té oliveres al seca del Pafs Valencia
o de Catalunya i que se’n va a treballar
de cambrer d’estiu a Salou o Beni-
dorm?”, es pregunta Jordi Peix. “Sem-
pre hi ha savis que diuen que els agri-
cultors a temps parcial no sén pagesos.”
Enfront d’aixo, Jordi Peix recupera un
estudi de la Generalitat de Catalunya
republicana —“aquest €s un tema molt
vell”— que sosté que l’agricultura a
temps parcial serveix per arrelar la po-
blacié i complementar les rendes: “Sén
professionals a la seva manera. El 90%
de I’agricultura a les comarques de mun-
tanya és a temps parcial, a Catalunya.
Aixi, d’aquesta manera, ens han ajudat a
tenir poblacié de muntanya.”

No es pot parlar del mén agrari tampoc
sense fer referéncia a la indistria que s’-
ha creat al seu voltant: escorxadors, co-
operatives, empreses de transformats
carnics, etc., que han donat suport al
creixement d’un altre sector, com és la

ramaderia. També en aquest ambit la se-
leccié de petites explotacions ha estat
important, a partir sobretot de les famo-
ses quotes de producci6 establertes per
la Unié Europea, que han afectat pro-
duccions com la del bovi de llet. L'e-
xisténcia d’una potent industria de trans-
formacié alimentaria ha permes que Ca-
talunya sigui, en aquests moments, una
de les concentracions ramaderes de por-
c¢f més importants d’Europa. Al costat
del porci, cal destacar les cabanyes ra-
maderes de pollastres i vedells, també
presents al Pafs Valencia, la cabanya
ovina de Mallorca, i els vedells de llet a
Menorca i a algunes zones de muntanya
del Principat. Per a Josep M. Besora, en
tots aquests sectors ramaders el repte
més important al qual cal fer front sén
les problematiques mediambientals, es-
pecialment en produccions d’elevada
concentracié territorial, com és el porci
i els pollastres, provocada en gran part
per la dinamica d’industrialitzacié del
sector. “Ens ve damunt tota una norma-
tiva europea, que ja és vigent en aquests
moments, perd que no s’aplica perque hi
ha una certa laxitud. També som cons-
cients que s’acabara aplicant al 100% la
legislacié mediambiental, la normativa
sobre benestar dels animals..., i aix0 vol
dir costos. El problema dels purins és
que el ramader haura de pagar per solu-
cionar aquest problema, i el benestar
animal també li costard més diners per-
qué necessitard més espai per tenir els
mateixos animals.”

Realitats per a tots els gustos. El
sector agrari en els nostres territoris és
molt divers. Només a Catalunya hi ha
més de 20 sectors de produccio, i aixo
determina una gran varietat de regles de
joc segons la ubicacié geografica i el
sector en el qual es treballa. Les pro-
blematiques també difereixen sovint. Al
Pais Valencia, el minifundisme dificulta
el pas d’un model d’agricultura tradicio-
nal cap a un model més industrial, con-
siderat actualment com a més competi-
tiu. Per fer-hi front, la consellera d’ Agri-
cultura, M. Angels Ramon-Llin, acaba
de presentar una llei de modernitzacié
d’estructures agraries que aporta solu-
cions per limitar la reduida dimensié de
les explotacions per tres vies diferents:
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En les explotacions ramaderes
el principal repte de futur és el
mediambiental. Les normatives
europees que ara s’apliquen amb
certa laxitud algun dia seran
d’obligat compliment tant

en la gestio de residus com en la
millora del benestar animal.
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Contractar un pla de pensions, avui dia, és la millor opcié per
acumular un capital a llarg termini, estalviar de manera periodica
i flexible i gaudir d’importats avantatges fiscals immediats.

A més a més, amb el Pla Personal de Pensions, podra canviar de
pla sense cap cost tantes vegades com vulgui.

Aquest any al Banc Sabadell volem oferir-li un avantatge més.

Per aixo, si contracta el seu Pla Personal de Pensions o el
traspassa d’una altra entitat, abans del 31 de desembre de 2002 li
regalem un import equivalent a 1’1 % de la seva aportacié®.

BancSabadel

www.bancsabadell.com

I’adquisici6 de terres; la concentracié en
la gestié de les terres, encara que cada
agricultor mantingui la propietat del seu
terreny; i, per ltim, hi ha la possibilitat
que ’agricultor cedeixi la propietat de la
terra durant deu anys i s’exploti de ma-
nera conjunta. Segons la consellera, “en
cinc anys es veuran els resultats, i en deu
anys hi haura un punt d’inflexié defi-
nitiu”. El sector ha aplaudit la mesura,
després de molts anys d’espera, tot i que
s’ha apressat a considerar la llei poc am-
biciosa.

La diversitat és tan amplia que també
tenen cabuda casos tan especials com el
de Menorca, on I’estructura d’explota-
ci6 de la terra conserva fortes remi-
niscéncies de I’¢poca feudal. E1 98%
dels pagesos menorquins no tenen accés
ala terra, que esta en mans dels senyors.
La relacié econdmica que mantenen fa
que es reparteixin entre amo i pages la
meitat tant dels beneficis com de les des-
peses. Una realitat que cal revisar.

El sector agrari, a més dels reptes ja
apuntats, també fa front a un altre gran
impacte en els nostres territoris: 1’espe-
culacié sobre 1'ds del sol. “No podem
competir amb ['urbanisme -assenyala
Joan Mas—; a Mallorca, tot el territori és
presumptament urbanitzable. Per tant,
és molt dificil comprar finques per con-
rear-les, perqué es poden vendre per ur-
banitzar.”

També 1’envelliment del camp és un
altre factor que cal tenir en compte. Una
tercera part dels agricultors del Pais Va-
lencia t€ més de seixanta-cinc anys i tan
sols un 6% dels titulars d’explotacions
agraries té menys de trenta-quatre anys.
El relleu generacional s’esta produint
amb comptagotes. I una de les raons que
ho explicarien, segons José Marfa Alva-
rez-Coque, professor d’economia agra-
ria de la Universitat Politécnica de
Valéncia, és que hi ha una afeccié a la
terra no com a empresa siné com a pa-
trimoni: “Molts llauradors mantenen
I’activitat perque la terra €s un patrimo-
ni per als seus fills”. Velles estructures
que topen amb les exigéncies de moder-
nitzacié d’un mercat cada cop més glo-
bal.

Barbara Amoros
Alexandre Carbé
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