“NO POTENCIAR L'EURAM
RESULTA SUICIDA”

| geograf Josep V. Boira analitza a ‘Euram

2010, una geografia necessaria’, Premi

Joan Fuster, la necessitat de la col-labora-

cidé a I'Arc Mediterrani “en un periode clau”.

—Quina és la geografia necessaria de
catalans, valencians i balears que plan-
teja al seu llibre?

—Hauria de ser una geografia no-
va, variable, que permetera la col-la-
boraciéo i D’actuacié conjunta per
aconseguir coses, per actuar com un
lobby. Si no fem aixo, els processos
economics se’n ressentiran.

—Quines serien les conseqiiéncies si
no hi ha col-laboracié?

—Les conseqiiéncies les patim ja,
com ¢és per exemple el reforcament
de ’Espanya radial, de les infraes-
tructures radials. Aixo va, logica-
ment, en contra de les necessitats de
les nostres economies, que no soén
precisament radials, siné articulades
en corredors, en eixos, en relacions
directes amb Europa. Tenim una es-
cassa capacitat de pressié cadasci
pel nostre compte respecte de les po-
litiques comercials i economiques es-
panyoles i europees.

—Una de les seues tesis és que el pes
politic dels territoris que componen
I’Euram és insignificant en comparacié
amb la poténcia econdmica.

—Efectivament. Hi ha una asime-
tria clara entre el pes economic i les
inversions de ’estat. Les aportacions
dels territoris de I’Euram represen-
ten un ter¢ del producte interior brut
de I’estat i reben unes inversions per

valor del 20%. Hi ha un diferencial
d’almenys deu punts. Aquest és un
problema molt gran. Ara fa justa-
ment deu anys, I’economista Enrique
Fuentes Quintana, que no és sospitds
de res, ja va dir que era una politica
suicida per a I’estat espanyol no im-
pulsar les politiques actives del cor-
redor mediterrani. Deu anys després,
encara ho paguem,

—Amb la situacié actual, d’una pro-
gressiva mundialitzacid i de la immi-
nent ampliaci6 de la UE, és més neces-
sari potenciar I’Euram?

—El centre de gravetat d’Europa
s’allunyara de la Mediterrania. Da-
vant aixo, I’Gnica possibilitat és que
els empresaris, els governs i la socie-
tat de ’Euram s’organitzen en una
estructura que puga traduir el pes
econdomic que té en influéncia politi-
ca a Madrid i a Brussel'les. Estem en
un periode clau. Si no el sabem apro-
fitar les conseqiiéncies seran dures
per a les nostres economies, perque la
globalitzacié va dirigida a I’amplia-
cié de mercats. No ens podem defen-
sar amb les petites fabriques i dis-
trictes en sectors com el joguet, el
textil o el turisme, en els quals neces-
sitem un suport que ’estat espanyol
no atorga.

—Als empresaris, els falta visié es-
tratégica?

—Els empresaris catalans, valen-
cians i balears han tingut sempre ca-
pacitat d’anticipacié als problemes.
De fet, individualment, se n’han sor-
tit bé, pero sempre desconnectats del
suport institucional. El que haurien
d’entendre els empresaris és que ja
no es funciona de manera individual,
siné que calen institucions de més
ampli abast territorial. L’exemple de
les cambres de comerg de la mar Bal-
tica, que s’han unit per a defensar els
seus interessos independentment del
pais al qual pertanyen, és un clar
exemple de per on poden anar les co-
ses.

—Voste presenta 1’acord de la mar
Baltica, el VASAB, com el paradigma
que hauria de seguir a I’Euram.

—El VASAB, més que un pla, és
una visio. Nosaltres hauriem de tenir
també una visi6 per a I’Arc Mediter-
rani. Alla, hi ha collaboracié en
materia de turisme, de ports o d’in-
fraestructures. Per qué no plantejar-
se aci, per exemple, de fer rutes del
gotic com alla tenen la ruta hanseati-
ca? Hi ha camps de col-laboracié a
Europa que podriem aplicar aci per-
queé sén exemples molt valids.

—En el llibre, voste parla de I’error
dels valencians, d’una hipersensibilitat
territorial que obstaculitza les vies de
col'laboracid.

—Efectivament. En el llibre, m’he
permes parlar de ’error dels valen-
cians, de D’error dels catalans i de
quin hauria de ser I’interés dels bale-
ars. Son tres titols que, amb una cer-
ta provocacio, parlen de les coses que
hem de desmuntar per poder cons-
truir després. L’error dels valencians



consisteix basicament a fer cor-
respondre les fronteres politiques amb
les fronteres economiques d’una ma-
nera massa clara. Aixo és un error
molt gran perque els processos econo-
mics tenen lloc al marge de les fron-
teres. Per tant, limitar-se a parlar de
les giiestions economiques que passen
dins de les fronteres economiques és
un error. En aquest cas, I’estudi recent
de les caixes d’estalvi de ’Euram ha
demostrat que hi ha fluxos comercials
per damut de les fronteres politiques.
Hem d’ultrapassar les fronteres politi-
ques per tractar de processos que no
les tenen.

Quan parle de ’error dels catalans,
el que vull és dir que tenen un cert es-
perit de solitud. La majoria dels cata-
lans pensen en termes exclusivament
de Barcelona o de Catalunya a I’hora
de demanar coses a Madrid o a Brus-
sel-les. Si passaren d’una perspectiva
bilateral a una de multilateral, de
I’Arc Mediterrani, seria molt més be-
neficios per als catalans. Els catalans,
quan es relacionen a Madrid, haurien
de posar a I’altra part de la balanca
no solament el pes de Catalunya siné
també el de regié econdomica a la qual
pertanyen, que és I’Arc Mediterrani.
Com més menut és un pais, més neces-
sitat té d’agrupar-se amb uns altres
per aconseguir coses. Balears, valen-
cians i catalans, potser per aquest or-
dre, son els que més necessitat tin-
drien d’associar-se.

— Voste, per exemple, constata que el
Pafs Valencia importa i exporta molt més
al Principat que a Madrid.

—Es un fet que tots intuiem i que
I’estudi de les caixes d’estalvi publicat
aquest mes d’octubre referma. Les re-
lacions comercials del Pais Valencia
amb Catalunya sén, si parlem d’ex-
portacions i d’importacions, tres i sis
vegades majors que amb Madrid.
Aixo vol dir que el gran client del Pais
Valencia és Catalunya.

A Dinrevés, el gran client de Cata-
lunya és el Pais Valencia. Aixo té una
lectura molt clara: Catalunya ha d’in-
tentar millorar les connexions amb el
sud. Esta molt bé mirar cap al nord,
pero no ha de perdre de vista que bo-
na part de la balanca comercial inter-

“Quan parle de I'error dels catalans, el que vull

és dir que tenen un cert esperit de solitud”

“El gran client del Pais Valencla és Catalunya. | a I'Inrevés, el gran client de Catalunya és també
el Pais Valencla. Estem en un periode clau. S1 no el sabem aprofitar, les conseqiiéncles seran

dures per a les nostres economies.”

na li ve de les relacions amb el Pais Va-
lencia i amb les Illes Balears.
Qualsevol politica que estiga dirigida
a millorar les infraestructures o el su-
port a les empreses millorara automa-
ticament de forma clara 1’economia

catalana en el seu conjunt. Aixo és evi-
dent. Per resumir-ho d’alguna mane-
ra, es pot afirmar que amb I’Euram
guanyem tots.
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