Controvertida historia
d’'un disquet brillant

En plena era tecnologica, les estratégies casolanes de fer negoci

i burlar la legalitat s'adequen a la situacié d'avui. La pirateria dels
discos compactes n'és una mostra que il-lustra com I’enginy del
ciutada pot arribar a marcar un sector industrial com el discografic.

imatge surt a les pagines
d’informacié cientifica dels
diaris. Es tracta d’un disquet bri-
llant que tothom anomena com-
pact disc (disc) compacte, o cedé
(CD). Els primers compactes que
hi havia al mercat aquell febrer
eren de I’editora Deutsche Gram-
mophon, especialitzada en musi-
ca classica.
La historia d’aquest disquet bri-
llant, tanmateix, ha estat forca
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moguda des de la primeria. A prin-
cipi dels anys 90 comencen a pro-
liferar pertot arreu botigues de
lloguer de compactes, que es dis-
fressen d’associacions culturals
d’amics de la musica dedicades al
préstec. Més endavant, quan 1'ds
de les enregistradores de compac-
tes es generalitza i arriba a I’am-
bit domestic, els més espavilats
no perden 1'ocasié de duplicar
i vendre discos al carrer a mil pes-
setes la unitat. Per alguns, consti-

tueix una manera més de fer uns
dinerets entre amics i coneguts,
perd hi ha qui n’ha fet un verita-
ble negoci, amb xarxes d’abasta-
ment i venedors de carrer. La tro-
ca encara s’embulla més quan
apareix a Internet I’arxiconegut
format d’audio per internet MP3.
La possibilitat de descarregar te-
mes musicals de la xarxa i enre-
gistrar-los en un CD verge temp-
ta enormement els quis’endin-
sen per la gran pirateria musical.



Gran, perque les dimensions que
té¢ sén desorbitants, perd també
perque aquestes activitats, consi-
derades delicte, son sotmeses a
una persecucio intensa.

La venda de CD pirates al car-
rer. Només cal fer un cop d’ull a
la premsa diaria per descobrir-hi
que els casos de detencions de
“pirates musicals” sén a 1’ordre
del dia. Segons fonts de I’ Agrupa-
ci6 Empresarial de Productors de
Fonogrames d’Espanya (AFIVE),
I’any 1999 hi hagué a I’estat es-
panyol 145 detencions dels ano-
menats “pirates musicals”. “En la
majoria de casos son ciutadans de
nacionalitat india —diu Carlos
Grande, gerent d’AFIVE—. Enre-
gistren discos, que distribueixen a
unes quatre-centes pessetes, entre
xarxes de venedors de carrer, que
després els ofereixen a mil”. Com
que el preu per unitat dels dis-
quets verges va de dues-centes
pessetes a quatre-centes, i com
que el cost de I’aparell d’enregis-
trament només vorejales vint
mil, el negoci €s més que redo. Si,
a més a més, com succeeix, Inter-
net permet de prescindir dels ori-
ginals i fer un enregistrament di-
recte de la xarxa, la jugada és im-
millorable.

Segons dades de la policia, les
intervencions més recents als
ports de Barcelona i Valéncia es
van saldar amb la detencié de ca-
torze i quatre persones, respecti-
vament. A la capital catalana van
decomissar 18.000 cintes d’au-
dio i CD, amb estris diversos de
falsificacié. A Valeéncia van con-
fiscar 274.000 cintes d’audio,
video i CD, amb un valor aproxi-
mat de 287 milions de pessetes.
Segons dades de la Societat
General d’Autors Espanyola
(SGAE), el frau dels exemplars
pirates no autoritzats puja a 700
milions de pessetes a tot Iestat.
El Principat i el Pais Valencia re-
presenten, cadascun, el 10% d’a-
questa xifra, i les Illes Balears, el
5%. En definitiva, als Paisos Ca-
talans, I’estafa suma 175 milions
de pessetes.

Tant a I’estat espanyol com a la
resta d’Europa, el dret de repro-
duccié dels discos ja editats s’ex-
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haureix amb la primera venda.
L’autoritzaci6 d’enregistrament
i venda, el productor de fonogra-
mes 1’obté en exclusiva en canvi
d’una contraprestacié econdmica
a la Societat General d’Autors.
Per tant, les activitats de duplica-
cid, venda o lloguer sén certament
il-licites i només deixarien de ser-
ho en el cas que els productors de
fonogrames les autoritzaren: “El
productor és I’amo del fonograma
i li correspon de decidir la forma
d’explotaci6 —declara Carlos
Grande—-. No podem aprovar acti-
vitats que dinamiten els fona-
ments del nostre negoci”.

Els autors, perd, no es manifes-
ten amb tanta bel-ligerancia en-
vers aquestes formes d’explotaci6
del CD. Segons Juan Antonio
Martin, delegat de la Societat Ge-
neral d’Autors (SGAE) al Pais

Valencia, és perque “I’autor no en
surt tan perjudicat, ja que totes
aquestes activitats, il-legals o no,
s6n una forma més d’explotacié
de la seua obra. No obstant aixo,
el seu permis és també imprescin-
dible”.

L'enregistradora de CD arri-
ba a casa. No fa gaire apareixia
a la televisié un anunci amb un
Xicot enregistrant a casa seua els
sons que fan els seus companys
de pis, animals doméstics d’espé-
cies diferents. Amb aquest espot
Philips, inventora de I’enregistra-
dora de CD I’any 1982, trenca el
silenci que envoltava aquest apa-
rell que permet un enregistrament
d’alta qualitat digital. Fins ara dos
motius en dificultaven, fonamen-
talment, la comercialitzacié: un
preu alt, unes 130.000 pessetes,
que era el cost de sortida al mer-
cat dels primers aparells; i la re-
lacié que s’establia entre 1’en-
registradora de CD i un seguit
d’activitats il-licites de pirateria
musical,

Perd la marca Philips esbotza
aquests dos obstacles i avui es
poden trobar al mercat enregis-
tradores de CD, amb el seu se-
gell, que ofereixen una qualitat
superior, a un preu inferior a les
vint mil pessetes. Per acabar-ho
d’adobar, Philips llan¢a una cam-
panya publicitaria amb el lema:
“enregistra la teua prOpia musi-
ca” amb la intencié explicita de
desvincular definitivament I’en-
registradora de compactes dels
usos il-licits: “Detectarem la ne-
cessitat que tenia el consumidor,
concretament el consumidor jo-
ve, d’enregistrar la seua propia
musica amb més qualitat que no
el casset, i el CD ofereix una
qualitat digital”, explica Alberto
Doval, director del Departament
d’Audio de Philips.

I queé passa quan a casa fem ser-
vir 'enregistradora per duplicar
un CD original? Cometem un de-
licte? Toni Martinez Bodi, asses-
sor legal de 1a SGAE, respon que
“només s’incorre en delicte quan
hi ha una activitat lucrativa pel
mig”. Aqui radica la diferéncia
entre 1’activitat domestica no au-
toritzada i la de les cases de llo-
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guer de CD o dels punts de venda
al carrer.

Les botigues de lloguer de
CD. Es molt corrent que aquesta
classe de negocis es presenten
com a associacions de melomans
o d’amics de la musica. Molts te-
nen, fins i tot, dos noms: ’un de
cara al public i ’altre, el de I’as-
sociacid, per a satisfer la llei. Al-
guns propietaris d’aquesta mena
de botigues, que no volen revelar
la seua identitat, declaren que la
persecucié que afecta la seua ac-
tivitat és injusta i infundada:
“Aci, com en qualsevol altra as-
sociacif, els socis paguen una
quota cada mes que els permet de
retirar compactes en régim de
préstec. Ens dediquem al préstec,
igual que les biblioteques. Fins
i tot les nostres regles de funcio-
nament sén forca semblants”
L’assessor juridic de la SGAE,
Martinez Bodi, explica que, si bé
el préstec o intercanvi €s una fi-

gura juridica diferent de la del llo-
guer, també necessita 1’ autoritza-
cié del titular, en aquest cas, del
productor de fonogrames. El llo-
guer d’un local, la instal-laci6 de
prestatges i 1’adquisicié d’uns
quants CD és la inversié que se
solen necessitar en aquests casos:
“Els guanys arriben rapidament,
perque les inversions no sén gai-
re grosses. I el fet més atractiu
d’aquesta activitat és que els ris-
cos sén minims”, explica un jove
valencia que regenta un negocis
de lloguer de CD. La Societat Ge-
neral d’Autors és del parer que
els productors tampoc no han de-
dicat gaires esfor¢os a perseguir
aquesta activitat: “A les grans
ciutats, com Barcelona o Valén-
cia, només han demandat unes
quantes botigues En molts casos,
a més a més la justicia ha funcio-
nat tard i ha estat poc eficient”,
explica Juan Antonio Martin.
Carlos Grande, d’AFIVE, indi-
ca que a la llarga caldra pensar en

un suport especial destinat al llo-
guer, de preu més elevat, i dife-
rent del destinat a la venda: “Se-
ria una solucié. Aixi, tothom que
es dedicas al lloguer, ho faria au-
toritzadament perqué hauria de
pagar unes quinze mil pessetes
per tenir I’exclusiva d’un disc
i posar-lo en regim de lloguer.
Avui, el propietari d’aquests ne-
gocis paga per un CD igual que
qualsevol consumidor, de dues
mil pesetes a tres mil”.

Reconversié del sector dis-
cografic. El llibre, el film o la
peca musical sén objectes artis-
tics i intel-lectuals que presenten
formes d’explotacié distintes. En
el cas del cinema, per exemple, la
diferencia esta en el fet que ’'em-
presari pot controlar perfectament
les fases d’explotacié i d’accés al
public. Quan el film es projecta a
les sales de cinema, no s’emet per
televisio, ni es lloga en cinta ni es
posa a la venda. El procés sol du-
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rar tres anys i es segueix escrupo-
losament: cinema, lloguer en vi-
deo, televisié de pagament, venda
directa, i televisié generalista.

Quan parlem de muisica, la cosa
canvia. Martinez Bodf explica que
és molt dificil de controlar-ne les
formes d’explotacié. “En el mo-
ment que una pega sona a la radio,
durant el periode promocional, ja
és a I’abast de qualsevol que la
vulga enregistrar, i si ho fa amb
la intencié de conservar musica a
casa seua, 1 no amb vista a la dis-
tribucié comercial, hi té tot el
dret, perque ja ha pagat el canon
pertinent comprant el suport ver-
ge”

L'interes del ciutada d’estalviar-
se uns quants durets o de guanyar-
n’hi uns quants més, ha imposat
canvis importants a la inddstria
discografica. Amb I’arribada de la
web i les noves tecnologies i I’e-
fecte tan directe que han tingut en
el sector, les transformacions sén
cada vegada més profundes. “La

reconversid del sector discografic
ja és una realitat. La misica ja no
es distribueix només a través d’un
producte tangible, siné que es pot
vendre de forma intangible i sense
barrerres territorials”, explica Car-
los Grande.

Des de la Societat Generals
d’ Autors, Juan Antonio Martin, €s
del parer que si bé el suport, és a
dir, el disquet brillant, desaparei-
xera un dia com a forma de distri-
bucié de musica, caldra esperar
que Internet siga una realitat sufi-
cientment generalitzada: “Fins
aleshores, els canvis discografics
no tindran una dimensid prou gran
per reconvertir el sector”. Perd
d’una o altra manera, el ciutada
del carrer, esperonat per la seua
sagacitat, esta reconduint pas a pas
el desti d’una inddstria que, avui,
mou en tot el mén uns 39.000 mi-
lions de dolars. Que n’és, de pode-
rosa, 1’astdcia humana!

Alicia Toledo
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Una botiga de discos compactes. Alguns establiments

s'inscriuen com a associacions culturals per llogar-ne.

edifici

JARDINES
dal CID

AVENDES

LYBALS BOWlE;

) g

219 dusiensd
NTIBs o DYpPLEY

18y, WARATYEy | TISTERY

Y l“ -‘.‘n‘ | A\ V /7

INFORMACIO | VENDA:

En obra o ¢/ la Pau, 11 (baix) VALENCIA

Tels.: 96 392 34 02 / 03 / 04

EL TEMPS 20-26 JUNY 2000



