rodes de moli

a polémica d’aquests dies sobre la manera
de calcular els augments de sou és una de
les discussions (de temes econdomics) més
interessants que hem vist dltimament, per-
qué de tant en tant ja va bé descansar de
pensions, privatitzacions, déficit i tot aixo.
Haver generat una polémica interessant és,
francament, la millor virtut que van tenir les propostes
que va fer la setmana passada el governador del Banc
d’Espanya, Luis Angel Rojo.

Perd para de comptar. Per-
que, de fet, el que va passar
després de I'informe de Rojo
va ser un desastre: la compro-
vaci6 que algd ens ha pres per
estupids. El professor Rojo,
quan va obrir la boca, ja sabia
que anava de provocador. Va
dir que, ara que la inflacié ja
ha baixat forca, no té sentit
negociar augments de sou se-
gons I’IPC. Tan provocador
que no va servir de gaire que
donés arguments sensats com
ara que és millor negociar els
salaris tenint en compte la si-
tuacié de I’empresa o la quali-
ficaci6é dels treballadors. El
merder ja estava organitzat.

Les paraules de Rojo podien
ser sensates, perd les inten-
cions no. Perque si s’hagués
limitat a dir el de sempre (que
si 1a inflaci6 és dolenta, que si
cal moderaci6 salarial...), afe-
gint-hi aixd de negociar els
sous segons 1’empresa i la qualificacié dels treballa-
dors, no s’hauria emprenyat ningd. De fet, ja fa temps
que, cada vegada més, els sous es negocien de manera
autdnoma, segons el sector o la regid, tenint en compte
si ’empresa va bé o no, la productivitat, etc., en algun
cas excepcional s’han produit baixades de sou per sal-
var ’empresa.

Perd el governador va anar més enlla i va criticar en
general els augments de sou segons la inflacié, i de se-
guida el vice-ministre Rodrigo de Rato (es diu “de
Rato”, de debo) i el vice-president de la CEOE, Joan
Rosell, es van apuntar al carro. Al carro de combat:
que si els sous s’han de negociar només segons la pro-
ductivitat, que fer-ho segons la inflacié provoca més
inflacié, que aixd no és nou, que ja ho diu la teoria
econdmica...

Rojo, Rato i Rosell, per aquest ordre, ens han volgut
fer combregar amb rodes de molf cada vegada més
grosses. Perque de la inflacid, poca o molta, no ens en
podem oblidar. Els mateixos tipus d’interes, per exem-
ple, estan directament influits per I'IPC: és a dir, si la
inflacié baixa, els tipus d’interés poden baixar. En al-
tres paraules: indirectament, les hipoteques que paga la
gent que s’estd comprant la casa sén més o menys ca-
res, entre altres coses, si la inflacié és més o menys al-
ta. Aix0 no canviara.

Tampoc no canviara per a la
gent que té rendes de capital
invertit en renda fixa. Els
rendistes que tenen els diners
en lletres del tresor, o en obli-
gacions, o en qualsevol altre
producte d’aquesta mena, co-
bren més o menys depenent
si els interessos sén més o
menys alts. Precisament, una
de les maneres que tenen els
empresaris per veure si el ne-
goci els surt a compte és
comparar els beneficis de
I’empresa amb el que haurien
guanyat si haguessin posat
els diners en lletres del tresor.
Sembla just, per tant, que la
gent que només es guanya
la vida amb el sou pugui as-
pirar a mantenir el poder ad-
quisitiu. Sobretot perqué el
preu del lloguer, del pa o del
bitllet de I’autobiis es conti-
nuen apujant segons 1’IPC.
La inflaci6 perjudica tothom,
perd perjudica més a qui no li apugen el sou. No s’hi
val a portar la moderaci6 salarial a extrems exagerats,
si és que tots aquests liberals devots de la teoria econd-
mica encara donen importancia al consum. En un llibre
de Schumpeter, un dels més grans economistes con-
temporanis (pregunteu-li-ho a Fabia Estapé), trobem
una cita d’un autor francés del XVIII, Frangois
Quesnay, pioner de la ciéncia econdmica: “...i no s’han
de disminuir els mitjans de les classes més baixes, per-
que llavors es reduira el seu consum, i aixd reduira al
seu torn la produccié i els ingressos”. Quesnay era li-
beral, com Rato i Rosell. Qui ho diria. H
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