“Ens hauriem
d’acostumar a
percebre el
decurs d’una
negociacié com a
variable d’un
repertori teatral,
segons ja passa a
la Unio Europea.
A hores d’ara,
els cronistes
politics fan més
aviat de
transmissors de
missatges

i jugades ‘de
farol’ entre
ambdues parts

i no veig cap
analista de pes
que tengui la
perspectiva
completa de la
negociacio.”
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La inspiracid
negociadora

iu Mossen Ballarin que el
premi Ramon Llull I’ha gua-
nyat la Verge Maria. Sort ten-
drfem si Santa Maria —“pa de
cada dia”, segons Ballarin—
inspirés també les negocia-
cions entre CiU i PP per a la
investidura d’Aznar. De tota manera, ’art
i la t&cnica de la negociacié ja tenen els me-
todes més aviat apamats: de quina manera
creuar les cames, 1’algada de les cadires,
gradualitat d’exigeéncies, el to de veu, la tria
de vins abans del dinar definitiu.

Per radio, televisié o al bar de la cantona-
da, tots opinen alla on poden sobre el futur
de les converses secretes entre Rato i Mo-
lins: un taxista m’ha explicat de manera
molt convincent que la solucié no és el 30%
ni el 40% de I'IRPF, siné el 35%, ni més ni
menys. Segons el Businessweek, els boti-
guers de Vic li diuen a I’alcalde convergent
“No pacteu!”, perod el corresponsal acaba
suposant que els botiguers en treuran algun
benefici equiparable als privilegis de la res-
triccié d’horaris comercials. Tarradellas
arriba a Madrid, veié la cosa molt embulla-
da i digué que tot anava bé: I’endema tot
quedava encarrillat. Amb una estratégia in-
versa, Coalicié Canaria diu que les negocia-
cions sén a punt de trencar-se i I’endema
signa cl pacte. Vull dir que ens hauriem d’a-
costumar a percebre el decurs d’una nego-
ciacié com a variable d’un repertori teatral,
segons ja passa a la Unié Europea. A hores
d’ara, els cronistes politics fan més aviat de
transmissors de missatges i jugades de farol
entre ambdues parts i no veig cap analista
de pes que tengui la perspectiva comple-
ta de la negociacid. Segurament hi ha dos o
tres periodistes insiders que coneixen de
forma confidencial el dia a dia de les con-
verses pels dos cantons, perd s6n una gran
excepcid: dubto, francament, que hi hagi en
tot Espanya més de cent cinquanta persones

que sapiguen entendre tot I’envitricollament
del finangament autondmic. Ja no costa tant
d’entendre que un mil-limetre de més per
aqui augmenta el deficit mig metre per alla.

De cop i volta, Jordi Pujol diu que vol una
Catalunya com Quebec i aix0 potser és una
indicacié als seus electors que no veu altra
sortida que pactar amb el PP, perque I’ideal
és irrenunciable —com 1’anhel inabastable
dels poetes—. Es de bell nou el lider si situat
entre Ferran Soldevila i Vicens Vives: fa
historiografia romantica als aplecs domi-
nicals i pensa en les pagines d’*Industrials
i politics” quan és al despaxt de la placa de
Sant Jaume o parla de sistemes de distribu-
ci6 amb empresaris de Renania.

Parlant de la guerra, un ambaixador de la
Xina a Londres explicava a Harold Nicol-
son que el poble xineés no feia altra cosa que
lluitar per la seva supervivéncia. “Al nostre
pais tenim un problema —vull dir un prover-
bi— que diu: “Es millor ser una rajola intacta
que una peca de jade trencada”. D’acord: és
millor un material vulgar sense trencadissa
que un material noble fet trossos. Perd des-
prés ’ambaixador xinés s’ho rumia i diu:
“No, no és aixi. El proverbi diu que és mi-
llor ser una peca de jade trencada que una
rajola intacta”. Entesos: un material vulgar
pot mantenir-se integre perd mai no fa el
pes d’una fragmentacié de material precids.

Ens hi podem trobar de seguida que acabin
les primeres negociacions: ahir la rajola in-
tacta era millor que el jade trencat; avui el
jade a trossos s’ho paga més que la rajola
sencera. Ens ho explicaran els mandarins de
la politica, delerosos de no perdre vots,
de preservar la identitat de Catalunya o de
salvar la unitat d’Espanya. A la llarga, tot
s’arregla amb un proverbi i, qui dia passa,
any empeny.




