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Antoni Negre, el president imbatible

= Antoni Negre és un politic, tot i que no
hagi exercit mai com a tal. Només un politic
podia haver tret de la cambra de Comerg de
Barcelona de I'encarcarament i la pérdua
d'influéncia que va patir en | ultima época
amb Josep M. Figueres al capdavant. Alguns
li retreuen que hagi dirigit la cambra de ma-
nera massa personalista. Pero no és estrany:
ell hauria volgut ser director d'orquestra. De
fet, gaudeix fent de director, plantat davant
del seu aparell de musica.
| és que Negre és melo-
man per vocacio, i
tradicié familiar. La
seva familia sempre
havia tingut una
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ceu. Tant per banda paterna com materna es
dedicaven al negoci de la borsa. | la trajecto-
ria de Negre estara molt vinculada al sector
financer. Arriba a ser responsable del Banc
de Biscaia a Catalunya i les Balears, i presi-
dent de Banca Catalana quan al 83 passa a
I'orbita del Biscaia. Durant tres anys ell fou
la marca de continuitat catalana, mentre
que Alfredo Saenz s’encarregava de millorar
la gesti6 del banc. | nedant en les sospitoses
finances tornara a sortir a la llum com a de-
legat a Catalunya d'Ibercorp, I'entitat finan-
cera de Manuel de la Concha que acabara en
escandol. Pero els navegants habils saben
abandonar el vaixell a temps, i I'abril de 91,
després d'una dura batalla amb Joan Gas-
part, sortira elegit president de la Cambra de
Barcelona. Afable, perd tossut, Negre ha
estat qui ha ampliat la Fira de Bar-
celona i ha fet ressorgir la Cam-
bra. Entre els fracassos, el seu
somni de portar el Banc Central
Europeu a Barcelona. Ara Negre
esta pendent del Tribunal Cons-
titucional. Aviat podria pronun-
ciar-se sobre la constitucionali-
tat o no de I'afiliacié i les quo-
tes obligatories a les Cambres.
Bufen mals temps, pero Antoni

Negre és insubmergible.
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Al'hora de treure profit dels estalvis, molta gent tria, remena i els posa on més li ofereixen. Perd quan es tracta
d'ingressar la nomina, la majoria no espera a comparar ofertes. Aquesta setmana EL TEMPS ha volgut veure quins
comptes corrents o llibretes donen més interessos a canvi d'ingressar-hi la ndémina. La conclusi6 és que sén els
bancs estrangers els que donen els millors rendiments, a part d'Argentaria, el banc pablic, que ofereix un producte
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= Rumors a tort i a dret
en el sector vinicola. Els ce-
llers Torres, de Vilafranca
del Penedés, el primer ex-
portador de vins catala, po-
den estar negociant la com-
pra de Jean Leon, un dels
cellers petits de més renom
a la Denominacié d’'Origen

{ Penedés, De moment, Tor-
i res, potser per provar, ja

distribueix en exclusiva la
produccié de Jean Leon.

m La familia Raventés
i Negra -una branca escin-
dida dels propietaris de Co-

. dorniu- sembla dividida da-
. vant la possibilitat de ven-
: dre les seves caves, produc-

tores de la prestigiosa mar-
ca Raventés i Blang, als ce-
llers Berberana de la Rioja,
en mans de Cofir, el "hol-
ding’ de I'italia Mario de
Benedetti. Les negocia-
cions, molt avancades, po-
den estar en aquests mo-
ments encallades perqué
mentre una part de la fami-
lia probablement esta deci-
dida a vendre per eixugar
pérdues, d'altres semblen
partidaris de I'entrada d'un
soci minoritari, cosa que els
permetria conservar I'em-
presa. Barberana, segons el
rumor, ha respost que, o
tot, o res.

m També corre la brama
que, en aquests moments,
hi podria haver més d'una
desena de caves catalanes
importants amb el cartell
penjat d'"es ven". En total,
una produccié potencial
d'uns dotze milions d'am-
polles anuals que no han
trobat lloc en el mercat.
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