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Casa intel-ligent a Pedreguer (Marina Alta). Aquesta és una de les primeres amb tecnologia domatica al Pais Valencia.

Cases amb cervell

! arquitecte Santiago Calatrava ha es-
tat encarregat per la Generalitat va-
lenciana de fer el projecte de 10.000
habitatges intel:ligents de proteccié
oficial. Amb aquesta idea el govern autono-
mic valencia, en col-laboracié amb el Minis-
teri d'Obres Pibliques i Transports (MOPT),
vol posar a l'abast de molta gent una manera
de viure que fins ara era inaccessible. El so-
brecost que origine la domotitzacié de les ca-
ses noves, aproximadament el 5% del preu de
construccié, és d'unes 100.000 o 125.000
pessetes per immoble. El MOPT ha inclos en
el Pla d'Habitatge de 1992-1995 una partida
destinada a sufragar aquesta despesa extra.

Els habitatges que projectara Calatrava dis-
posaran de diversos sistemes de tecnologia
informatica i telecomunicativa per estalviar
consum d'energia a la llar, augmentar-ne la
seguretat i el confort i millorar-ne les teleco-
municacions, que al capdavall, sén els princi-
pals objectius de la domotica.

Per exemple, es podra simular la preséncia
dels ocupants dels pisos engegant automati-
cament els llums o el televisor, si es detecta
la preséncia d'estranys i els propietaris es tro-
ben fora de casa. Aquests habitatges disposen
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La informatica,
I'electronicai les
telecomunicacions
aplicades a la llar
fins a extrems
insospitats: aixo
és I'enginyeria
domotica, un
somni dels films
de ciéncia-ficcio
que ja s'ha fet
realitat.

també de la capacitat d'avisar els propietaris
a un teléfon préviament establert si hi ha una
fuita d'aigua o un incendi, com també d'un
sistema electrdnic que els permetra apujar o
abaixar automaticament les persianes mit-
jancant un comandament a distancia. Les cui-
nes seran d'induccid, és a dir, concentraran la
calor solament en els recipients que contenen
els aliments, per tal d'evitar la perdua d'ener-
gia.

La Generalitat valenciana inicia aquest pro-
jecte domotic amb la intencié de demostrar
que la informatitzacié de les cases no ofereix
solament prestacions luxoses, sind, més
aviat, serveis practics i economics.

EUA i el Japéd, pioners. Van ser els
EUA i el Jap6 els pioners al mén en la domo-
tica. El mercat nord-america s’ha format tra-
dicionalment més des de la demanda que no
des de l'oferta, és a dir, que han estat els ma-
teixos ciutadans americans els que a poc a
poc han demanat un increment d'aquests pro-
ductes. A Europa, en canvi, el mercat ha fun-
cionat a la inversa, i han estat les empreses
les que han hagut d'anar darrere l'usuari i
convéncer-lo perqué introduesca aquestes in-



novacions a casa seua. Als Estats Units no
solament sén les classes adinerades les que
formen part del “joc domdtic”, sind una gran
majoria de la classe mitjana. Ningt no en vol
quedar fora. A Ameérica son ja celebres els
hometheater, petites sales de cinema casola-
nes amb pantalles de dimensions enormes i
butaques equiparables a les de qualsevol sala
de projeccions. Tot un luxe, fins ara només
reservat per algunes families selectes perd
que a poc a poc es va estenent.

Els EUA tenen un gran avantatge. Les em-
preses dedicades a la telecomunicacié no ac-
tuen en régim de monopoli, com sf que passa
fins ara a l'estat espanyol, sin6é que competei-
xen entre elles. Aixd implica una major ofer-
ta i una reduccié de preus per intentar gua-
nyar clients. Es aquesta situacié oberta del
mercat i no només el grau superior de tecno-
logia el que ha portat els Estats Units a dur
un avantatge considerable sobre Europa en
qiiestions domotiques.

El cas dels japonesos és ben curids. Acostu-
mats a la relacié diaria home-tecnologia, tro-
ben aquesta nova manera de viure d'alld més
normal i en saben traure la maxima rendibili-
tat. Els seus condicionaments socials i cultu-
rals els han dut a trobar solucions originals i
diferents.

Als Paisos Catalans, en canvi, estem molt
lluny d'aquesta situacid, ja que qualsevol au-
tomatisme dins de casa ens posa nerviosos,
sobretot si hem de llegir les instruccions de
dalt a baix. En canvi, tant els japonesos com
els nord-americans compten amb un gran
nombre d'edificis intel-ligents: hospitals, es-
coles, hotels, oficines, presons, etc. Al marge
d'aquesta robotitzacié a gran escala, sén les
llars individuals les que apareixen cada dia
més automatitzades. A Nord-ameérica ja és
estranya la familia que, amb una solvéncia
econdmica mitjana, no disposa d'alguns ser-
veis domotics a casa seua.

A Europa fa dos anys aproximadament que
la domotica va penetrant en la vida quotidia-
na d'alguns paisos, com en el cas de Franga,
ara per ara primera poténcia europea, on
compten amb instal-lacions d'aquest tipus des
de 1984.

Aix{ i tot, Europa camina amb dos o tres
anys d'endarreriment, fet que ha provocat un
efecte mimétic, quan no una dependencia. Ha
estat el Govern francés el que, amb caracter
innovador, ha utilitzat els habitatges de pro-
teccié oficial per posar en practica elements
intel-ligents. A Franga, ja s6n habituals deter-
minats serveis electronics, com la telecompra
o la telegestié bancaria. Els paisos nordics
presenten un grau elevat de desenvolupament
en serveis de teleatenci6 a sectors socials es-
pecials. A Alemanya i la Gran Bretanya tam-
bé hi ha gran quantitat de tecnologia en 1s,

L'edifici intel.ligent de la
placa Canovas, que ha
posat a punt I'empresa
Producte. L'enginyeria
doméotica va entrant a poc
a poc a les nostres vides.

perd la seua aplicaci6 en el camp de la domo-
tica no ha arribat encara als graus de Franga
o Escandinavia.

Primers passos al nostre pais. A l'es-
tat espanyol, els primers a introduir la domo-
tica han estat catalans i bascos. El Govern
Basc ha posat en funcionament un sistema
d'alarma que connecta directament algunes
persones grans que viuen soles amb els cen-
tres d'urgéncies més proxims als seus domi-
cilis. Aquest sistema, també l'utilitza la Creu
Roja a la Comunitat de Madrid. A Catalunya,
I'Institut Cerda, entitat independent i no lu-
crativa, que va iniciar les seues activitats en
1985, ha promogut, en col-laboracié amb em-
preses privades i entitats pibliques, diversos
projectes on ha demostrat que la inversio tec-
noldgica pot dur directament al progrés i a
l'estalvi.

En aquests moments, 1'Institut Cerda duu a
terme el projecte més ambicids fins a la data,
el projecte Domos, que preveu la construccié
d'’habitatges domotics de proteccid oficial
amb el suport de la Direccié General de I'Ha-
bitatge del MOPT. Aquest projecte d'ambit
estatal va ser presentat a comencaments de
1993 a Madrid i vol comptar amb la col-labo-
raci6 de les diferents comunitats autdnomes.

A part del Domos, 1'Institut Cerda té al
Principat altres projectes en marxa, set dels
quals d'envergadura superior als 100 milions
de pessetes. Alguns d'ells sén projectes es-
tratégics, és a dir, estudis dirigits a servir de
base per a la presa de decisions i a seleccio-
nar possibles accions en el camp de la domo-
tica. Uns altres s'anomenen Projectes Pilot i
de Demostracid, i sén aquelles accions de
prova d'una nova idea o tecnologia destina-
des a validar-ne la viabilitat.

Els projectes de 1'Institut Cerda que han
aconseguit més anomenada han estat els de
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Malla (Osona), i Sant Cugat del Valles. Les
empreses col-laboradores en aquests projec-
tes, dedicades a les telecomunicacions, a 1'e-
lectronica, a la il-luminacié, als electro-
domeéstics, a la informatica, al moble, etc.,
s6n més d'una vintena. Els habitatges de
Malla han tingut el suport des de bon co-
mengament de la Direccié General d'Arqui-
tectura i Habitatge de la Generalitat de Cata-
lunya, que pretén incrementar la qualitat de
I'habitatge public i d'impulsar la domotica en
aquest sector.

Un dels projectes més veterans a Catalunya
€s el de Premia de Mar. Una iniciativa per
promoure les aplicacions de la domotica dar-
rere de la qual han estat Hidroelectrica de
Catalunya, 1'Institut Cerda d'Energia i Flec-
tricité de France, que hi va aportar la seua va-
luosa experiéncia en enginyeria domotica a
I'estat vei.

Una empresa valenciana. Al Pais Va-
lencia, a part de la iniciativa esmentada abans
de Santiago Calatrava, n'hi ha una altra de
ben prometedora. Amb el suport del CEEI,
Centre Europeu d'Empreses Innovadores
(Valencia), va naixer a principis de 1'any pas-
sat una empresa d'infrastructures intel-ligents,
amb seu a Valéncia i delegacié a Barcelona.
Amb €l nom de Producte, aquesta empresa
centra el seu treball en edificis intel-ligents,
sobretot en serveis com oficines i hospitals,
i en enginyeria domotica: tant a petita esca-
la (habitatges unifamiliars) com a un nivell
més gran (urbanitzacions senceres, per exem-
ple).

Enric Grosche, gerent de 'empresa i engi-
nyer en telecomunicacions, explica que “tot i
que estem en un moment de recessio, el re-
tard tecnologic en aquest camp ens obliga a
quiestionar-nos que fan fora i qué podem fer
aci. Ara tot sén presses per part de moltes
empreses per pujar-se al carro. Nosaltres ens
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L'acabat d'un habitat-
ge amb cervell no ha
de deixar veure cap
element estrany, ja que
tot queda camufiat al
terra o al sostre. A d'al-
tres paisos estan molt
acostumats a conviure
amb la tecnologia més
avancada.

o——

estimem més anar a poc a poc, sense parar,
perd sense precipitar-nos.”

Segons Grosche, l'enginyeria domotica ja
no és una cosa del futur, siné del present. Les
comunicacions home-home i home-maquina
han evolucionat desorbitadament i els espe-
cialistes sén els que tenen la tasca d'adequar
la tecnologia a l'usuari. Fins ara el mercat era
ple de proveidors d'equips especialitzats,
perd només eren fabricants i no instal-ladors.
L'empresa impulsada pel CEEI integra les
diferents arees i tecnologies, i ofereix, des
de l'enginyeria, la interconnexié necessaria
entre elles, tant com un disseny global i co-
rrecte, escaient a les infrastructures intel-li-
gents.

Tot aix0 ho fan mantenint sempre una ade-
quacié a l'entorn, és a dir, l'acabat ha de ser
sempre perfecte i no ha de deixar veure res
que no s'haja de veure. Aquest aspecte és fo-
namental perqué qui habite la casa no senta
en cap moment que viu en un lloc estrany o
alié a la vida quotidiana.

Les primeres experiéncies de Producte han
estat una casa unifamiliar de Pedreguer (Ma-
rina alta) i un edifici de la plaga Cdnovas de
Valéncia, el primer edifici intel-ligent de cai-
re privat de la ciutat, on han instal-lat la seua
seu.

Per les caracteristiques de l'enginyeria
domotica, aquesta empresa sol treballar en
equip multidisciplinari: informatics, electro-
nics, arquitectes, etc., i la coordinacié entre
ells és molt important. Elaborar, instal-lar i
mantenir, per Enric Grosche, aquests sén els
tres punts claus de la domdtica. Com a em-
presari no deixa de preocupar-li poder arribar
a la gent i fer-los veure que la domotica no és
“aquell somni futurista”, siné que amb una
inversié que oscil-la entre un 5 i un 10%, es
pot tenir una “casa amb cervell”. Sobretot si
es concep la instal-lacié des d'un comenga-
ment, amb un cablatge i un pre-entubat sen-
zill que pot anar creixent a poc a poc. L'apli-
caci6 de l'enginyeria domotica pot proporcio-
nar un estalvi d'energia de, fins i tot, el 20%.
No exigeix tampoc grans inversions en un
comen¢ament, simplement condicionar la ca-
sa per a unes futures instal-lacions i a més a
més ofereix una seguretat i un confort fins
ara inimaginables.

L'empresa valenciana busca, en paraules del
seu gerent, “augmentar la qualitat de vida
tant com l'estalvi dels seus clients. No tenim
més remei que aprofitar els recursos naturals
al maxim i adequar la nostra manera de viure
al futur. Si tecnologies com la RDSI (Red
Digital de Serveis d'Informacié), proporcio-
nada per Telefénica, que permet interconnec-
tar telefonicament un edifici com el Cénovas,
ens ho poden oferir, benvingudes siguen”.

Lourdes Toledo



