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Col-laboracid comercial als Paisos Catalans

Els que no cremen camions

Diverses inicitaves comercials arreu del pafs, en 'ambit de I'agricultura, estan demostrant que és
possible una col-laboracié fructifera entre catalans de I'un i l'altre cantd de la Jonquera. Una situacié
ben allunyada, i per aix0 positiva, de la confrontacid i la crema de caixes de fruita o cartons de llet.

M entre la crema de ca-
mions a la Jonquera
o la destrossa a hipermer-
cats francesos ha ocupat
les primeres pagines de
molts diaris, poc s'ha par-
lat dels acords entre page-
sos de Catalunya Nord
amb la resta del pais. Els
contactes bidireccionals
darrerament no han estat
massa nombrosos, perd hi
ha hagut tractes, bé que
testimonials, en els sectors
de la carn, del vi i algunes
fruites i verdures. Tanma-
teix ara hi ha algunes ini-
ciatives positives i amb
molt de futur.

Com a projecte de di-
mensions considerables
que demostra la bona ente-
sa entre els pagesos dels
dos cantons de la Jonquera hi ha I'Equip
Comercial Unic (ECU). Aquest organis-
me agrupa 30 cooperatives de I'Agrupa-
ci6 de Cooperatives de les Terres de
Lleida (ACTELL) amb un 60% de la
produccié hortofructicola de la zona.
L'ECU treballa conjuntament amb
I'ANECOP, la primera cooperativa de
fruites del Pais Valencia, amb una expor-
tacié anual de 350 milions de quilos de
fruita i verdura. A més, 'ECU ha creat
una empresa exportadora de gran enver-
gadura que produira un 70% de l'expor-
tacid estatal. Aixo significara una factu-
racié de 12 mil milions de pessetes I'any
93, xifra que supera els § mil milions de
l'any passat.

La col-laboracié comercial de produc-
tes hortofructicoles del Principat amb
Perpinya, Franca i el Pais Valencia té
una tradicié considerable que demostra
la importancia de la via de la cooperacié
per la construccié del mercat lliure euro-
peu.

LA MELBA SOCIETAT ANONIMA

Una inicitaiva a una escala inferior
perd amb molta projeccié és la societat
andnima La Melba, creada entre la co-
operativa FARE de la Ribera d'Ebre
(49% de l'accionariat) i La Melba del
Rossellé (amb el 51% de les accions).
Els primers contactes es dugueren a ter-
me fa tres anys, quan uns pagesos del
Rossell6 anaren a la Ribera d'Ebre per
veure com es cultivaven les cireres. Els
cultius d'aquesta zona del Principat estan
molt avangats en comparacié amb els del
Rosselld, a més la producci6 de préssec i
nectarina és molt semblant perd amb deu
dies d'antelacio a les terres de I'Ebre.

Els tractes duraren un any, ja que en
principi La Melba només volia comprar
el producte sense fer societat, i es co-
menga a treballar a partir del 92. Amb
l'acord, La Melba podia comencar la co-
mercialitzacié més aviat i evitar la com-
peténcia del préssec grec. Ara, a més, la

devaluacié de la pesseta
afavoreix el transvasa-
ment de la produccié del
Principat cap als mercats
de Perpinya. El gerent de
FARE, Josep Ferrer, ana-
litza positivament aquest
acord, “parlen i pensen
igual com nosaltres, per
tant és ben logic que ens
entenguem. Han aconse-
guit enviar la nostra pro-
ducci6 al mercat angles, i
aixd és molt important ja
que el britanic és un mer-
cat molt tancat”. Els an-
glesos compren primer de
tot a Andalusia, que és el
mercat més primerenc,
fins que arriba la tempo-
rada dels conreus del
Rossell6 i de Franga. El
temps que queda entre-
mig fins ara I'omplien amb les importa-
cions italianes, perod la recent creada SA
ha aconseguit que els anglesos ocupéssin
l'espai entre Andalusia i Catalunya Nord
amb els productes de la Ribera d'Ebre.

Des de FARE feia temps que es volien
obrir mercats i va coincidir amb l'interes
de La Melba per aconseguir produccid
primerenca de les mateixes varietats que
les seves per ampliar 1'oferta durant un
temps en qué no tenien produccié propia.

Les coses no poden anar millor per a
FARE, que l'any passat va exportar
250.000 quilos de fruita, i que ha passat
de fer 600 tones de fruita dol¢a a 2.200
en sis anys, a més de les gairebé 3.000
tones d'ametlles. Aixd significa un incre-
ment en la facturacié global de 50 mi-
lions de pessetes l'any 1984 a 350 mi-
lions 'any 1992.

A més de l'augment de la producci6, la
creacié d'aquesta societat andnima tam-
bé ha servit per a incrementar els inter-
canvis d'infrastructura i avangos tecnolo-




gics bilateralment. Les perspectives per
a enguany no poden ser millors, Josep
Ferrer assegura que “els resultats seran
iguals o millors que els de 1'any passat”.
FARE agrupa 19 cooperatives, 6 de frui-
ta i 19 d'ametlla; i compta amb 2.059 so-
cis, 361 de fruita i 2.016 de fruita seca.
El tema de la col-laboracié en la linia
encetada per FARE i LA Melba, va ser
tractat recentment en una reunid entre la
Cooperativa Paysant, de Prada; Cristian
Salgués, Conseller Agricola de Perpinya;
Ricard Estrada, gerent del Pla de la Gene-
ralitat de Catalunya de Reestructuracié de
les Cooperatives; i Cristina Coll, gerent

del Comite Econdmic de la Fruita Dolga,
organ de la CE dels productors de fruita.
A la reunié s'apunta la possibilitat de re-
produir I'esquema de les societats anoni-
mes amb cooperatives de Lleida i de la
Costa Brava, amb pomes i altres fruites.

XAICATALA

Un altre projecte de col-laboracid és el
de la Cooperativa de Pastors de Girona
(CPG) i el de la cooperativa Productors
de Xais Agrupats del Llenguadoc-Rose-
116 (APGROLA). Tot i que el compromis
de treballar conjuntament s'ha de tornar
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a discutir a mitjans de setembre, de mo-
ment ja hi ha un inici de col-laboracié.
APGROLA és una cooperativa que agru-
pa tres tipus de xai diferent: el catala, el
catar i el de la regié d'Oc. Per Joan Ca-
ball, membre de la permanent d'Unié de
Pagesos del Principat, “es tracta d'un
acord reciproc de compra i venda. Quan
a uns els en sobri i als altres els en falti
es produird l'intercanvi. Es positiu per-
qué aixd permet tenir xais quan la pro-
ducci6 propia no és suficient i la deman-
da augmenta molt”. De moment la
col-laboracié només funciona en l'aspec-
te comercial, pero tenen la intenci6 d'ela-
borar un pla per als anys del 94 al 97,
amb que es podrien acollir a les subven-
cions del programa Intereg de la CE per
a acords entre regions frontereres de di-
ferents estats.

La CPG, Itinica cooperativa d'ovi que hi
ha al Principat, no esta tan ben preparada
com 'APGROLA, que disposa d'equips
de cinc o sis persones per a les explota-
cions de la zona que es dediquen a inves-
tigar i aplicar mesures tecnologiques per a
augmentar la qualitat i la quantitat de la
producci6. Aixi, APGROLA pot disposar
de xais a finals de primavera i durant
l'estiu, &poca en que escassegen arreu, i
aix0 fa que es valori més el producte i
se'n pugui apujar el preu. Segons Joan
Caball, “aquf funcionem bastant per lliu-
re 1 correm un risc. En aquest aspecte
crec que la collaboracié també ens pot
anar molt bé”.

L'tnic precedent que es té d'intercanvi
en el sector de la carn ¢és el dels vedells
magres, els quals eren engreixats a la
Cerdanya per a després importar-los a
Catalunya Nord.

Pel que fa al vi, actualment l'intercanvi
estd parat. Ignasi Fortuny és dels expor-
tadors que més s'ha preocupat per fer
arribar els vins de Catalunya Nord arreu
del pafs, perd de moment no creu que
tingui futur; “es ven amb molta dificul-
tat, sobretot per les caracteristiques dels
costums del consumidor catald, que és
molt reaci a canviar de marques i es li-
mita a Rioja i Penedés. Tot i que sén
vins ben equilibrats pel que fa a la rela-
¢i6 qualitat-preu, la gent no els demana i
els restauradors tampoc no els ofereixen,
perd aix0 també passa si vols comercia-
litzar vins de Valéncia, per exemple”.

De moment, han comengat les iniciati-
ves amb molt bon peu, res millor si es
vol edificar un mercat europeu lliure,
perd també cal que funcioni unit.

Oriol Cortacans



