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Antoni Birlanga, conseller d'Economia i Hisenda de la Generalitat valenciana 

"La TVV ha d'augmentar els seus 
ingressos publicitaris" 
Antoni Birlanga desglossa en aquesta entrevista els pressupostos autonòmics previstos per al 
1990, alhora que considera viable la transferència de l'IVA a les comunitats autònomes i demana 
a la direcció de RTVV un major esforç a arreplegar recursos publicitaris. 

E l Consell valencià ha aprovat re -
centment els pressupostos de la 

Generalitat per al 1990. A diferència 
d'anys passats, i malgrat continuar en 
vigència el PEVII, enguany els pre s-
supostos aposten per l'expansió. /A 
què és degut aquest canvi? 

—Jo no qualificaria d'expansius els 
pressupostos, sinó de moderats. El ca-
ràcter fonamental d'aquesta llei és que 
aposta per una forta inversió en infras-
tructures. Comparant-lo amb el pressu-
post del 1989 dóna un increment en 
despeses corrents del 15% i del 60% en 
inversions. Tan sols en aquest apartat 
podem qualificar d'expansius els pres-
supostos. 

—L'oposició qualifica d'electoralis-
ta aquest marcat caràcter inversor ar-
gumentant que derivarà en inaugura-
cions tot just quan es convoquen les 
pròximes eleccions autonòmiques 

—Això és no entendre com es desen-
volupa una política inversora. Si s'ana-
litzen les grans partides d'inversió, és 
evident que corresponen a carreteres, 
ferrocarrils i obres hidràuliques i que 
cap d'elles es pot inaugurar abans de les 
eleccions. Per tant, qualificar-los d'e-
lectoralistes és una falsedat. 

INFRASTRUCTURES 

—i Quants pressupostos són neces-
saris per a homologar-nos a Europa 
en matèria d'infrastructures? 

—És una qüestió que no depèn única-
ment del govern autonòmic sinó, en bo-
na mesura, del govern central. La unió 
a Europa per autopista, una vegada les 
obres del by pass estiguen finalitzades, 
és una via homologable amb les millors 
vies europees. Un altre tema és el tren 
d'alta velocitat, on cal defensar la possi-
blitat que arribe fins a Alacant. 

—El tren d'alta velocitat s'ha con-

vertit en una reivindicació constant de 
la dreta i l'empresariat valencià. /L'a-
dopció d'un finançament mixt al pro -
jecte d'alta velocitat n'afavoriria la re -
alització? 

—La dreta i els empresaris sempre 
critiquen, però a l'hora d'aportar solu-
cions i col·laborar no hi són mai, la 
qual cosa també reflecteix d'una mane-
ra clara quin és el seu comportament. 

—La inclusió del País Valencià en el 
conjunt de comunitats pobres en l'es-
quema de repartiment del Fons de 
Compensació Interterritorial garan-
teix ingressos més alts procedents de 
l'adminstració central. /Es una prime-
ra victòria amb vista a la reforma de-
finitiva del FCI? 

—Ser pobre no és un èxit. El País Va-
lencià està lleugerament per damunt de 
la mitjana estatal. La modificació del 
FCI respon als canvis registrats en els 
moviments migratoris durant els da-
rrers anys, que de beneficiar Andalusia 
i Extremadura han passat a beneficiar 
Catalunya i el País Basc. La solució ha 
estat garantir les quantitats rebudes el 
1989 i dotar el Fons amb un caràcter de 
solidaritat, de manera que no totes les 
comunitats entren en el repartiment. Es 
en aquest punt on hem aconseguit que 
es tinguen en compte els barems comu-
nitaris, que consideren pobres les re-
gions amb una renda per càpita inferior 
al 75% de la mitjana europea. Ara, si 
bé això ens permet gaudir de més fons 
europeus i estatals, el nostre objectiu és 
deixar de ser una comunitat pobra per a 
Brussel·les gràcies als incentius regio-
nals i el FCI 

—De vegades, però, sembla que se 
segueix un doble joc, som una autono-
mia pobra a l'hora de demanar i rica 
a l'hora de fer promocions amb vista a 
l'exterior, com la recentment efectuada 
al Japó o la futura a Califòrnia 

—Jo no compartesc aquest planteja-
ment, L'opinió generalitzada entre els 
economistes és. que l'àrea mediterrània 
té un futur evident i el creixement 
econòmic de l'estat espanyol ha estat 
superior al de la mi t jana europea. 
Aquest és l'argument que s'ofereix en 
cada viatge a l'exterior. Som una comu-
nitat on encara es poden fer inversions 
amb rendibilitat. 

INVERSIONS ESTRANGERES 

—Aquests arguments, però, poden 
quedar invalidats per les transforma-
cions que està registrant tota l'Europa 
de l'Est. /No hi ha por que es desvien 
les inversions estrangeres cap a 
aquests estats? 

—Efectivament, alguna desviació es 
pot produir; però, de tota manera, les 
diferències són encara importants per-
què puguem assegurar-nos un cert 
nombre d'inversions. D'altra banda, 
aquests canvis obren un ampli mercat 
per a les nostres exportacions i inver-
sions a l'estranger. També podem i de-
vem beneficiar-nos d'aquests canvis. 

—Això significa actuar amb rapide-
sa i incloure en les respectives agen-
des viatges a l'Europa de l'Est per a 
no ser els últims a arribar-hi, com ha 
passat al Japó. 

•—Per descomptat. Però el procés de 
transformació ha estat tan ràpid i im-
previst que prendre posicions és difícil. 
A més, cal deixar un temps d'estabilitat 
per veure com es desenvolupen aques-
tes transformacions. Així i tot, més que 
una projecció àmplia, és preferible que 
s'introduesquen sectors concrets. És 
una estratègia diferent a la plantejada a 
Japó o a Califòrnia, on el que es tracta 
és el contrari: atraure inversions estran-
geres al País Valencià. 

—lA l'hora d'intentar captar inver-
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sions estrangeres no es pot caure en 
l'error de posar en venda els sectors 
més rendibles de l'economia valencia-
na? 

—Jo crec que qui diu que Espanya 
està en venda manté una posició exa-
gerada. L'experiència que tenim de les 
multinacionals que' s'han instal·lat al 
País Valencià és positiva, no sols pels 
llocs de treball que han generat sinó 
també per les indústries auxiliars que 
han creat i el focus d'atenció que han 
significat per a la iniciativa d'incopora-
ció de noves tecnologies. En aquest 
sentit l'estratègia no és vendre empreses 
sinó seleccionar la participació d'aque-
lles que més aporten. Les societats es-
trangeres aposten en aquest sentit més 
per la constitució de joint-ventures que 
no per la instal·lació de noves plantes. 

L'IVA 

—El secretari d'Estat d'Hisenda, Jo-
sep Borrell, ha llançat els darrers dies 
la proposta de crear una tarifa au-
tonòmica de l'IRPF sense cedir les 
competències de gestió, iQuina opinió 
li mereix aquesta proposta? 

—Encara és prematur, sense els estu-
dis necessaris, obrir expectatives en el 
finançament de les comunitats autòno-
mes. El pacte a què es va arribar en el 
seu dia ha permès a les autonomies que 
tenim les competències de l'article 151 
prestar els serveis transferits i desenvo-
lupar una política pròpia. Aquest con-
veni, però, no es pot prorrogar i cal cer-
car noves fórmules. 

En la meua opinió hi ha l'IVA, que 
també és susceptible de transferència a 
les comunitats autònomes, una vegada 
la seua regulació des de Brussel·les 
quede perfilada finalment. Nosaltres es-
tem estudiant el tema per tal de tenir 
una proposta a finals d'any. 

—Pel que fa a la gestió, / vostè està 
d'acord que continue en mans del go-
vern central? 

—Cal no fer de la gestió una qüestió 
de conflicte. Per a mi es més important 
la corresponsabilitat fiscal i arribar a un 
acord pel qual les comunitats autòno-
mes, junt amb el govern central, fixa-
rien les bases que no la gestió concreta. 

—Al marge del seu contingut econò-
mic els pressupostos tenen una lectura 
política, isón dures les batalles políti-
ques que vostè ha de lliurar entre els 



"La dreta 110 aporta solucions als problemes d ' infras t ructura , Tan sols critica" 

consellers en el repartiment del pastís 
pressupostari? 

—Cada conseller té il·lusió per am-
pliar les seues dotacions però, l'existèn-
cia d'un programa econòmic consensuat 
amb UGT i la CIERVAL, es converteix 
en un escenari pressupostari que cana-
litza la discussió. 

—IGuanya o perd amics cada any 
en la discussió dels pressupostos? 

—Ha, ha. No, em quede igual. 

ELS PRESSUPOSTOS DE R T W 

—iNo ha perdut un amic enguany 
després de la retallada aplicada als 
pressupostos de RTW? 

—Jo crec que no. Jo crec que tant el 
president del consell d'administració 
com el director de RTW, el meu amic 
Amadeu, ho entendran perfectament. 
L'avantprojecte de pressupost presentat 
per Televisió Valenciana demanava 
aproximadament 6.500 milions de sub-
venció i efectuava una previsió de 
1.500 milions d'ingressos de publicitat. 
Nosaltres no discutim el pressupost 
global de 8.000 milions per a enguany, 

però sí que demanem a Televisió Valen-
ciana un major esforç a arreplegar re-
cursos de publicitat. La nostra opinió és 
que la partida de publicitat està calcula-
da d'una manera molt conservadora i 
que podria augmentar-la. La retallada 
de 1.000 milions aplicada a la subven-
ció de despesa corrent, nosaltres pen-
sem que es pot cobrir amb publictat. 

—Vostè està demanant que RTW 
duplique els seus ingressos de publici-
tat. 

— Com a mínim, que els millore. 
—Però amb les actuals tarifes publi-

citaris que hi ha implantades a TVV, 
establertes a la baixa, és difícil obte-
nir 1.000 milions més 

—Hem estudiat els pressupostos d'al-
tres televisions autonòmiques i hem 
comprovat el percentatge de subven-
cions que reben per part dels governs 
autonòmics i, comparant part ides, 
R T W no està infradotada. 

—Des de l'objectivitat de les xifre s 
que vostè predica, jestà ben gestiona-
da RTW? 

—No tinc cap dada per a dir que no, 
Imagine que, com tot organisme de la 

Generalitat, serà objecte d'una fiscalit-
zació per part de la Sindicatura de 
Comptes i aleshores serà el moment de 
fer algun posicionament. 

—Les caixes provincials d'Alacant i 
València han anunciat la seua fusió. 
ICom es contempla aquesta operació 
des de la Generalitat? 

—Nosaltres som respectuosos amb 
les assemblees de cada entitat. Això no 
impedeix que nosaltres pensem que el 
nombre de caixes que existia fa dos 
anys a la Comunitat Valenciana, amb 
10 entitats, era excessiu. Per tant hem 
defensat un procés de concentració per 
tal de ser més competitius. En aquest 
marc de posicionament polític entenem 
que les dues fusions realitzades i l'a-
nunciada ara són positives. Ens agrada-
ria que la fusió abastara tots els mem-
bres de la Corporació, però qualsevol 
fusió que facilite aquest procés és posi-
tiva. També veuríem amb bons ulls la 
fusió entre la Caixa de València i la 
CAM, que donaria una caixa molt forta 
dins del marc estatal. 

Albert Vicent 


