
EL MARESME PRODUEIX MÉS DE 
VINT-I-CINC MILIONS DE ROSES 

A L 'ANY 

Una rosa 
per a tu 

El pròxim vint-i-tres d'abril, 
dia de Sant Jordi, centenars 

de milers de roses seran 
ofertes seguint la 

tradició.Regalar una rosa, 
però, és tan sols l'últim acte 

d'un negoci que mou vora 
els quatre mil milions de 
pessetes i que, des del 

Maresme, produeix xifres 
milionàries de flors. 

Marçal Sintes 

La produció de plantes ornamen- h 
tals a Catalunya es concentra a ~ 

la comarca del Maresme, situada al § 
nord del Barcelonès i amb una su- k 
perfície de quasi quatre-cents quilò-
metres quadrats . Abocada al Medi- £ 
t e r r an i , a q u e s t a c o m a r c a , que 
aplega en la seva geografia mar i 
muntanya , té en el cultiu de flors i 
de plantes ornamentals uns dels pi-
lars de la seva economia, un sector 
que mou entre tres i quatre mil mi-
lions de pessetes a l 'any. La rosa 
ocupa, en el total de producció de 
f lor, el tercer lloc quant a importàn-
cia. El clavell, al qual es dediquen 
més de cent seixanta hectàrees, i el 
gladiol, es t roben per davant seu. 

Empreses familiars 
La rosa creix a la plana litoral, 

protegida en hivernacles, i ocupa 
entre vint-i-cinc i trenta hectàrees de 
sòl. Els hivernacles i el terreny on 
viu la flor mítica per excel·lència 
són propietat d 'empreses familiars, 
algunes de les quals, més de mi t ja 
dotzena, la produeixen en monocul-
tiu . 

La producció anual del conjunt 
d 'aquestes petites empreses, amb 
pocs treballadors, es pot fixar, a 
través d ' u n càlcul estimatiu, en més 
de vint-i-cinc milions d 'uni ta ts a 
l 'any. Les varietats més comunes de 
rosa per al cultiu en hivernacles, és 
a dir, per a obtenir-ne flor tallada i 
no per a ser plantades en jardins, 
són major i tà r iament d 'or igen f ran-
cès i estan batejades amb noms ori-
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ginals: xamade, dallas, samanta , 
Madame du Var, visa, vega, omega 
0 carta blanca, entre d 'a l t res . La 
major ia d 'aquestes varietats són 
vermelles, considerades més valuo-
ses, i no roses. La producció de ro 
ses vermelles representa entre el vui-
tanta i el vuitanta-cinc per cent del 
total , mentre que les varietats de co-
lor rosa voregen el quinze per cent. 
El percentatge de grogues i blanques 
és d ' u n dos o d ' u n tres per cent del 
total . 

Els montecristos i les faries 
Tant l 'of icina del Servei d 'Exten-

sió A g r à r i a del D e p a r t a m e n t 
d 'Agricul tura , Ramader ia i Pesca 
de la Generalitat a Mata ró com els 
empresaris del sector, coincideixen 
en l 'anàlisi bàsica de la situació i 
dels problemes que amenacen l 'esta-
bilitat. Un d'ells ve donat per la 
competència d 'al tres zones produc-
tores de l 'estat espanyol i t ambé de 
fo ra . Cada vegada amb una presèn-
cia m a j o r en el mercat català. 

Les Illes Canàries, amb cent cin-
quanta hectàrees dedicades al cultiu 
1 un clima que afavoreix la produc-
ció, és una d 'aquestes zones. També 
altres àrees del sud de la Península 
on s 'estan potenciant les explota-
cions relacionades amb la floricul-

tura. Però no és només aquest tipus 
de competència la que preocupa els 
empresaris del Maresme. Roses cul-
tivades a països tan l lunyans com 
Mèxic o Colòmbia han arr ibat al 
mercat català, via Ho landa , en el 
decurs dels darrers anys. Els pro-
ductors observen aquesta dinàmica 
com una clara amenaça, i parlen de 
crisi. L ' en t r ada de roses foranes ve 
marcada per unes dates molt con-
cretes en què la demanda i els preus 
creixen. Una d 'aquestes dates és, 
evidentment, el vint-i-tres d 'abr i l , 
Sant Jordi , però n 'h i ha d 'a l t res , 
Nadal i Sant Valentí especialment. 

No obstant això, ningú sembla re-
signat a llançar la tovallola. A pesar 
de la competència de preus i l ' am-
bient de crisi, són molts els nous hi-
vernacles en construcció. Hi ha em-
presaris que substitueixen els antics, 
fets amb fus ta i plàstic, per altres de 
nous, amb estructures metàl · l iques i 
moderns equipaments de calefacció 
o sistemes de reg. D'a l t res amplien 
la superfície de què disposaven. Tot 
això f a pensar en el caràcter relatiu 
d ' aques ta comentada crisi, en la se-
va naturalesa de s ímptoma, a tenir 
en compte, més que de malal t ia in-
curable. És il · lustrativa, en aquest 
sentit, la resposta d ' u n empresari 
sobre quina era la gravetat real de la 
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Els canals de distribució són di-
versos. Es po t fer la venda directa-
ment al minoris ta , la floristeria en 
aquest cas, a un major i s ta o bé es 
po t fe r a t ravés d ' u n merca t . 
Aquests mercats són dos: el de la 
Flor i de la P lan ta Ornamenta l de 
Cata lunya, a Vilassar de Mar , i 
Mercabarna , a Barcelona. 

El preu de la rosa que es pot com-
prar en qualsevol d 'aquests dos 
mercats és diferent segons la seva 
quali tat i el volum de la demanda , la 
rosa de màxima quali tat es pot 
moure entorn de les setanta o vui-
t an ta pessetes uni tat , mentre que la 
de menys quali tat pot arribar a ven-
dre 's per quinze pessetes. E n el punt 
de venda aques t s p reus p o d e n 
multiplicar-se en moments de molta 
demanda . 

El valor d ' u n a rosa tal lada es de-
termina en func ió de diverses varia-
bles, que permeten incloure-la en 
una o altra de les diverses categories 
existents. La l largada i constitució 
de la t i ja i la varietat en són dues de 
molt impor tan ts . P e r ò també és 
imprescindible que siguin'correctes 
les condicions fi tosanitàries i la for-
ma que presenti l 'ober tura del ca-
poll. • 

La comercialització 
Els rosers f loreixen tot l ' any, en-

cara que en els mesos f reds presen-
ten més dificultats que els càlids pel 
que fa a la producció . Per a aconse-
guir aquesta continuï tat es recorre a 
l ' a l ternança dels moments de f lora-
ció. 

situació: « J o abans f u m a v a mon-
tecristos, a ra f u m o fàries», va con-
testar . 

Roses Flor iach, la m a j o r explota-
ció agrària del Maresme en el mono-
cultiu de roses, a m b qua t re hectà-
rees d 'hivernacles, s ' h a plante ja t j a 
una al ternativa de cara a mil lorar la 
situació actual . Segons explica Sal-
vador Floriach, la seva empresa ha 
valorat la possibili tat de recórrer a 
l 'exportació com a estratègia si 
s ' ag reu ja la situació. La d e m a n d a 
en el mercat europeu es produeix es-
peciament entre els mesos de desem-
bre i abril . L a dedicació a aquest 
mercat exterior compor ta r ia una 
pèrdua progressiva del mercat in-
tern, que es podr ia compensar amb 
els preus més elevats del mercat 
europeu, si cont inuava la daval lada 
en l ' inter ior . 

ESCRITS ARA, PER SEMPRE 
Dues obres cabdals 

que inicien 
una nova col·lecció 

l í t i t a cl ombra 

LES MENTIDES DE LA NIT 
Gesualdo Bufalino 
Traducció de Núria Gorda I Coldés PREMI STREGA 1988 
En una illa penitenciària, 
probablement mediterrània i borbònica, un 
grup de condemnats a mort transcorre 
l'última nit... 

TRASBALS 
Thomas Bernhard 
Traducció de Núria Raig 

«Bernhard pren una actitud moderna i 
decidida com |a havia fet en obres 
anteriors. L'esperit de la ciència i l'esperit 
de la poesia mantenen una relació recíproca 
per crear uno nova forma de prosa 
narrativa pròpia dels temps». 

Günter Blòcker 
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