UNA JOVE EMPRESA INNOVADORA DE PERPINYA HA ENCANTAT
EL SALO REHABITEC
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«jAl cony, si es plasticl»
Sens dubte I'atraccié principal al Sal6é per a la Restauracié
de I'Habitatge, Rehabitec, ha estat I'empresa de Perpinya

«Au pied du Mur» amb productes de paraments i
revestiments de parets.

Amado Jover

Rehabitec, celebrat recentment a

Barcelona, la innovacié més pun-
tera venia de Perpinya. Una jove em-
presa, «Au pied du Mur», amb seu a
la capital nord-catalana i tallers a Ri-
besaltes, un poble dels voltants, ha en-
tusiasmat milers de visitants amb uns
productes de para-

ments i revestiments
de parets que s’apli-
quen a I’habitatge i a
la seva restauracio.
Uns productes nous,
realitzats a partir
d’una resina de po-
liester armada de fi-
bra de vidre. Eren es-
pecificament parets
postisses d’antigues
pedres com tant se’n
veu o veia en el nos-
tre paisatge arquitec-
tural rural i tradicio-
nal. El pavello de
I’empresa estava fet
amb els productes
mateixos que, per
primera vegada, es
donaven a congixer
als Paisos Catalans.

L’¢xit d’aquesta
participacido nord-
catalana ha sigut to-
tal i ha constituit I’es-
deveniment especta-
cular d’aquest primer
certamen. L’accepta-
cio ha vingut tant
dels particulars com
dels professionals:
arquitectes, decora-
dors, constructors,
aparelladors d’obres
o distribuidors de
materials.

En concret. Un
original: una paret,
qualsevol paret del>
nostre entorn, a mi-g
da. Un emmotlla-2
ment. Un tiratge.2

sobre qualsevol suport. I, sobretot, una
il-lusio.

Cinc operacions per una gran il-lu-
sio. La clau d’aquesta il-lusié («Més
ver que el ver», deia un eslogan engan-
xat al pavelld): la resina de poliéster.
El mestre d’aquesta il-lusid: un jove
escultor, fill de Perpinya, Josep Mau-
reso —30 anys—, professor a I’Escola
de Belles Arts i format a la técnica de

I’emmotllament al museu parisenc del
Louvre.

Reaccions tan repetides com «jAi,
cony, si és plastic!» o «No havia vist
mai una cosa aixi», expressaven la sor-
presa i I’entusiasme d’un public mera-
vellat. L’entusiasme pujava quan es
constatava, atansant-se a ’estand, que
el producte i ’estand eren una sola i
mateixa cosa.

Quan un passava i se’l mirava de
bastant lluny semblava una paret
auténtica, bastida amb pedres antigues.
Pero quan s’hi acostava (la ment pes-
sigollada per un dubte), i com a bon
deixeble de Sant Tomas se la tocava i
colpejava, un s’adonava que aquesta
paret tan semblant i versemblant (mor-
fologia, textura i color) no era cap pa-
ret de veritat, només era una imitacio,
una reproduccid aconseguida amb ma-
terials sintétics.

La directora de la
societat «Au pied du
Mury, Evelyne Mau-
réso, que és I’esposa
del creador d’aquest
nou concepte de de-
coracid, ens ha com-
plagut contestant-nos
a algunes preguntes.

—c¢Quan es va
Sfundar la vostra em-
presa?

—No fa gaire. Re-
munta al desembre
del 1986. Vam obrir
uns tallers a Ribesal-
tes en un antic celler.
Ribesaltes, poble na-
tal del mariscal Jof-
# fre, estroba a uns 10
quilometres de Per-
pinya, a la sortida
nord de ’autopista i
de I’aeroport «la Lla-
vanera». Un accés
molt facil. El batlle
d’aquesta localitat vi-
natera, que produeix
un moscat de fama
internacional, acaba
de facilitarnos una
instal-lacid en una
zona artesanal.

—Tu, doncs, por-
| tes I’empresa. ¢Era
una eixida natural de
\ la teva formacic?

—Gens. Jo havia
cursat una llicencia-
tura de lletres a la
Universitat- de Per-
pinya i vaig treballar
anys després per una

Una aplicacio, facil,
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Resina de poliéster, la revolucié en el material de construccié.

administracio, preci-
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sament en una oficina de la direccid de-
partamental del Ministeri del Treball.
Quasi res no em portava a les respon-
sabilitats que tinc ara. El meu marit,
que experimentava resines sintétiques,
intenta aplicar-les a la reproduccié de
parets...

—¢ De parets?

—Si. Era un sector de la construc-
ci6 que fins aleshores s’havia deixat de
banda i vam pensar que potser es po-
dia fer alguna cosa a partir d’una re-

tants han descobert, palpat, comentat
i, generalment, apreciat i estudiat apli-
cacions immediates del producte, sind
que a través tots ells son els Paisos Ca-
talans, I’Estat espanyol, I’Europa i
molt més que s’han trobat davant una
nova tecnologia i un producte alt de
gamma. Nosaltres, pel que fa a la pro-
mocid de les parets i al prestigi de ’em-
presa, no podiem somiar res de millor.
Amb Rehabitec hem pogut realitzar un
estudi de mercat amb maxima escala.

Evelyne Mauréso, directora de la societat «Au pied du Mur.

produccié de parets de pedres antigues,
de maons o de lloses. La nostra comar-
ca ens donava molts models i molt bo-
nics. Les primeres reproduccions van
sortir bé i interessaren al public. Des-
prés ens vam llancgar, com es diu, a
I’aigua, amb una estructura molt arte-
sanal i mitjans financers petitets. Te-
niem, sobretot, el gust de ’aventura.

—¢Com heu evolucionat?

—La sort ens ha ajudat. El nostre
procediment i el nostre producte acon-
seguiren repetidament premis valuosos
a la innovacio i a la industrialitzacié
per part d’estaments regionals interes-
sats per la creacid d’empreses. Aixo0,
clar, ens va animar i encoratjar, sobre-
tot que la premsa local i especialitza-
da és la invencid. Ara figurem en ca-
talegs empresarials com els tan envejats
catalegs de I’ Anvar.

—¢ Quines impressions del Salo et
queden?

—La d’una magnifica i positiva sor-
presa. Poc ens esperavem I’éxit que
hem tingut. ;Com podiem imaginar
que el nostre producte seria la novetat
i la gran atraccio del Salé? Milers de
persones ens han visitat tot al llarg de
la setmana, felicitant-nos pel que ha-
viem aconseguit. No sols aquests visi-
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Tenim, ara, piles i piles de targetes i
contactes que van més enlla de unes
corteses assegurances. Per a una jove
empresa com nosaltres tenir assump-
tes amb entitats com les Generalitats de
Barcelona i Valéncia o la Diputacid de
Girona era molt commovedor.

—cRehabitec ha modificat alguna
cosa en el vostre plantejament empre-
sarial?

—S&i, moltes coses, ja ho pots pen-
sar i molt abans que la fira finalitzés.
Ens enfrontem a una nova problema-
tica que pot modificar-nos totalment.
De moment som una empresa amb no-
més sis assalariats i una modesta uni-
tat de fabricacio. L’interés desvetllat
pel nostre producte s’esvaia una mica
quan declaravem als nombrosos clients
potencials (particulars, empreses o ser-
veis) que no temem cap delegacid o dis-
tribucio als Paisos Catalans. El nostre
objectiu, ara —si no volem perdre
aquest mercat— seria reflexionar sobre
la implantacio d’una unitat de fabrica-
cio, aqui. Aixd no vol dir que abando-
nariem o negligiriem el mercat de la
Catalunya del Nord i del Sud de Fran-
¢a, on som ja presents i en expansio.

—cFeu, només, reproduccions de
parets antigues?

—Parets i tot el que toca al para-
ment o al revestiment, sigui d’interio-
risme, sigui d’obra vista. A més, tenim
un altre sector d’activitat: la reproduc-
cio (amb el mateix procediment de po-
liester i d’emmotllament) de peces de
Pestatuaria sacra. Fem reproduccions
de verges romaniques i de sants, nume-
rades i venudes amb etiqueta del Cen-
tre d’Art Sacra de Illa de Tet, prop de
Prada de Conflent, i d’«Electricité de
France» o «Le bati ancien en Roussi-
lony.

—c¢En quin moment us va semblar
que tenieu a les mans un bon producte?

—~Quan les companyies consulars de
Perpinya es van adrecar a nosaltres
perqué realitzéssim el pavelld que les
representaria a la III Fira-Exposicid de
Perpinya. Era, a la primavera, ’any
passat.

—c I enguany heu saltat la «fronte-
ra» i vingut a Barcelona?

—Es el reflex normal, em sembla, de
qualsevol empresa, petita o gran, que
vol expansionar-se, ;no? Per dir-te la
veritat, uns mesos abans ni ens preo-
cupava Barcelona ni teniem idea d’ex-
portar el producte. Ens acontentavem
d’un mercat departamental i regional.
Perd vam trobar un jove, de Perpinya
com nosaltres, en Joan Pere Gensane,
que és gedgraf i economista i que sap
tot el que passa a la banda sud del Pi-
rineu. Gensane ens va assabentar de
I’organitzacid de Rehabitec, un salo es-
pecificament per a la restauracio de
I’habitatge que s’obriria a principis de
juny, per primera volta, a Barcelona.
L’oportunitat ens va fer il-lusio i Gen-
sane ens va facilitar les gestions de par-
ticipacid. il ve’t aci!

— ¢ Ereu, suposo, diverses empreses
de Catalunya nord a Rehabitec?

—No —i aixd ens va estranyar
molt—. Tota sola. O més aviat, dues
empreses, ja que hem compartit amb
Miquel Lafont, un serraller de Perpi-
nya, president de la Coteb, el mateix
estand.

—Pero, segurament tractant-se
d’una jove empresa i de la seva prime-
ra ‘participacio a una fira d’aquest
tipus, les autoritats us han donat algun
suport.

—Moralment, si. Financerament...
esperem. No hem rebut res. Ni de la
Cambra de Comerg i d’Industria, ni de
la Cambra de Mestiers. Nosaltres, tan-
mateix, representavem I’ Acatex, asso-
ciacié d’empreses nord-catalanes per a
I’exportacid, de la qual som membres
fundadors. Ara bé, ens ha fet molta
il-lusié i tenim d’agrair les visites de
responsables i delegacions d’ambdues
entitats. 1



