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Amb una ullada a l'actualitat econdmica i politica de la
Catalunya Nord tanquem el repas que durant les Ultimes
tres setmanes ha fet EL TEMPS sobre la situacié en aquest
tros de pais que, segons els francesos, «seria tan bonic si
no hi hagués catalans». Una frase que, ja abans de

Mariscal, havia fet fortuna bastants quildometres al nord.

Falvia Nicolas

urant ’altim mes i mig, més de
D cinquanta empreses nord-catala-
nes han iniciat els tramits per tal d’es-
tablir contactes economics estrets amb
el Sud: comprar magatzems o deposits,
instal-lar despatxos o comergos, adqui-
rir material, associar-se amb d’altres
empreses, contractar serveis... «Estem
vivint una silenciosa revolucio de les
mentalitats», diu ’advocat i economis-
ta Pere Rosas, un alt carrec de la Cam-
bra de Comer¢ de Perpinya. «Fins fa
poc, tan sols es parlava del corrent eco-
nomic Sud-Nord; ara la situacié s’ha
invertit i el treballar amb el Sud s’ha
convertit en una obsessio per als em-
presaris rossellonesos, que per res del
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mon no voldrien perdre aquest tren cap
al desenvolupament que suposa la con-
solidacié d’un eix econdmic Barcelona-
Tolosa-Montpeller».

Segons Rosas —que viu de prop
aquest procés i que explica amb orgull
que ell ja ’havia previst, quan ningd
no hi creia, fa molts anys— s’ha per-
dut molt de temps amb indecisions i
pors, «perd encara podem agafar-nos-
hi». L’ingrés de ’Estat espanyol a la
Comunitat Economica Europea i
I’obertura definitiva de fronteres co-
mercials I’any 1992, tan imminent, han
forgat els agents econdmics de Cata-
lunya Nord a un important canvi de
perspectives i estratégies.

El preu de ser periféria en un estat
tan centralitzat ha estat molt alt. «La
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major part de les decisions sobre el
nostre futur econdmic s’han pres sem-
pre a centenars de quilometres d’aqui
i sense tenir-nos massa en compte», ex-
plica un altre economista, autor de
nombrosos estudis sobre les relacions
economiques entre Catalunya Nord i
Catalunya Sud. «Es normal que, po-
sats a ser periféria, ens estimem més
ser-ho de Barcelona, que esta a dos ho-
res en cotxe, que de Paris», conclou.
Segons aquest economista, que no
vol ser identificat, els sectors econod-
mics nord-catalans hauran de col-labo-
rar amb places «del seu mateix nivell»,
com sOn les comarques gironines. De
fet, sempre hi ha hagut lligams forts,
potser més psicoldgics que reals, entre
I’economia rossellonesa i la gironina.
«Quan es buscava un mercat impor-
tant, per fer compres grosses o per veu-
re bones mercaderies, la gent anava al
de Figueres, no al de Narbona», expli-
quen al Nord. Una poblacié similar,
una estructura econdmica ben sem-
blant —amb petites empreses, turisme
i agricultura— i la immediatesa geogra-
fica sdn els factors que han determinat
aquesta proximitat entre les comarques
del nord de la Catalunya Sud i el Ros-
sello.
Que aporta el Sud al Nord i el Nord
al Sud en aquesta nova situacié d’in-
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tercanvi creixent? Instal-lar-se al Nord
suposa, per a les empreses del Sud, una
plataforma basica de penetracié en el
mercat europeu, avangant-se a la defi-
nitiva obertura de fronteres del 92. Tot
i que les carregues fiscals sén més for-
tes al Nord, a I’Estat frances, els ter-
renys industrials tenen un preu compe-
titiu amb els del Sud, segons s’informa
a la Cambra de Comerg. Perpinya,
d’altra banda, estd quasi literalment
situada sobre I’eix transversal de comu-
nicacié europea per carretera, i comp-
ta amb un acceptable nivell d’equi-
paments, amb una universitat,
laboratoris i entitats financeres, com
també amb petites empreses competi-
tives. «I el Sud, en sintesi, és un mer-
cat. Un gran mercat de sis milions de
persones, per comengar, que déna ac-
¢és a un altre de més de trenta; és una
plataforma privilegiada —encara— fis-
calment i per motius de preus, i és,
sobretot, la gran metropoli de Barce-
lona, un complex comercial, industrial

1 passat mes de novembre obria les portes,al 48 del Boulevard Clemen-

cean,.la primera sucursal d'un banc catala a Perpinyi, el Banc de Saba-
dell. Quinze persones treballen en aquesta oficina, «que pretén oferir als
rossellonesos els mateixos serveis gue qualsevol banc d’aqui mateix», se-
gons ¢l sen director, Joan Sallarés,

«Volem integrar-nos en-la vida econdmica de Catalunya Nord, i no fer
com el Banc de Bilbao, el Central o I'Exterior, que es dedigquen quasi exclo-
sivament a les transaccions econdmigques de les empreses del sud i dels im-
migrants espanyols», explica ’interventor Xavier Gimeno. El Bang de Sa-
badell es dedicara també a promoure els Intercanvis econdmics amb ef Sud,
i a gestionar crédits per a les empreses de Catalunya Nord que desilgen in-
verlir a I'altre costal de la ratlla, «una aventura que ¢ada vegada entusias-
ma més genl»,

En els tres mesos que porta de funcionament, aguesta sucursal ha acon-
seguit ja eol-locar-se en el mimero setze dels vint bancs que hi ha a Catalu-
nya Nord, pe] que fa a nombre d"operacions, «al mateix nivell gue el Bant
de Bilbao i superant el Central», segons Gimeno, Els al-licients que anima-
ren el Sabadell & instal-lar-se a Perpiny# sén poderosos, «Aquest és el pri-
mer punt en ¢l nostre cami natural cap a Europa, on ja tewem algunes su-
cursals, i el nostre és un banc amb vocacié europea. Cal no oblidar tampoc
que la major part de la mercaderia catalana i espanyola passa per aquf, gue
el mercat de Sant Carles és el punt més

important de distribucid de citrics, §
que I'economia de la Catalunya Nord
cada vegada mira més cap al Sud, un
mercat nataral de més de sis milions
d'habitants que, el 1992, scra del 1ot
Hiures.

Amb aquesta perspecliva, com
continua Sallarés, «Catalunya Nord
pot oferir a les empreses del Sud una
bona base per a la importacié de pro-
[ ductes extracomunitaris, per exemple,
t encara més immediatament una pla-
taforma des d’on homologar els sens
producles a nivell europeun... Avangar-
se és important, sigui quin sigui I'ob-
jectiny. I aixd és el que han fet els del
Sabadell, que tenen pensal apadrinar
cinc empreses del Nord en la seua pre-
sentacié en la Fira Alimentiria
d’aquest any & Barcelona, «a fi d’anar
trencant barreres psicoldgiques», com

Xavier Gimeno i Joan Sallarés, del Banc de
Sabadell,

i de serveis dels més importants
d’Europay.

Segons els més destacats economis-
tes del Nord, el Rosselld podria ser,
agricolament parlant, «el jardi de Ca-
talunya». Amb un bon repartiment i
especialitzacid de la produccid, evitant
competeéncies intitils. De fet, pel que fa
a la vinya, un dels sectors més impor-
tants, no hi ha competéncia, ja que es
tracta de productes molt diferents, i la
cooperacio en aquest sector tan sols

portaria avantatges per totes dues ban-.

des.

Pel que fa al turisme, un sector que
mou quantitats importantissimes —un
milié i mig de turistes, sobretot fran-
cesos i alemanys, visiten cada estiu el
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diuen els directins d’aquesta sucursal. Una altra de les barreres psicoldgi-
ques que ha traspassat el Banc de Sabadell és la dels talonaris, posant-ne
en circulacié de bilingiies, francés-catald, una iniciativa que, fing ara, tan
sols Ia Caixa d’Estalvis del Rossellé havia dut a terme — i amb molta con-
tundéncia, per cert— al Nord,

({Quina serd la proxima entitat financera d aguest costatr gue s’instal-li
al Nord? Diuen fonts ben informades que la Caixa de Penskons, per bé que
10 se’n sap encara la data. I, pel que fa a les entitats de I'altra banda, sera
segurament el Credit Agricole el primer a tenir oficina propia a Barcelonz.[]

breu tros de costa nord-catalana—
també la dependéncia és forta. Del to-
tal facturat, tan sols un 15 per cent dels
beneficis, segons diversos estudis, van
a parar a la Catalunya Nord. Les em-
preses que mouen el negoci turistic s6n
franceses, i si bé és cert que s’han fet
grans fortunes al pais amb 1’especula-
cié immobiliaria i la venda de terrenys,
també ho és que els llocs de treball ge-

nerats son, com passa en sectors com
I’hoteler, majoritariament temporals,
i de baix nivell.

Segons Pere Rosas, la cooperacio en
aquest aspecte s’hauria d’orientar des
del punt de vista d’una promocio con-
junta de I’oferta: «Poder fer fires en
comu, assabentant els clients potencials
que el pais és el mateix, a I’una i ’al-
tra banda de la frontera, i convencent



el sector turistic de no interrompre els
programes de visites, tours, etc., a la
ratlla». Caldria també, segons aquest
economista, «establir una estratégia
conjunta de la mar a la Cerdanya, tren-
car la barrera psicologica del Pirineu
i afavorir ofertes de turisme hivernal,
d’esqui i muntanya, que abastin tots
dos costats, amb instal-lacions conjun-
tes».

La Cerdanya era, segons ¢l periodis-
ta Jaume Queralt, I’indret predilecte
d’estiueig per a una certa burgesia
nord-catalana. «Ara, per fer esqui se’n
van als Alps, on I’oferta és millor... i
pel que fa als jubilats, amb els viatges
per a la tercera edat, poden anar enca-
ra molt més lluny». La costa, cap al
Sud, és també punt de desti de nord-
catalans de poder adquisitiu mitjanet,
sigui per a tota una estada, que ix molt
més barata a la nostra banda, que per
a viatges ocasionals de compres i diver-
timent.

Pel que fa a transports, només cal
retratar la Catalunya Nord com a nus
comunicacional situat —al seu centre
neuralgic, Perpinyd— en un dels pas-
sos facils de la frontera pirinenca, so-
bre els itineraris entre el sud i el centre
d’Europa, i on se situen el Mercat de
Sant Carles, I’autoport del Voldé —«le
Boulou»— i ’estacié de Cervera. El
Mercat de Sant Carles, que necessita-
ria tot un reportatge per ell mateix, és
el centre de distribucié de productes
agricoles més important del sud
d’Europa. Tots els citrics valencians,
les hortalisses i d’altres productes agri-
coles, son alli redistribuits i repartits
per al llarg itinerari europeu. Les més
importants empreses transportistes del
Sud hi tenen despatx i base d’opera-
cions, de la mateixa manera que, al Vo-
16, ’autoport acull en arees de descans
i serveis tots els vehicles dedicats al
transport internacional entre una i al-
tra banda de la frontera.

Tota la infrastructura muntada al
voltant d’aquests dos punts, en espe-
cial del mercat, potser el més impor-
tant centre d’operacions econdOmiques
del Nord, mou recursos importantis-
sims i ocupa milers i milers de perso-
nes. «No volem esdevenir tan sols un
punt de descans o un paisatge vist a
gran velocitat per a tot aquest transit
internacional que ens travessa», diu
Rosas. «I menys encara voldrem, si
arriba el TGV, esdevenir un tros de ter-
reny vist des d’una finestreta a 180 km
per hora». El Tren de Gran Velocitat,
un projecte que a Perpinya ha aixecat
polémiques i entusiasmes, ha estat
sol-licitat ja per totes les institucions
politiques i econdmiques del sud de
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Pere Rosas.

I’Estat frances. «Volem entrar a fons
en aix0, no ser-ne un paisatge. I, mal-
grat que la decisié no esta en les nos-
tres mans, sin6 en Paris i Madrid, de-
sitgem intervenir en la planificaci6 i
I’estudi de les conseqiiéncies de la se-
va instal-lacié», diuen els empresaris
nord-catalans.

Situar-se a una hora de cami de Bar-
celona no és cap broma; trastoca qual-
sevol perspectiva anterior. Els pros i els
contres d’aquesta possibilitat son, ara
per ara, un dels temes que més expec-
tacid desvetllen en tots els ambits eco-
nomics —i no tan econdmics— del

Nord. I aixi com el fort deteriorament
ecoldgic i urbanistic que un turisme
promogut des de Paris esta causant a
la costa i a la muntanya de la Catalu-
nya Nord, que sembla preocupar en-
cara nuclis restringits i molt conscien-
ciats d’ecologistes i politics, no ha
mostrat polémiques importants, 1’im-
pacte del TGV mareja a qualsevol fu-
turoleg.

La tasca de la Generalitat de Cata-
lunya pel que fa a normatives relacio-
nades amb el comerg és, en general,
molt admirada al Nord. Segons Rosas,
«s’esta fent un admirable esforg per tal
d’elaborar normes europees, cosa que
ha fet guanyar molt de prestigi i d’in-
fluéncia a aquesta institucio, que ara
comenga a intentar convenis de col-la-
boracié —entrebancats pels respectius
governs centrals— amb les institucions
nord-catalanes».

Els contactes reals, amb papers per
mig, encara no han comencat. Pactes
i tractats, acords, convenis... podrien
no trigar en arribar —fins ara han es-
tat tan sols possibles en ’ambit cultu-
ral—, mentre els lligams entre univer-
sitats i centres d’investigaciéo i de
preparacié de técnics comencen a
produir-se. També en aquest camp
Barcelona podria prendre avantatge a
Paris, tot substituint la capital france-
sa com a centre universitari i de for-
macio. Caldra encara superar alguns
obstacles legals perd, com diuen els
mateixos estudiants, «s’evitara que
molta gent preparada acabe instal-lant-
se a Paris o a d’altres grans ciutats
franceses i, si més no, es quedi al pais».
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Una poc envejable

situacio

politica

S6n els partits d’ambit estatal els que tenen alguns papers
en la vida politica nord-catalana. Només dues excepcions
semblen perfilar una resposta autoctona que encara
apareix ben débil.

F. N.

1 Departament dels Pirineus Orien-

tals, la unitat administrativa en
qué ’Estat franceés ha englobat la Ca-
talunya Nord, compta al Parlament de
Paris amb quatre diputats que el repre-
senten. Ara mateix, d’aquests quatre
n’hi ha dos que pertanyen a la dreta,
un a ’UDF de Giscard i Barre, i un al-
tre a ’RPR de Pasqua i Chirac; un al-

tre pertany a ’extrema-dreta feixista,
I’FN de Le Pen, i un quart al Partit So-
cialista.

A I’Ajuntament de Perpinya, una
coalicio entre els dos partits de dreta
presidida per I’alcalde, Paul Alduy, té
la majoria al consistori, al qual també
el partit de Le Pen és representat. El
seu ressO, molt més alt comparativa-
ment que a la resta de I’estat, té molt
a veure amb la gran poblacid de pofes-
negres o pied-noirs —antics colons
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