LUIS ESPINOSA: «(L'EMPRESARI ES NACIONALISTA EN TANT QUE ESPANYOL»

«No hem augmentat els beneficis»

Luis Espinosa, secretari general de la Confederacidé Empresarial Valenciana. Organitzacions
empresarials, negociacio col-lectiva, salaris i ocupacio, inversid, economia submergida, la
CEE... S6n temes que coneix molt bé. |, a més, la politica.

Rafa Castelld

os cafés i una ampolla d’aigua.

Dues banderes i una foto del rei
d’Espanya. Una taula plena de papers.
Es secretari general de la Confedera-
ci6 Empresarial Valenciana (CEV).
Anteriorment, va ser cofundador i se-
cretari general de I’ Associacié Valen-
ciana d’Empresaris (AVE) i professor
de Politica Economica de la Facultat
de Ciéncies Economiques i Empresa-
rials de la Universitat de Valéncia. Luis
Espinosa.

—Vosteé ha estat secretari general de
'AVE. Ara ho és de la CEV. ;Quina
diferéncia hi ha entre aquestes dues or-
ganitzacions empresarials?

—La CEV és la Cupula de totes les
organitzacions empresarials de la pro-
vincia de Valéncia i seria, fent una
comparacio, com la CEOE i la Cepy-
me a Valéncia. L’AVE és una organit-
zaci6 horitzontal dels empresaris. Es a
dir, que tenen cabuda tots els sectors
economics, i el seu objectiu és formar
opinié. No és representativa de cada
sector i, per tant, no és factor de poli-
tica econdmica, com ara la CEV,
sindicats, la CEOE...

De manera que, la CEV és el
cap visible i el seu president, D.
Pedro Agramunt, ostenta la re-
presentacio institucional que, per
llei, correspon a ’empresariat. I
la seua missid és representar i de-
fensar els interessos empresarials.

—...A la «provincia de Valén-
cia». ¢I pel que fa al pais?

—Si. A Castelld hi ha la CEC,
Confederacié Empresarial Caste-
llonenca; i, a Alacant, la COE-
PA, Confederacié d’Organitza-
cions Empresarials de la
Provincia d’Alacant. Entre les
tres, CEV, CEC i COEPA, van fun-
dar, fa alguns anys, la Cierval, Con-
federacio Interregional Empresarial de
la Regié Valenciana.

La Cierval és la ctipula dels empre-
saris de la Comunitat Valenciana i la
que té una representacio i adscripcio a
Madrid en la CEOE i la Cepyme.

En la CEV ara hi ha representat el
91 per cent de les societats legalment
constituides a la provincia de Valéncia.
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I agd encara és més elevat en el cas de
la Cierval, que s’acosta al cent per cent,
perqueé a Alacant el cent per cent de les
societats legalment constituides es tro-
ben dins de COEPA.

—¢I les cambres de comer¢, com
s’integren dintre d’aquesta xarxa d’or-
ganitzacions?

—Les cambres de comerg es compo-
nen exclusivament d’empresaris. Tots

IKONO

els de la CEV sén membres. La gran
diferéncia ve de dues qiiestions. Pri-
mer, a la Cambra de Comer¢ estan
obligats a inscriure’s tots ¢ls empresa-
ris. Ve fixat per la llei que qualsevol
persona, per pagar la llicéncia fiscal,
estd inscrita en una Cambra Territo-
rial.

En segon lloc, les cambres sén, per
llei, un organisme consultiu, no vincu-
lant, per a I’administracio, en aquells
temes que li competen. Pero, les cam-
bres no representen els empresaris, si-
no els interessos econdmics generals
d’una area geografica d’influéncia. Per
contra, les confederacions sén els Or-
gans de representacid de ’empresariat.

(Hi col-laboren? Sempre. Som els
mateixos. Ara, la funcié de 1a CEV és
reivindicativa. Hem de negociar els
convenis col-lectius amb els sindicats,
hem de pactar amb I’administracio...
A¢0 no correspon a la cambra.

—Diguem, doncs, que la CEV és
una organitzacio més... politica.

—No, politica no... Bo, si per poli-
tica s’entén 1’execucié diaria de la co-
sa publica, aleshores, si. Perd, som
completament apartidistes. Tanmateix,

esta treballant didriament en
temes que requereixen prendre de-
cisions sobre assumptes publics,
has d’adoptar posicions politi-
ques. Evidentment.

—Ha dit que a la CEV corres-
pon negociar els convenis col-lec-
tius. ¢ Quin ha estat el resultat glo-
bal de la negociacio d’enguany?

—Per comengar, cal fer una di-
ferenciacié de convenis. Hi ha
convenis que duren un any i n’hi
ha d’altres que duren més.

Dels que duren més, n’hi havia
molts que no acabaven el 31 de
desembre de 1986, de manera que

€s renoven automaticament per un
preu ja pactat o una inflacio prevista.

Aquests convenis han suposat una pu-
jada salarial del 5,23 per cent.

Després, hi ha els que s’acabaven en-
guany i, per a aquests, hi ha un incre-
ment del 6,68 per cent. Ara bé, si aga-
fem la mitjana ponderada entre tots a
la provincia de Valéncia, I’increment
salarial s’ha situat en un 6.02 per cent.
De manera que entra dins de les previ-

EL TEMPS D’AGOST



sions. Es un poc alt, perd, ja que no
hi ha hagut concertacio social, les ne-
gociacions vénen en cascada i agd pro-
voca que els detalls pugen la mitjana
de creixement. (I per qué considerem
que és alt?

Vull apuntar que hi ha una gran
equivocacio quant al fet que els empre-
saris no volem que pugen els salaris. A
mi, no m’importa pujar-los ni un 30,
ni un 40 per cent. Tot depén de la pro-
ductivitat obtinguda amb la pujada. El
que importa és la relacio entre el sala-
rii el cost del producte. Si augmentes
el salari a un treballador un 40 per
cent, pero I'increment de la produgti-
vitat fa que el cost de producci6 baixe
més d’aquest 40 per cent, a I’empresa-
ri li ve bé donar-li els diners.

D’aquesta manera, ens situem en un
problema, no de salaris, sind de pro-
ductivitat i, dissortadament, el tema de
les productivitats encara es tracta poc
als convenis.

La pujada de salaris d’un 6,02 per
cent és alta, perque, si no canvia en el
segon semestre, la inflacié s’esta parant
bé i s’ajusta a la prevista del 5 per cent.
I pense que és responsabilitat de tots
els sectors socials col-laborar perque la
inflacié arribe a ser com la d’Europa
i mantenir les nostres exportacions, que
significa mantenir la demanda i, aixi,
I"activitat i I’ocupacid.

—Efectivament, ’ocupacio. En la fi-
lusofia economica del govern del par-
tit socialista queda explicit que per
crear ocupacio el sector privat ha d’in-
vertir i que, perque invertesca, han de
manienir-se, com a minim, els exce-
dents empresarials. Tanmateix, els ex-
cedents empresarials han augmentat i
la inversio no s’enganxa, ’atur no dis-
minueix.

—En primer lloc, aclarir la confusid
que sol haver-hi en pensar que, quan
la banca obté molts beneficis, els em-
presaris en general també ho han fet.
Una empresa o un sector pot haver tin-
gut un exercici millor que I’anterior.
Magnific. Ell ha augmentat 1’excedent.
Ara, les empreses, com a empreses en
general i en global, portem dos anys
amb exercicis molt, molt ajustats.
(Que no perdem diners? Cert, no
n’hem per .ut a nivell global, pero tam-
poc hem i icrementat la taxa de bene-
ficis, ni per tant, I’excedent.

A partir d’aci cal fer algunes consi-
deracions. L’excedent no té per que
anar a la inversio. Hi ha fugues neces-
saries per a I’economia i d’altres pro-
vocades per la politica economica.

Nosaltres hem denunciat, constant-
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«Perqué hi haja una inversié ha d'haver-hi una expectativa favorabien.

ment, que la politica monetaria és des-
incentivadora de la inversio. El credit
a les institucions publiques absorbeix
el 86 per cent de les disponibilitats de
tot el sistema creditici, per tal d’aguan-
tar el deficit, al nostre parer, producte
de I’excessiva despesa i la mala ad-
ministracié. La participacié de I’em-
presa en el crédit és cada vegada me-
nor i, aixi, no es pot invertir. Perque,
si algu pensa que fer inversions és que
un empresari decideix fer 1itils els seus
beneficis, esta equivocat. Per fer una
inversio fan falta els beneficis i molt
més capital, un pla de finangament i un
pla d’amortitzacié. A partir d’aqui
I’empresari esta disposat a compartir
els beneficis amb el mitjancer financer.
Si, quan va al banc, no pot prestar-li
o ho fa a un tipus d’interés tan absur-
dament alt que fa irrealitzable la inver-
sio, ’empresa paralitza 1’operacio.
Mentre hi haja aquesta politica mo-

netaria, uns tipus d’interés altissims, de
vegades potenciats pel Banc d’Espa-
nya, com ara els darrers d’abril, maig
ijuny... repercutira negativament en la
inversid. I la inversid també es veu per-
torbada per la rigidissima estructura la-
boral, poc logica dintre del sistema en
qué estem. No hi ha possibilitats reals
de modificar, d’ajustar, ja no per vo-
luntat de I’empresari, tampoc per dic-
tamen exterior a ’empresa, el volum
de la plantilla a les evolucions del mer-
cat. Aixi, poca gent invertird. I acod
provoca que els diners es dirigesquen
cap a arees totalment especulatives, on
no son necessaries estructures laborals.

I, per ultim, perqué hi haja una in-
versio ha d’haver-hi un expectativa fa-
vorable. En aquests moments, les ex-

pectatives soén molt variables,
inestables, desincentivadores...

Si ho conjuguem tot, veurem com la

19



inversié no és només un acte volitiu
d’una persona amb idees i capital, si-
nd la confluéncia de moltes qliestions.
I només de I’analisi de totes es pot arri-
bar a les raons de per qué no s’inver-
teix.

—1, aleshores, ;qué passa? ;Com
solucionem !’atur?

—Nosaltres pensem, com a empre-
saris, que el principal problema del pais
¢és ’atur, i la inversid ha de ser-ne la
solucié, En tot cas, hem de fer una
consideracio: les xifres d’atur, gracies
a Déu, son irreals.

En primer lloc, perqué es donen com
a parats circumstancies que en cap pais
del mén no considerarien com a tals.
Per exemple, els treballadors fixos dis-
continus, propietaris de terra amb ren-
des... En segon lloc, I’economia sub-
mergida, lamentablement, ddéna
quantitats importants de llocs de tre-
ball. I dic lamentablement perqué dé-
na ocupacié en condicions de compe-
tencia deslleial respecte a ’empresa
establida. Fins i tot, poden rebre el
subsidi d’atur, si es registren. I, en ter-
cer lloc, si mirem les incorporacions al
mercat de treball, en els darrers anys
s’ha produit una tornada de les dones
casades a I’activitat fora de casa, tot
i que hi haja altres rendes familiars.

Ara bé, encara que aquestes cir-
cumstancies suavitzen els efectes de
’atur, tenim un altre col-lectiu en el
qual I’atur té una especial incidéncia,
sobretot pel que significa de margina-
cié d’aquests individus de la societat:
els joves de menys de 25 anys.

Com deia, 1’inica manera d’acabar
amb la situacié és amb inversié pro-
ductiva. Perqué aquesta arribe faran
falta alguns canvis: igualtat de condi-
cions fiscals, socials i laborals entre les
nostres empreses i les de la resta de la
CEE, reduccid de I’esforg fiscal empre-
sarial i millor administracié de la des-
pesa publica, que considerem dispen-
diosa i mal utilitzada...

—Ha parlat de I’economia submer-
gida com d’una eixida poc afortunada
als problemes que té ’'empresa. ; Com
es podria acabar o reduir aquest tipus
d’activitat?

—També acf hem de fer distincions.
Hi ha empreses que, per pertanyer a
sectors que, indubtablement, desapa-
reixeran, es submergeixen com a darrer
recurs. Aquests sén arreu del mon: Es-
tats Units, Suécia... i estaran sempre,
perque son les ultimes cuades d’un peix
que agonitza.

Les altres se submergeixen per la
pressié fiscal i les traves socials, labo-

rals i juridiques de I’actual legislacio.

(Com acabar amb aix6? Com deia
abans, fent que tots juguem amb igual-
tat de condicions perqué no ens vegem
sempre xafats i perseguits com si fds-
sem uns delinqiients, Els empresaris,
moltes vegades, tenim la impressié que
la societat ens maltracta: estafadors,
pesseters, explotadors... Poques vega-
des se’ns reconeix per alld que som:
creadors de riquesa, de la qual distri-
buim una part important.

—Abans, ha parlat de la competén-
cia amb la CEE. ; Podria comentar-nos
com ha anat al sector industrial, en el
temps que hi portem?

—Portem any i mig i, de moment,
el que es pot dir és que el Mercat Co-
mu ha entrat en nosaltres, i no al re-
vés. Encara. No perqué no volem, si-
no perque la integracid és llarga i, a
més, com deia abans, lluitem amb des-
avantatges respecte als europeus.

Encara que hi ha empreses que els
ha anat molt bé, en general, I’entrada
ha estat defraudant. Hi ha gent que
pensava que entrar en la CEE era algar-
se, de la nit al mati, i trobar-se amb 200
milions de consumidors més i vendre
més. Bo, agd és de veres. Perd també
és cert que son 200 milions de consu-
midors amb uns nivells d’exigéncia de

HIQUETS DE 8 R 14 ANYS

Casa de colonies.

e Del 21 de juliol al
3 d'agost
CORANELLANA

( Pirineu Catala )

e Del 15 al 27 d,agost
PRARDA DE CONFLENT

PRAEU:

e Del 4 al 17 d'agost
GURRDAMAR DEL SEGUARA
( Platga )

Tendes de campanya.

20.000 Pts.

e Del 15 al 27 d’'agost
PRADA DE CONFLENT

PREU SOCIS:
PREU NO SOCIS:

20

16.500 Pts.
18.500 Pts.

33.600 Pts.

Preu de matricula i estada:

EL TEMPS D'AGOST



«De moment, el que es pot dir és que el Mercat Comu ha entrat en nosaltres, | no

al revésn.
qualitat, servei, homologaci6... bas-
tant superiors.

I a¢d afecta especialment la Comu-
nitat Valenciana, perqué té una estruc-
tura productiva basada, fonamental-
ment, en béns de consum. Nosaltres
estem fabricant per al nostre mén i, de
sobte, aquest mon s’ha obert, s’ha can-
viat. I no sols ha canviat perqué cal
complir les normes, siné perque 1’ex-
terior ens inunda amb productes, i aju-
da a canviar els costums.

Aleshores, pense que les empreses no
podran calibrar ’entrada a la CEE fins
el 92, ja que hauran d’estar adaptant-
se continuament a la nova forma de fer
les coses. En qualsevol cas, malgrat tot,
és bo que estigem al Mercat Comii.

—Tornant a temes més relacionats
amb la politica estricta, les darreres
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eleccions hem pogut veure com cert
nombre d’empresaris apuntava i acon-
sellava el vot per a Union Valenciana
(UV). Fins i tot el mateix president de
la Confederacid. ;Es aquesta I’opcid
dels empresaris valencians?

—Es veritat que, les darreres elec-
cions, empresaris, sempre a titol indi-
vidual, han fet manifestacions publi-
ques a favor d’una decantaci6é cap a
una opcio politica determinada, i al-
guns d’ells especificament a UV.

Pero, he de fer un aclariment. Pe-
dro Agramunt, president d’aquesta
confederacié, no es troba entre
aquests, ja que va defensar una altra
cosa. Ell va defensar Leopoldo Ortiz
Climent com a cap de llista europea,
perqué pensava que els interessos agra-

ris valencians pagaven la pena de fer
I’esforg, i que el fet que un técnic com
Leopoldo Ortiz, poguera tenir veu i vot
en els mecanismes europeus seria un
gran avang per a aquests interessos,

Pero també hi ha empresaris que han
donat suport a d’altres formacions: al
CDS, hi ha empresaris fins i tot com
a candidats, i a AP, i, de la mateixa
manera, n’hi ha al PSOE. Ara, em
semblaria un error que es pretengués
que la Confederacié es pronunciara a
favor d’un partit concret. Tot el que
siga pluralitat d’opcions personals és
positiu.

—¢I respecte al nacionalisme, qué
vol dir Luis Espinosa?

—L’empresari té una idea de mercat
i com a tal configura tot I’Estat espa-
nyol, tot Espanya, com €l mercat na-
tural dels seus productes. En tal sen-
tit, ’empresari és nacionalista en tant
que espanyol.

Entendre per nacionalista la partici-
paci6 en cada comunitat autdbnoma o
circumscripcié administrativa esta
prou estés entre els empresaris, perod,
potser, a un nivell diferent, a un nivell
cultural, d’adscripcid historica. No a
nivell de decisio politica. Jo no crec en
I’antitetisme entre el sentiment valen-
cia i ’espanyol, i crec que és bo que hi
haja nacionalisme valencia i que cada
dia estiguem més orgullosos d’alld que
som i tenim.

Per a mi, ser valencia és assumir la
historia. Tenir un coneixement, com
més extens millor, de la vida del nos-
tre poble. Hem d’assumir les nostres
diferéncies respecte a la resta de pobles,
perd també respecte a la diversitat que
tenim dins el nostre territori. Treballar
per nosaltres sense menyspreus, ni pre-
poténcies, sent permisius amb la resta
de gent que viu a la nostra comunitat.
El que és important és el sentiment de
poble que s’ha d’anar fent.

Fins ara, hem tingut una opcid na-
cionalista que s’ha confés amb alld
que, vulgarment, s’ha anomenat pan-
catalanisme. Després, ha aparegut una
opcid regionalista que ha sortit com a
«reaccié a...» Tot alld que ix com a
reaccio a, «anti», no és bo. Un ha de
ser més positiu, la resta és reacciona-
ri, retardatari... Aixd pense que can-
viara.

Sdc molt optimista. Tenim una tra-
dicié mil-lenaria, una cultura propia,
hibrida pero propia, unes arrels indub-
tables, i qui no vulga veure-les és que
esta cec, i, a més, una capacitat eco-
ndmica important. Serem un peca im-
portant, igual que quan pertanyiem a
la Confederacio catalano-aragonesa.
Tenim un gran futur. [l
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