ficients en productes mediterranis, i les
compres al Marroc perden el sentit.
Aix0 no obstant, els compromisos
europeus amb el Magrib obliguen la
Comunitat a continuar comprant pro-
ductes agricoles a aquests paisos, obli-
gacio que serveix de passada perque el
Magrib continui comprant a la Comu-
nitat els productes continentals que no
té. Pero no a Espanya ni a Portugal,
que també son deficitaris en cereals,
carn i llet, sind a Franca. Vet aqui com
Franga es beneficia que el Magrib, i so-
bretot el Marroc, continui exportant
productes agricoles a Europa.

La preferéncia comunitaria:
«connais pas»

«Nosaltres —diu Pep Pérez, de la
Unié de Llauradors i Ramaders del
Pais Valencia— no hem de continuar
pagant els plats trencats de Franca al
Magriby». Els agricultors valencians ja
tenen la sensaci6 de contribuir al des-
envolupament dels paisos del Magrib
quan paguen uns aranzels més alts que
els seus competidors nord-africans, i
no els calia l'afegité del pas dels pro-
ductes marroquins per davant dels seus
nassos.

La Unié de Llauradors pregunta:
«iOn és la preferencia comunitaria?»
En teoria, qualsevol pais del Mercat
Comu té prioritat a 1'hora de vendre
els seus productes, perd en aquest cas
aix6 no sera aixi per a I'Estat espanyol
fins el 1996. «iOn és —insisteix el
sindicat del camp— la lliure circulacid
de mercaderies?» Franga, el pais que
per omissio té més a veure amb aquest
problema, no permet la lliure circula-
ci6 de les verdures espanyoles pel seu
territori.

Els avantatges per a Marroc de po-
der transportar per carretera els seus
productes son més capacitat comercial,
agilitat i competitivitat. El transport
actual, per mar, és més econdmic, pe-
ro només €és apte per a grans quanti-
tats. Actualment, les mercaderies ixen
dels ports atlantics de Casablanca,
Agadir i Safi cap a Marsella o cap a
Rotterdam o Calais. Aix0 continuara
sent aixi, pero, a més, els exportadors
marroquins passaran camions carre-
gats de taronges per l'estret, des de
Tanger a Algesires, i els enviaran cap
al nord quan l'oportunitat comercial o
el volum de les exportacions no ho per-
metin fer per mar.

Aixo és el comencament

La pressi6é a que els ultims anys es-
tan sotmesos els agricultors valencians
per la competéncia del Magrib té tot
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I'aspecte de continuar i fins i tot d'es-
tendre's a altres sectors economics dels
Paisos Catalans. Si Algéria basa el seu
desenvolupament en el petroli, el Mar-
roc i Tunisia han apostat per l'agricul-
tura i per una industrialitzacié basada
en el téxtil i el calgat.

Vet aqui per qué des del nord d'Afri-
ca es veu l'ampliacié de la Comunitat
com un fre a les exportacions tradicio-
nals i un fre, per tant, al desenvolupa-
ment. Aproximadament el 70 per cent
de les vendes del Marroc al Mercat Co-
mu son de productes coincidents amb
els que exporta I'Estat espanyol, i el 60
per cent en el cas de Tunisia.

Tunisia exporta oli d'oliva i datils;
el Marroc, taronges, clementines, vi,
tomaquets. Sembla fet expressament.
Tots dos paisos tenen també una indus-
tria téxtil, de la confeccid i del calgat
en expansio. Probablement, a part
d'Israel i Grécia, en tot el Mediterrani
no hi ha dues regions on coincideixin
tants sectors productius com al Magrib
i els Paisos Catalans.

La diferéncia és que mentre els Pai-
sos Catalans son una regid «rica» dins
la Comunitat, o almenys dins els pai-
sos comunitaris mediterranis, el Ma-
grib —a part del cas d'Algéria— viu de
les vendes tradicionals a Europa i dels
ajuts economics de la Comunitat, els
Estats Units i I'OPEP. Si algun
d'aquests punts falla, la cada vegada
més fragil estabilitat social d'aquests
paisos pot decantar-se, i aix0 ho saben
tant els governs de Rabat i Tunis, de
Hassan II i Bourguiba, com la matei-
xa Comunitat. L'economia marroqui-
na i tunisiana, en uns moments de crei-
xement demografic i de tornada a casa
dels qui havien anat a treballar a Euro-
pa a causa de l'atur, no pot permetre's
cap respir. I la Comunitat s'estima més
un Magrib estable que una invasié de
musulmans buscant feina. Per aixo,
Hassan II sap el que es fa quan dema-
na que el Marroc sigui membre de la
Comunitat Europea. Per aixo, el cas
dels citrics potser només és el comen-
cament. .

INDIGNACIO A PEU DE CARRETERA

«No passaran»

«No passaran», diuen els agricultors valencians. Els
productes marroquins amenacen, des d'aquest punt de
vista, el futur de les exportacions al mercat europeu. La
indignacio i la preocupacié son, en aguests moments,
sentiments generalitzats al camp valencia.

Josep Ramon Lluch

Es anims estan ben calents. El sen-
timent que té més capacitat d'aple-
gar la gent enfront d'un enemic o una
amenaca ¢s el de sentir-se victima d'un
greuge comparatiu. I el camp valencia
se sent ara venut, bescanviat barat a
res, posat en venda a saldo davant el
pas dels productes hortofruticoles i ci-
trics marroquins per les carreteres del
pais, en transit cap a les fronteres
europees.

«No passaran. No consentirem que
camions carregats de tomaques, pebre-
res o taronges del Marroc passen per
davant dels nostres nassos i afonen els
preus dels mercats europeus. No pas-
saran mentre no es modifiquen les ac-
tuals barreres aranzelaries que afecten
els productes procedents del Marroc,
i que son tres vegades inferiors a les
que graven els nostres productes»—ad-
verteixen els llauradors valencians.

J. M. Tarazona, representant de la
Uni6é de Llauradors i Ramaders del
Pais Valencia al si del Comite de Ges-
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Una imatge que pot arribar a veure's en
carreteres valencianes.



tio per a I'Exportacié de Citrics, afir-
ma que «el pas dels productes
marroquins per aci és un assumpte di-
ficil de parar, per aixo cal negociar a
consciéncia les condicions en que s'ha
de produir aquest pas i, sobretot, pac-
tar unes compensacions pels perjudi-
cis que provocara al nostre camp. El
que no pot ser és que, damunt que som
conscients que el pas dels marroquins
per l'estat espanyol cap a Europa ens
pot fer molt de mal, aplaudim i ens
traguem la gorra...».

El sector productiu que més s'ha
mobilitzat davant I'amenaca del nord
d'Africa és el citricola, ja que el pes po-
litic i economic de les organitzacions
que el gestionen és molt més gran que
el de la resta de sectors... «qui no plo-
ra no mama —assegura J. M. Tarazo-
na—, perd és ben cert que els més
perjudicats per la competéncia mar-
roquina no seran els nostres citrics,
sind les nostres exportacions hor-
tofruticoles, des de les tomaques i
els pebrots fins a les cebes i peres. Hem
de pensar que les taronges del Marroc,
quan passaran en transit per les carre-
teres de la costa mediterrania cap als
mercats europeus, només guanyaran
un dia o dos respecte als que trigarien
a arribar als mateixos mercats si con-
tinuassen sent transportats en vaixells
de carrega. I aix0 és poc significatiu.
Els productes d'horta, pero, si que son
sensibles a un periode de dos dies, de
manera que seran les nostres exporta-
cions citricoles les que es veuran més
perjudicades per la competéncia de
I'oferta marroquina, sobretot si tenim
en compte que els costos de produccio
en aquell pais son sensiblement menors
que al nostre camp i que el clima per-

met avangar la recollida d'alguns pro-
ductes».

Segons fonts de la Cambra de Co-
mer¢ de Valeéncia, el pas dels produc-
tes marroquins per les nostres car-
reteres és inevitable: «des del mateix
moment que es va firmar el tractat
d'adhesi6 aquesta és una realitat inde-
fugible i cal fer-1i front...». També en
aquesta institucio hi ha 1'evidéncia que
els citrics valencians estan fent de mo-
neda de canvi en les negociacions en-
tre el govern central espanyol i el
govern del Marroc sobre la renovacio
dels tractats de pesca, que finalitzaran
el 31 del present mes de juliol... «A
Madrid pensen que el sector de la pes-
ca és molt més ampli que el citricola,
que en viuen més families i que els ta-
rongers valencians, que sén molt dina-
mics i espavilats ja s'ho faran per fer
front a la competéncia. A més dels in-
teressos dels paisos de la CEE, que
veuen amb molt bons ulls l'afluéncia
als seus mercats de noves ofertes de
productes hortofruticoles i de taronges,
cosa que pot fer que abaixen els preus,
hi ha el tema de la pesca, que Marroc
esta utilitzant amb molta astlicia en les
negociacions amb el govern es-
panyol...».

La Cambra de Comerg, que en el
proxim ple haura de tractar aquest te-
ma, considera que en el cas que pas-
sen els productes pel nostre territori
cap a Europa «el que cal és negociar
les compensacions, a fi que no perden
sempre els mateixos, perqué a Madrid
es pensen que el Pais Valencia és en-
cara el Levante Feliz...».

Aquest contencids ha comengat a al-
¢ar polseguera i en els proxims mesos
pot haver-hi foc. A 1'octubre es mam-

prendran les converses per a permetre
el lliure pas de les mercaderies marro-
quines, tot i que en la recent visita del
ministre de Transports i Comunica-
cions espanyol, Abel Caballero, al
Marroc, aquest tema no ha estat absent
de les reunions on —oficialment— no-
més s'ha parlat del projecte de cons-
truccié d'una via de comunicacid per
carretera entre el nord d'Africa i
Europa.

Els llauradors valencians sén ben
clars: «Cremarem els camions proce-
dents del Marroc si no aconseguim
abans uns acords aranzelaris que ens
permeten mantenir la competitivitat
dels nostres productes respecte a 1'ofer-
ta de paisos que no formen part del
Mercat Comu». Es el minim que es pot
demanar.

D'altra banda, aquest tema amena-
¢a de convertir-se en una arma politi-
ca contra el govern central i, també,
contra el nou consell, després que es
produesca la proclamacié del nou pre-
sident de la Generalitat. Rita Barbera,
portaveu del grup parlamentari popu-
lar en les Corts Valencianes s'ha apres-
sat a presentar una interpel-lacié al
govern autondomic, encara en funcions,
sobre el tema en qiiestio. Les altres for-
ces politiques estan també a veure que
passa després de l'estiu, quan es re-
prendran les converses oficials entre re-
presentants dels governs de Madrid i de
Rabat i quan ja haura expirat el termini
de vigencia del tractat de pesca entre
els dos paisos. Sabrem aleshores quin
és el pes politic dels representants va-
lencians davant 1'administracié central
i quina defensa fan dels interessos d'un
dels sectors capdavanters de l'econo-
mia del Pais Valencia. .
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