La qiiestio

LES TARONGES DE HASSAN PASSEN PER VALENCIA

Els camions de la ira

El 31 de juliol expira el tractat pesquer amb Marroc. El govern de Madrid s'ha plantejat la
possibilitat de negociar el pas de productes nord-africans per les nostres carreteres a
canvi d'un bon tractat de pesca. Es, perd, un problema que s'arrossega de fa temps, des
del Tractat d'Adhesié a la CEE i els camperols valencians s'han indignat.

J. Fortuny/R. Castellé

Els camions carregats amb taronges
0 tomaques marroquines circu-
laran aviat per les nostres carreteres,
provinents del port d'Algesires cap als
altres paisos de la Comunitat Europea.
Aixi és com va quedar amb el govern
del Marroc el ministre espanyol de
Transports, Abel Caballero, quan, fa
uns dies, va ser a Rabat per negociar
precisament aquesta qiiestio: els dos
governs concretaran els detalls a la tar-
dor.

Aquest ¢és també el desenllag d'una
historia que ha tingut molts protago-
nistes i molts arguments, i en qué els
productors i exportadors valencians de
citrics han fet, de moment, el paper de
perdedors. La seva oposicio al pas dels
productes marroquins per les carrete-
res de la peninsula és el maldecap que
el govern espanyol s'ha resignat a su-
portar, com passa sempre que un go-
vern ha de prendre decisions impor-
tants.

L'explicacié oficiosa és que Madrid
ha cedit als xantatges marroquins per
evitar el conflicte que hauria comengat
el proxim primer d'agost si els set-cents
vaixells de pesca andalusos que pes-
quen habitualment en aigiies marroqui-
nes s'haguessin quedat sense llicéncia
per continuar-ho fent.

Pero el tema és molt més complicat
i abraca des de la politica mediterra-
nia de la CEE fins el Tractat d'Adhe-
sio de 1'Estat espanyol al Mercat Co-
mu, passant per una posicié estratégica
de negociacié molt avantatjosa per al
Marroc.

Per una Mediterrania en pau

Per comengar, la politica mediterra-
nia de la CEE s'inscriu dins de tota una
politica general d'ajuda a l'anomenat
tercer mon. En aquesta politica s'hi
troben considerats, en primer lloc, els
seixanta paisos coneguts pel nom ge-
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Lluis Font de Mora. Baix, F. Fernandez Orddénez.

néric d'Africa, Caribe i Pacific (ACP),
que han signat la Convencié de Lomé.
En segon lloc, també té acords amb
América Llatina i Asia, tot i que
aquests tenen relacions i avantatges
menors. I, per ultim, hi ha els acords
amb paisos mediterranis.

Aquests acords amb els paisos de la
Mediterrania es negociaven per sepa-
rat, des dels anys seixanta, fins que el
1972 es reajustaren dins del marc d'una
politica mediterrania global. A hores
d'ara, aquesta es concreta en tres tipus
d'acords: els primers son els acords de
cooperacid comercial, industrial, tec-
nica i financera, signats amb els pai-
sos del Magrib (Algéria, Marroc i Tu-
nisia), del Machrek (Egipte, Jordania
i Siria) i lugoslavia. Després, els acords
d'associaciod, signats amb Turquia, Xi-
pre i Malta, que han de portar a I'es-
tabliment d'una uni6 duanera (desapa-
rici6 de les traves aranzelaries) i, fins
i tot, a una possible integracié en la
CEE. I en tercer lloc, els protocols de
lliure canvi, dels quals només n'hi ha
un, signat amb l'estat d'Israel.

Aquests acords es diferencien, fona-
mentalment, pel seu abast politic.
Coincideixen, pero, en el fet que supo-
sen la total liberalitzacid, lliure entra-
da a la CEE sense dret de duana, dels
seus productes industrials, tot i que pot
haver-hi traves d'altre tipus: exigencies
de qualitat, limits a les quantitats ex-
portades... En el cas dels productes
agraris, si bé no hi ha la total desapa-
ricié d'aranzels, si que trobem tota una
serie de reduccions d'aquests respecte
d'altres paisos. I, en tercer lloc, tam-
bé coincideixen pel que fa a ajuda fi-
nancera, que inclou des de préstecs del
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Banc Europeu d'Inversions (BEI) fins
a donacions.

Aixi, podem resumir que la politica
mediterrania europea té dos grans
components: el primer, comercial, cen-
trat en les preferéncies aranzelaries, i
el segon, técnico-financer. El primer ha
tingut problemes davant les instancies

El Tractat
corresponsabilitza

Arribats a aquest punt, i,quin paper
juga I'Estat espanyol en aquesta poli-
tica? L'Estat espanyol és membre de
ple dret politic, perd no economic, de
la CEE. Aix0 vol dir que participa a
totes les institucions i organs de govern
comunicatiu amb tots els drets, perd no
rep, ni dona, el mateix tractament eco-
nomic: allo de les fases d'adhesio eco-
nomica. Pero, aleshores, <,quin tracta-
ment s'ha de donar a les relacions
economiques exteriors regulades amb
acords, més o menys, politics: els
acords amb paisos mediterranis?

Sembla clar que com a aspecte de la
vida econdomica podia haver-se inclos
en els paquets a negociar. En realitat,
ies va posar damunt la taula de nego-
ciaci6? Nosaltres no ho sabem. Pero,
de fet, als articles compresos entre el
179 i el 182 del Tractat d'Adhesid, I'Es-
tat espanyol es compromet a acatar els
acords signats per la CEE amb els pai-
sos mediterranis i amb la Convencid de
Lomé.

Al final del Tractat, el govern espa-
nyol introdueix una declaracié d'inten-
cions, que passa a ser comuna a tota
la CEE, per millorar les relacions amb
I'"America Llatina.

internacionals que
vetlen pel lliure co-
mer¢ mundial, el

GATT; pero la CEE
sempre ha tractat
d'amagar aquestes
preferéncies discrimi-
natories, o piramide
de privilegis, que
afecta els paisos me-
diterranis, de la Con-
venci6 de Lomé,
d'Ameérica Llatina i
Asia, de I'EFTA...
Per tant, podem qua-
lificar la politica co-
mercial de la CEE de
politica comercial
proteccionista discri-
minatoria.

El segon compo-
nent, técnico-financer, s'ha ocupat de
dotar un volum d'ajuda global finan-
cera, mitjancant subvencions d. projec-
tes d'infrastructura, industria, prepa-
raci6 de personal i autosuficiéncia
alimentaria als paisos de destinacio.

Els objectius que persegueix la CEE
amb aquesta politica son molt gene-
rals: contribuir el desenvolupament
d'aquests paisos, molt propers a les
seues fronteres, amb la finalitat de
mantenir la pau i l'estabilitat.

iPer qu¢ no en fa
una altra respecte a la
modificacié de les re-
lacions amb els pai-
sos nord-africans?
D'aquesta manera, el
govern de Madrid es
converteix en corres-
ponsable de les prefe-
réncies donades per
la CEE al Marroc,
Algeria..., perque la
CEE ara, politica-
ment, quan pren de-
cisions, som tots.

Aquesta ¢és la situa-
cio6 real, de fons. No
es tracta que els pro-
ductes marroquins o
algerians hagen de
passar, o no, pel nostre territori. Sino,
i,per que van a Europa? Si ho fan, per
alguna cosa deu ser. Fonamentalment,
hi ha dues. D'una banda, els avantat-
ges aranzelaris que els dona la politica
mediterrania europea, és a dir, la nos-
tra politica mediterrania. Avantatge
aranzelari que no s'invertira mai, per-
qué la CEE, l'any passat, el 1986, ens
vam comprometre a mantenir la igual-
tat aranzelaria d'aquests paisos amb
I'Estat espanyol. Es a dir que, quan les

7



reduccions aranzelaries a I'Estat espa-
nyol faran arribar els drets de duana,
que paguen els seus productes agraris,
al mateix nivell que ara paguen els del
Magrib, els aranzels d'uns i altres bai-
xaran al mateix ritme. De manera que,
per aquesta via, sembla complicat evi-
tar que els productes nord-africans
passen a Europa. Potser s'ha arribat
tard, perque ago s'havia/s'ha de reivin-
dicar a Brussel-les.

La segonarao és l'estructura de cos-
tos clarament favorable als productes
del Magrib. La nostra estructura de
produccio, el nostre régim d'explota-
cid i tinenga de terres, els minifundis,
la ma d'obra... fan que els nostres pro-
ductes siguen, necessariament, més
cars. I ago és dificil de canviar. Ara,
sempre pot suplir-se, amb bons resul-
tats, si la relacié qualitat-preu dels nos-
tres productes és millor. Sempre que-
da la competéncia. Pero, ara per ara,
amb els desavantatges de la politica co-
mercial proteccionista discriminatoria
que aplica la CEE.

Es a dir, els productes agraris del
Magrib arribaran a Europa sempre que
siguen, relativament, més barats. No-
més falta saber per on. Aci, es poden
apuntar dues raons per oposar-se al seu
pas pel territori peninsular. Una que
podem qualificar de politica i una al-
tra d'economica. La primera pot estar
basada en el greuge comparatiu, si s'in-
terpreta, com déiem al principi, que el
govern central, a canvi de beneficis per
al sector pesquer i, potser, també per
al de transports, ha cedit, ha pagat, al
Marroc amb la mateixa moneda que a
la CEE: el sector hortofruticola, i de
nou sense consultar els col-lectius in-
teressats. Es, doncs, una discriminaci6
politica clara.

La segona rad d'oposicié pot venir
de la idea que evitar el transport per
carretera dels productes nord-africans
els fara menys competitius. I aixd no
és tan clar.

iQuina és l'actual situacio? £Pot
I'Estat espanyol evitar el pas d'aquests
productes? iPer qué ha de negociar el
govern de Madrid, i no la Comissio
Europa, els acords pesquers amb Mar-
roc? ;Més avant que passara? iQué
opinen els col-lectius interessats?

Rabat guanya
estrategicament

Abel Caballero 1 [I'altre artifex
d'aquest acord «in extremis» amb el
Marroc, Francisco Fernandez Ordoé-
nez, ministre d'Afers Estrangers, han
convengcut els seus col-legues del govern
espanyol que hi ha massa problemes
que depenen de les relacions amb el go-
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vern de Rabat: la mateixa qiiestio de
la pesca, Ceuta i Melilla, l'opinié arab
sobre l'«espanyolitaty de les Illes Ca-
naries, les vendes d'armes a l'exércit
marroqui, el suport del Marroc a les
pretensions sobre Gibraltar... i de pro-
pina, 35.000 milions de pessetes que la
societat marroquina Fosbucraa deu a
I'INI

L'altra cara de la moneda soén el mi-
nistre d'Agricultura, Carlos Romero,
i el conseller d'Agricultura de la Gene-
ralitat Valenciana, Lluis Font de Mo-

quer afecta directament la politica co-
munitaria en aquest camp. De retruc,
Madrid s'escapava dels temuts xantat-
ges marroquins i deixava la qliestio en
mans d'un negociador més fort i menys
vulnerable.

Pero Brussel-les no havia demostrat
cap interés a resoldre la qliestio abans
del primer d'agost, abans que cadu-
qués l'anterior acord hispano-marro-
qui sobre pesca. El govern espanyol va
adonar-se que a l'hora de la veritat no
hi hauria llicéncies de pesca per als set-

ra. Tots dos opinen que la circulacid
dels productes marroquins per carre-
teres espanyoles és legitima, perd no
s'hauria d'autoritzar fins que els pro-
ductes espanyols no tinguin el mateix
tracte aranzelari que els del Marroc en
el mercat europeu.

Com deiem abans, encara que 1'Es-
tat espanyol €s un pais comunitari, de
moment, les exportacions de taronges
del Pais Valencia al Mercat Comu con-
tinuen pagant aranzels, drets de dua-
na, que cada any disminueixen. Les ta-
ronges paguen ara un aranzel del 9,6
per cent del preu de I'exportacid, i pro-
gressivament aquest percentatge baixa-
ra fins a zero 1'any 1996. En canvi, els
productes marroquins i els dels altres
paisos del Magrib tenen, en aquest cas,
un tracte més bo que els espanyols, per-
qué la politica mediterrania de la Co-
munitat els afavoreix: aixi, resulta que
ara les taronges del Marroc només pa-
guen un aranzel del 4 per cent, que
també anira disminuint fins a zero.

Brussel-les falla

Al principi, Madrid va intentar que
la negociaciéo del nou acord pesquer
amb el Marroc la portés a terme la Co-
missi6 Europea des de Brusselles.
L'argument era clar: 1'Estat espanyol
ja és part de la Comunitat i 'acord pes-

cents vaixells andalusos si no s'afanya-
va, amb el risc consegiient que es pro-
duissin incidents incomodes si les pa-
trulleres marroquines comencaven a
metrallar pesquers a tort i a dret. I en
un gest de bona voluntat, va cedir en
la qiiesti6é dels citrics.

“Per qué Brussel-les, podent-ho fer,
no va fer res? La politica mediterrania
de la Comunitat depén, no per casua-
litat, d'un comissari frances: el vell po-
litic parisenc Claude Cheysson, que des
dels anys cinquanta ha estat relacionat
amb la politica francesa en les antigues
colonies del Magrib. Encara avui dia
la colonitzacié econdmica, tecnologi-
ca i cultural del Marroc, Algéria i Tu-
nisia per part de Franga ¢és evident, i
ho sera encara durant molts anys.

La politica mediterrania
i Franca

La politica agraria i la politica me-
diterrania de la Comunitat han afavo-
rit molt de temps les exportacions mar-
roquines al Mercat Comu de productes
agricoles mediterranis (taronges, cle-
mentines, tomaquets) i les vendes co-
munitaries al Marroc dels productes
continentals que no té (cereals, llet i
carn). Pero des de l'ingrés d'Espanya
i Portugal ala Comunitat, els Dotze es
converteixen de colp i volta en autosu-
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ficients en productes mediterranis, i les
compres al Marroc perden el sentit.
Aix0 no obstant, els compromisos
europeus amb el Magrib obliguen la
Comunitat a continuar comprant pro-
ductes agricoles a aquests paisos, obli-
gacio que serveix de passada perque el
Magrib continui comprant a la Comu-
nitat els productes continentals que no
té. Pero no a Espanya ni a Portugal,
que també son deficitaris en cereals,
carn i llet, sind a Franca. Vet aqui com
Franga es beneficia que el Magrib, i so-
bretot el Marroc, continui exportant
productes agricoles a Europa.

La preferéncia comunitaria:
«connais pas»

«Nosaltres —diu Pep Pérez, de la
Unié de Llauradors i Ramaders del
Pais Valencia— no hem de continuar
pagant els plats trencats de Franca al
Magriby». Els agricultors valencians ja
tenen la sensaci6 de contribuir al des-
envolupament dels paisos del Magrib
quan paguen uns aranzels més alts que
els seus competidors nord-africans, i
no els calia l'afegité del pas dels pro-
ductes marroquins per davant dels seus
nassos.

La Unié de Llauradors pregunta:
«iOn és la preferencia comunitaria?»
En teoria, qualsevol pais del Mercat
Comu té prioritat a 1'hora de vendre
els seus productes, perd en aquest cas
aix6 no sera aixi per a I'Estat espanyol
fins el 1996. «iOn és —insisteix el
sindicat del camp— la lliure circulacid
de mercaderies?» Franga, el pais que
per omissio té més a veure amb aquest
problema, no permet la lliure circula-
ci6 de les verdures espanyoles pel seu
territori.

Els avantatges per a Marroc de po-
der transportar per carretera els seus
productes son més capacitat comercial,
agilitat i competitivitat. El transport
actual, per mar, és més econdmic, pe-
ro només €és apte per a grans quanti-
tats. Actualment, les mercaderies ixen
dels ports atlantics de Casablanca,
Agadir i Safi cap a Marsella o cap a
Rotterdam o Calais. Aix0 continuara
sent aixi, pero, a més, els exportadors
marroquins passaran camions carre-
gats de taronges per l'estret, des de
Tanger a Algesires, i els enviaran cap
al nord quan l'oportunitat comercial o
el volum de les exportacions no ho per-
metin fer per mar.

Aixo és el comencament

La pressi6é a que els ultims anys es-
tan sotmesos els agricultors valencians
per la competéncia del Magrib té tot
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I'aspecte de continuar i fins i tot d'es-
tendre's a altres sectors economics dels
Paisos Catalans. Si Algéria basa el seu
desenvolupament en el petroli, el Mar-
roc i Tunisia han apostat per l'agricul-
tura i per una industrialitzacié basada
en el téxtil i el calgat.

Vet aqui per qué des del nord d'Afri-
ca es veu l'ampliacié de la Comunitat
com un fre a les exportacions tradicio-
nals i un fre, per tant, al desenvolupa-
ment. Aproximadament el 70 per cent
de les vendes del Marroc al Mercat Co-
mu son de productes coincidents amb
els que exporta I'Estat espanyol, i el 60
per cent en el cas de Tunisia.

Tunisia exporta oli d'oliva i datils;
el Marroc, taronges, clementines, vi,
tomaquets. Sembla fet expressament.
Tots dos paisos tenen també una indus-
tria téxtil, de la confeccid i del calgat
en expansio. Probablement, a part
d'Israel i Grécia, en tot el Mediterrani
no hi ha dues regions on coincideixin
tants sectors productius com al Magrib
i els Paisos Catalans.

La diferéncia és que mentre els Pai-
sos Catalans son una regid «rica» dins
la Comunitat, o almenys dins els pai-
sos comunitaris mediterranis, el Ma-
grib —a part del cas d'Algéria— viu de
les vendes tradicionals a Europa i dels
ajuts economics de la Comunitat, els
Estats Units i I'OPEP. Si algun
d'aquests punts falla, la cada vegada
més fragil estabilitat social d'aquests
paisos pot decantar-se, i aix0 ho saben
tant els governs de Rabat i Tunis, de
Hassan II i Bourguiba, com la matei-
xa Comunitat. L'economia marroqui-
na i tunisiana, en uns moments de crei-
xement demografic i de tornada a casa
dels qui havien anat a treballar a Euro-
pa a causa de l'atur, no pot permetre's
cap respir. I la Comunitat s'estima més
un Magrib estable que una invasié de
musulmans buscant feina. Per aixo,
Hassan II sap el que es fa quan dema-
na que el Marroc sigui membre de la
Comunitat Europea. Per aixo, el cas
dels citrics potser només és el comen-
cament. .

INDIGNACIO A PEU DE CARRETERA

«No passaran»

«No passaran», diuen els agricultors valencians. Els
productes marroquins amenacen, des d'aquest punt de
vista, el futur de les exportacions al mercat europeu. La
indignacio i la preocupacié son, en aguests moments,
sentiments generalitzats al camp valencia.

Josep Ramon Lluch

Es anims estan ben calents. El sen-
timent que té més capacitat d'aple-
gar la gent enfront d'un enemic o una
amenaca ¢s el de sentir-se victima d'un
greuge comparatiu. I el camp valencia
se sent ara venut, bescanviat barat a
res, posat en venda a saldo davant el
pas dels productes hortofruticoles i ci-
trics marroquins per les carreteres del
pais, en transit cap a les fronteres
europees.

«No passaran. No consentirem que
camions carregats de tomaques, pebre-
res o taronges del Marroc passen per
davant dels nostres nassos i afonen els
preus dels mercats europeus. No pas-
saran mentre no es modifiquen les ac-
tuals barreres aranzelaries que afecten
els productes procedents del Marroc,
i que son tres vegades inferiors a les
que graven els nostres productes»—ad-
verteixen els llauradors valencians.

J. M. Tarazona, representant de la
Uni6é de Llauradors i Ramaders del
Pais Valencia al si del Comite de Ges-
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Una imatge que pot arribar a veure's en
carreteres valencianes.



