VINE AL MERCAT, REINA

Amb la bossa del mercat plena

Els venedors del Mercat Central de Valéncia mamprendran en breu una
campanya de publicitat per captar clients. Sera una campanya molt semblant a la que
han llangat a Barcelona els mercats municipals i els minoristes associats,

i que protagonitzaria Joan Monleon.

A. Robles

COnten i no paren. Sén cinquanta-
cinc venedors dels mercats de Va-
lencia, Central, Rojas Clemente i Ca-
banyal, que fa unes setmanes es van
traslladar a Barcelona, invitats per FE-
GRAM -Associacio de detallistes i con-
cessionaris de mercats de la ciutat
comtal— per mantenir un primer con-
tacte i parlar dels problemes comuns
que afecten ambdues parts. Tenien
dubtes, els valencians, pero tan bon
punt se’ls lliura la carpeta amb el pro-
grama d’activitats previst, diversos tex-

tos legislatius sobre els quals discutir
i una revista especialitzada en temes
d’alimentacid que recull tota la conflic-
tivitat i les novetats del sector, els ve-
nedors sembla que es van adonar que
allo anava de bo.

El viatge a Barcelona tingué una jor-
nada atapeida i va comptar amb diver-
ses visites als mercats de la Boqueria,
el Ninot i les Corts. «Quan ens van re-
bre en aquest Gltim —explica Vicenta
Lloris, presidenta de 1’Associacio de
Venedors del Mercat Central— nosal-
tres, que ja estavem encantats amb les
formes i el tracte que se’ns donava, ens
vam quedar de pedra. A les mateixes
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portes del Mercat hi havia Nuria Fe-
liu, amb un immens ram de flors com
a senyal de benvinguda. Fou un detall
encantador». Després del recorregut hi
hagué un dinar al restaurant Paradis,
la projeccid en video de la campanya
llangada pels mercats de Barcelona a
fi de captar compradors i una reunid
de treball amb directius de FEGRAM.

«A la tornada i durant tot el trajec-
te —diu Vicenta Lloris— tot fou un
felicitar-se pel viatge i un discutir con-
tinuament la millor manera
d’organitzar-se. Els barcelonins porten
molt de temps treballant per defensar-
se de la competéncia dels supermercats
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Els venedors del mercat veuen amb bons ulls la campanya de promocié protagonit-

zada per Monleon.

i per aconseguir d’oferir un servei mi-
llor als seus clients. Nosaltres, en el mi-
llor dels casos, ens hem limitat a
protestar per les males relacions que
manteniem amb I’Ajuntament i a pa-
gar religiosament al Sindicat de Vene-
dors la nostra quota sense que aquesta
organitzacid no haja fet mai res per no-
saltres».

«Fou I’etapa del meninfotisme, pe-
ro aquesta situacié ja s’ha acabat. A
comeng¢ament d’enguany I’ Ajuntament
ens va oferir la possibilitat d’agafar les
regnes del Central i, bé que amb por,
vam acceptar un régim d’autogestid.
Gracies a la participacié de tots, el
Central disposa ara d’un gabinet juri-
dic, un servei de vigilants jurats durant
les vint-i-quatre hores, un altre de ne-
teja permanent, un contracte amb
I’empresa propietaria del parquing de
Baré de Carcer que permet als nostres
usuaris ’estacionament gratuit durant
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una hora dels seus vehicles i estem es-
tudiant el llangament immediat d’una
campanya de publicitat, a I’igual que
I’empresa de Barcelona, a través de dis-
tints mitjans de comunicacio i que han
fet populars frases com «Vine al mer-
cat, reina» o «Vine al mercat, xato».

L’encarregat de convéncer els valen-
cians de les excel-1éncies dels mercats,
que son totes, sera, si quallen les ne-
gociacions, Joan Monleon. Una figu-
ra familiar i molt volguda de tots els
venedors d’aquest mercat tan tradicio-
nal. No debades el mateix Monleon tin-
gué durant molt de temps una orxateria
molt proxima a aquestes instal-lacions
i la seua mare va regentar durant molts
anys una de les parades del mercat més
céntric de Valéncia. Ningu millor que
ell, doncs, pot acompanyar-nos i
ensenyar-nos el recinte. A ’entrada,
unes gitanetes que han instal-lat la seua
parada de venda a les portes que do-

nen accés a I’edifici, el reconeixen i ca-
llen fins que passem. Quan hem
travessat la gran porta de ferro, conti-
nuen amb la seua crida: «Nena, a to-
mar el ajo aqui. Al ajito guapas, al
ajito. Aqui barato». «Abuela cdmpra-
me medias. Medias, medias, dos pares
veinte duros».

Voliem que la nostra visita amb
Monleon fos una festa, i ho fou. Els
problemes dels venedors, quan aquests
volen parlar-ne, es posaren sobre la
taula del mostrador on es tallava la
carn, es netejava el peix o es pesaven
les verdures.

Per a Vicenta Lloris, quarta genera-
cid de venedors i ama d’una de les més
reputades parades de carn del Central,
«els principals problemes que 1’afecten
son «la falta d’aparcament en la zona,
un descens de les vendes en els dos ul-
tims anys proper al 40 per cent i la fal-
ta de costum a actuar com a
interlocutors socials. El primer tema,
I’estem solucionant satisfactoriament,
el segon punt el volen resoldre amb el
llangament d’una campanya publicita-
ria que ens acoste als compradors, i per
posar fi al tercer comptem amb I’asses-
soria d’un gabinet juridic. També vo-
lem entrar en conversacions amb
I’ajuntament perqué quan facen el ca-
rrer de Sant Vicent zona per a vianants
i deixen de passar els autobusos prop
d’aci caldra buscar una alternativa al
transit. Aci hi ha més de 1.200 para-
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des, és a dir, que moltes families viuen
d’aquesta historia i no permetrem que
se’ns continue tractant com han fet fins
ara».

Després de la compra de carn, Mon-
leon proposa que anem a buscar el pa.
Pepita Penella, dotze anys de venedo-
ra al mercat, davantal blanc i mans als
costats, ens observa des de darrere del
mostrador. Tot just saber que som pe-
riodistes ens diu: «Clar que ens perju-
dica I’obertura de supermercats, perd
en té la culpa I’administracié, que ha
repartit llicéncies d’obertura d’establi-
ments d’alimentacié a punta pala en
lloc de remodelar i condicionar els mer-
cats municipals. Una prova d’aquesta
situacid son les coses que estan passant
al mercat del Cabanyal prop del qual
es pretén obrir un Mercadona, amb
més de 300 metres quadrats d’area co-
mercial i que si es fa realitat suposara
la mort per asfixia del centre. Més en-
cara en casos com el Mercadona, en els
quals ’administracié ha primat I’em-
presa amb 1.600 milions de pessetes per
creacio de lloc de treball».

«El nostre és el tracte directe amb el
client, des de les set del mati fins a les
tres del migdia. Des del primer trans-
vestit que es retira a casa i vol endur-
se la seua barra de pa fins a la xicota
que deixa aci la bossa amb el seu en-
carrec o la senyora que fa la compra
després d’haver dut els xiquets a 1’es-
cola. Aci es pot comprar de tot, amb
pocs diners, i a més endur-se la bossa
plenay.

Algu ha reconegut Monleon i el re-
clama des d’una parada de verdures.
Es la d’Empar Vivo, una de les para-
des més exquisides del Central, com-
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Monleon es una flgura ben coneguda al
Central.

parable només a algunes de les parades
de verdures existents a la Boqueria, Als
prestatges, i convenientment col-locats,
es poden veure petites tomaques xine-
ses, magistans de la Indonésia, prunes
i raim importats de Xile, quivis de No-
va Zelanda, xirimoies de Motril, pi-
mentons, alberginies, carabasses,
cogombres i pesols d’Almeria, flori-
cols, bledes, espinacs i carts de I’horta
valenciana. Joan, després de demanar
d’on és cada cosa, diu: j«Ai, Marede-
déu, veig que sou una parada interna-
cional! Poseu-me un quilo de pomes».
La gent, arraimada ja al voltant de la
parada, comenga a riure. Per un mo-
ment, Joan es col-loca darrere del mos-
trador i insisteix a vendre unes

remolatxes a una dona que s’hi ha
acostat.

«Estem molt contentes de la Junta
Rectora del Mercat —assegura una de
les xiques que treballa en Empar Vivo.
Una Junta on segurament i per prime-
ra vegada en la historia, dels vint-i-dos
representants que la componen onze
sOn dones i on hem sigut nosaltres les
primeres a promoure totes les accions
necessaries per aconseguir els distints
serveis de que ara gaudim. Si, sabem
que farem una campanya per captar
clients, perd encara no és segur si la
mamprendrem sols o conjuntament
amb altres mercats i associacions de
minoristes. Volem aconseguir que
I’ama de casa conega els serveis que li
prestem, la qualitat dels nostres pro-
ductes i la proteccié de qué gaudeix en
tot Pedifici».

Des de la parada de verdures deci-
dim d’acostar-nos al peix. Ens atén
Angel Climent, encarregat de peixate-
ries; «Per a mi, el millor és que a la
Junta Rectora del Central ha arribat
gent jove, que esta molt il-lusionada
per treballar i per fer coses. Fixa’t,
I’any passat el mercat pagava a I’ajun-
tament pels seus serveis vuitanta-set
milions de pessetes; des que s’ha no-
menat la Junta, el Central té com a
pressupost quaranta-set milions
incloent-hi serveis com els de neteja,
proteccio i assessoria juridica, serveis
dels quals abans no disposavem. Si la
nostra visita a Barcelona ens ha servit
per a alguna cosa, és per veure que
organitzant-nos podem tenir capacitat
de maniobra i de participacio en tots
aquells problemes que ens afecten di-
rectament.» U
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amplia de textos

L’oportunitat de poder presentar, per primera vegada, una recopilacié
(ﬁ)e Joan Comorera permet que aquesta controvertida
i rellevant figura republicana pugui expressar-nos directament el seu
pensament sobre quiestions que, encara avui, son d’actualitat com la
revoluci6 democratica, 'organitzacid obrera o ¢l fet nacional.
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D’EDICIONS DE LA MAGRANA / DIPUTACIO DE BARCELONA
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